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Le conseil d’un pere
en matiere d’investissement

I1 y a plusieurs années, j’ai posé la question suivante a
pere riche :

« Quel conseil donneriez-vous a l’investisseur
moyen ? »

Il a répondu :

« Ne restez pas dans la moyenne. »




La regle monétaire du 90/10

La majorité d’entre nous ont entendu parler de la regle du 80/20, la regle
qui veut que 20 % des facteurs vont expliquer 80 % des résultats. Cette regle
énoncée en 1897 par I’économiste italien Vilfredo Pareto, on la connait aussi
sous le nom de Loi du moindre effort.

Pere riche est d’accord avec la regle du 80/20 dans tous les domaines, sauf
lorsqu’il s’agit d’argent. A cet égard, il croit que c’est la régle du 90/10 qui
s’applique. Pére riche a remarqué que 10 % des gens détiennent 90 % de
I’argent. Il a souligné que, dans le monde du cinéma, 10 % des acteurs
gagnent 90 % de 1’argent. Il a également remarqué que 10 % des athletes
gagnent 90 % de I’argent, tout comme 10 % des musiciens. Cette méme regle
du 90/10 s’applique au monde de I’investissement, et c’est pourquoi pere
riche dit aux investisseurs : « Ne restez pas dans la moyenne. » Un article
paru dans The Wall Street Journal a récemment corroboré son point de vue.
On peut y lire que 90 % des actions aux Etats-Unis sont détenues par
seulement 10 % de la population.

Cet ouvrage explique comment certains des investisseurs faisant partie des
10 % ont réussi a s’approprier 90 % des richesses, et comment vous pourriez
faire de méme.
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Introduction

Ce que vous apprendrez en lisant ce livre

I a Commission des valeurs mobiliéres des Etats-Unis (SEC') reconnait
comme investisseur accrédité toute personne dont :

* le revenu annuel est de 200 000 $ ou plus, ou
* le revenu annuel familial est de 300 000 $ ou plus, ou
* les avoirs ont une valeur nette de 1 million de dollars ou plus.

La SEC a établi ces critéeres dans le but de protéger 1’investisseur moyen de
certains des pires et des plus risqués des investissements. Cependant, ces
criteres empéchent aussi 1’investisseur moyen d’avoir acces aux meilleurs
investissements qui soient. Et c’est I’une des raisons pour lesquelles pere
riche dit a I’investisseur moyen : « Ne restez pas dans la moyenne. »

Débuter a partir de rien

N

Mon récit commence a 1’époque ou je suis rentré du Viét-nam, en 1973. A
peine un an plus tard, je serais réformé du Corps des marines des Etats-Unis
et cela voulait dire que je me retrouverais bientot sans emploi, sans argent et
sans actif. Vous étes certainement nombreux a vous étre trouvés dans une
telle situation et a avoir di débuter a partir de rien.

Tout ce que j’avais en 1973, c’est le réve qu’un jour je serais tres riche et
que je serais en mesure de faire les investissements que font les gens riches :
ces investissements, dont peu de gens entendent parler, que 1’on ne
mentionne pas dans les pages financieres des journaux, et que des courtiers
en placements ne négocient pas a travers le pays. Ce livre commence alors
que je n’avais rien d’autre qu’un réve et I’appui de pere riche pour devenir un
investisseur.

Donc, méme si vous avez tres peu ou beaucoup d’argent a investir



aujourd’hui, et méme si vous connaissez tres peu ou a fond le monde de
I’investissement, ce livre devrait vous intéresser. Il traite dans des termes
simples d’un sujet tres complexe. Il s’adresse a quiconque souhaite devenir
un meilleur investisseur, peu importe son revenu.

S’il s’agit de votre premier livre traitant de 1’investissement, et si vous
craignez qu’il soit trop compliqué, je vous prie de ne pas vous inquiéter. La
seule chose que je vous demande est de vouloir acquérir de nouvelles
connaissances, et de lire ce livre du début a la fin en gardant 1’esprit ouvert.
Si certaines parties de ce livre vous paraissent incompréhensibles, lisez-les
quand méme et allez jusqu’au bout.

Si vous lisez ce livre jusqu’a sa conclusion, méme en ne comprenant pas
tout, vous en saurez davantage sur l’investissement que bien des gens qui
investissent actuellement sur le marché. De fait, en lisant ce livre jusqu’a la
derniere ligne, vous en saurez davantage sur l’investissement que bien des
conseillers en placements qui se font payer pour offrir leurs conseils.

Ce livre traite d’abord des rudiments de I’investissement pour ensuite se
pencher sur ses aspects les plus complexes, mais sans jamais trop s’attarder
sur les détails ni devenir hermétique. A de nombreux égards, ce livre
commence dans la simplicité et le demeure, bien qu’il traite de quelques
stratégies d’investissement fort complexes. C’est 1’histoire d’un homme riche
qui guide un jeune homme, avec des illustrations et des diagrammes aidant a
comprendre le monde de I’investissement, qui peut souvent paraitre obscur.

La regle monétaire du 90/10

Pere riche avait beaucoup d’estime pour la regle du 80/20, découverte par
1I’économiste italien Vilfredo Pareto, et connue également sous le nom de la
Loi du moindre effort. Cependant, lorsqu’il s’agissait d’argent, pere riche
penchait plutot pour la regle du 90/10, laquelle dit que 10 % des gens gagnent
toujours 90 % de I’argent.

Pour ma part, je suis préoccupé, car de plus en plus de familles comptent
sur leurs investissements pour assurer leur subsistance future. Le probleme
est le suivant : tandis que de plus en plus de gens investissent, trés peu sont
des investisseurs avertis. Si le marché s’effondrait, qu’arriverait-il a tous ces
nouveaux investisseurs ? Le gouvernement fédéral des Etats-Unis assure nos



épargnes contre les pertes catastrophiques, mais il n’assure pas nos
investissements. C’est pourquoi, lorsque j’ai demandé a pere riche : « Quel
conseil donneriez-vous a I’investisseur moyen ? » Il a répondu : « Ne reste
pas dans la moyenne. »

Comment ne pas rester dans la moyenne

Je n’avais que 12 ans lorsque j’ai pris conscience du monde de
I’investissement. Jusqu’a cet age, le concept de I’investissement ne faisait pas
vraiment partie de mon univers. Je m’intéressais bien davantage au baseball
et au football. Bien siir, j’avais entendu les gens de mon entourage prononcer
ce mot, mais je n’y ai pas vraiment prété attention avant ce jour ou j’ai
compris I’étendue du pouvoir qu’il renfermait.

J’ai le souvenir d’une promenade le long d’une plage avec I’homme que
j’appelle pere riche et son fils Mike, qui était aussi mon meilleur ami. Pere
riche nous montrait a tous deux le terrain qu’il venait d’acheter. Méme si je
n’avais que 12 ans, j’ai réalisé que pere riche venait d’acquérir I’un des biens
fonciers les plus prestigieux de la ville. Malgré mon jeune age, je savais
qu’un terrain situé au bord de 1’océan, donnant sur une plage sablonneuse,
valait beaucoup plus qu’un terrain sans acces direct a la plage.

Ma premiere pensée a été : « Comment le pere de Mike a-t-il pu s’offrir un
terrain d’une si grande valeur ? » J’étais la, les vagues caressant mes pieds
nus, a regarder un homme qui avait le méme age que mon pere biologique et
qui venait de faire I’un des plus gros investissements financiers de sa vie. Le
fait qu’il puisse s’offrir un tel terrain me remplissait d’admiration. Je savais
que mon pére gagnait beaucoup plus d’argent en tant que haut fonctionnaire,
mais je savais aussi qu’il ne pourrait jamais s’offrir un tel terrain au bord de
I’océan. Alors, comment le pere de Mike le pouvait-il ? J’ignorais que ma
carriere en tant qu’investisseur professionnel venait de commencer en ce
moment méme ou je prenais conscience de I’étendue du pouvoir que
renferme le mot investissement.

Quelque 40 années apres cette promenade sur la plage avec pere riche et
son fils Mike, il y a des gens qui me posent les mémes questions que j’ai
commencé a poser ce jour-la. Dans le cadre des cours que je donne sur
I’investissement, les étudiants me posent des questions semblables a celles



que j’ai posées a pere riche. Par exemple :
* « Comment puis-je investir si je n’ai pas d’argent ? »
« «J’ai 10 000 $ a investir. Quelles options s’offrent a moi ? »

* « Me recommandez-vous d’investir dans l’immobilier, les fonds
communs de placement ou les actions ? »

* « Puis-je acquérir des biens immobiliers ou des actions sans avoir
d’argent ? »

 « Ne faut-il pas avoir de 1’argent pour faire de 1’argent ? »
* « Investir n’est-il pas risqué ? »

« « Comment arrivez-vous a obtenir un si haut rendement en prenant si
peu de risques ? »

* « Puis-je investir avec vous ? »

Les gens commencent a comprendre toute I’étendue du pouvoir que
renferme le mot investissement. Nombreux sont ceux qui souhaitent
découvrir comment acquérir ce pouvoir pour eux-méemes. Apres avoir lu ce
livre, vous aurez trouvé une réponse a plusieurs de ces questions. Si certaines
de vos questions ne trouvent pas une réponse, j’espere que vous chercherez
davantage pour trouver les réponses qui vous conviennent. Il y a plus de
40 ans, la chose la plus importante qu’ait faite pere riche a été d’éveiller dans
mon esprit cette soif de connaitre le monde de I’investissement.

Cela a piqué ma curiosité lorsque j’ai réalisé que le pere de mon meilleur
ami, un homme dont les revenus étaient inférieurs a ceux de mon pere
biologique, du moins si I’on comparait leurs cheques de paie, pouvait se
permettre de faire des investissements qui étaient uniquement a la portée des
gens fortunés. J’ai réalisé que pere riche détenait un pouvoir que mon pere
biologique n’avait pas, et je voulais moi aussi détenir ce pouvoir.

De nombreuses personnes ont peur de ce pouvoir, s’en tiennent éloignées,
et beaucoup en sont victimes. Au lieu de fuir ce pouvoir ou de le dénigrer en
employant des formules telles que : « Le riche exploite le pauvre », ou : « Il
est risqué d’investir », ou : « Ca ne m’intéresse pas de devenir riche ». J’ai au
contraire ressenti une immense curiosité a 1’égard de cet homme. Ce sont
cette curiosité et mon désir d’acquérir ce pouvoir, également connus sous les



noms de connaissances et habiletés, qui m’ont orienté sur la voie sans fin de
la recherche et de 1’apprentissage.

Investir comme une personne riche

Bien que ce livre ne vous fournisse peut-étre pas toutes les réponses
techniques que vous souhaiteriez, mon intention est de vous faire découvrir
comment un grand nombre des plus riches autodidactes de ce monde ont fait
fortune et peuvent jouir d’une aussi grande richesse. Alors que j’étais debout
sur la plage, a 1’age de 12 ans, contemplant la nouvelle acquisition de pere
riche, mon esprit s’est ouvert sur un monde de possibilités qui n’existait pas
dans mon propre foyer. J’ai compris que ce n’était pas 1’argent qui faisait un
riche investisseur de pere riche. J’ai compris également que le schéma de
pensée de pere riche était a 1’opposé ou presque de celui de mon pere
biologique, et méme le contredisait souvent.

J’ai compris de plus qu’il me fallait saisir le schéma de pensée de péere
riche si je voulais avoir le méme pouvoir financier que lui. Je savais qu’en
pensant comme lui, je serais riche pour toujours. Je savais également qu’en
ne pensant pas comme lui, je ne serais jamais véritablement riche, peu
importe 1’argent dont je disposerais. Pere riche venait d’acheter I’'un des
terrains les plus prestigieux de notre ville et il n’avait pas d’argent. J’ai
compris que la richesse est un mode de pensée et non le solde d’un compte en
banque. C’est ce schéma de pensée des riches investisseurs que je veux vous
faire découvrir dans cet ouvrage.

La réponse de pere riche

Debout sur la plage il y a 40 ans, j’ai finalement trouvé le courage de poser
la question suivante a pere riche : « Comment pouvez-vous vous permettre
d’acheter ces 10 acres de terrain hors de prix au bord de 1’océan alors que
mon pére ne le peut pas ? » Pere riche m’a alors donné une réponse que je
n’ai jamais oubliée.

I1 a touché mon épaule de la main, et nous nous sommes mis a marcher le
long du rivage. Avec chaleur, il a entrepris de m’expliquer I’essentiel de sa
pensée a propos de 1’argent et de 1’investissement. Les premiers mots de sa
réponse ont été : « Moi non plus, je ne peux pas me permettre d’acheter ce



terrain, mais mon entreprise, elle, le peut. » Ce jour-la, nous avons déambulé
sur la plage pendant une heure, mon ami Mike et moi de chaque coté de pere
riche. Mes lecons d’investissement venaient de commencer.

Récemment, je donnais un cours d’une durée de trois jours sur
I’investissement, a Sydney, en Australie. Au cours de la premiere journée et
demie j’ai discuté des tenants et aboutissants de la création d’une entreprise.
Frustré, un participant a fini par lever la main et a dit : « Je suis venu ici pour
apprendre a investir. Pourquoi passez-vous tant de temps a parler du monde
des affaires ? »

Voici ce que je lui ai répondu : « Il y a deux raisons a cela. Premierement,
c’est dans une entreprise que nous investissons. Si vous achetez des actions,
vous investissez dans une entreprise. Si vous achetez un bien immobilier, par
exemple un immeuble résidentiel, cet immeuble est également une entreprise.
Si vous achetez des obligations, vous investissez encore une fois dans une
entreprise. Pour étre un bon investisseur, vous devez d’abord exceller dans le
monde des affaires. Deuxiemement, la meilleure facon d’investir, c’est de le
faire par le biais de votre entreprise. Et la pire facon d’investir, c’est de le
faire en tant qu’individu.

« L’investisseur moyen a une connaissance fort limitée du monde des
affaires et il investit souvent en tant qu’individu. C’est pour cette raison que
je m’attarde sur ce sujet lorsque je donne un cours sur 1’investissement. » Et
C’est aussi pour cette raison que je m’attarderai dans cet ouvrage sur la facon
de lancer une entreprise et de I’analyser. Je m’attarderai également sur la
facon d’investir par le biais d’une entreprise, car c’est ainsi que pére riche
m’a appris a investir. Comme il me 1’a dit, il y a 40 ans : « Moi non plus, je
ne peux pas me permettre d’acheter ce terrain, mais mon entreprise, elle, le
peut. » Autrement dit, le mode opératoire de pere riche était le suivant :
« C’est mon entreprise qui investit pour moi. La majorité des gens ne sont pas
riches parce qu’ils investissent en tant qu’individus et non en tant que
propriétaires d’entreprise. »

Dans cet ouvrage, vous verrez pourquoi la majeure partie des 10 % des
gens qui possedent 90 % des actions sont des propriétaires d’entreprise et
investissent par le biais de leur entreprise, et vous verrez comment vous
pouvez faire de méme. Dans ce livre, j’appelle ces gens des investisseurs
90/10.



Un peu plus tard, le participant qui m’avait questionné a compris pourquoi
je consacrais autant de temps a parler du monde des affaires. Peu a peu, ce
participant et le groupe tout entier ont réalisé que les investisseurs les plus
riches du monde ne financent pas leurs investissements, mais que les
investisseurs qui respectent la regle du 90/10 créent leurs propres
investissements. S’il existe des milliardaires qui n’ont pas encore 30 ans, ce
n’est pas parce qu’ils ont financé leurs investissements. Ils ont créé des
investissements, c’est-a-dire des entreprises que des millions de gens veulent
acheter.

J’entends presque chaque jour des gens dire : « J’ai une idée a propos d’un
nouveau produit qui pourrait rapporter des millions. » Malheureusement, la
majorité de ces idées novatrices ne seront jamais exploitées a leur juste
valeur. La deuxieme partie de cet ouvrage traite de la facon dont 10 % de la
population transforme ses idées en entreprises multimillionnaires, sinon
multimilliardaires, dans lesquelles les autres investissent. C’est pour cette
raison que pere riche a passé tant de temps a m’enseigner comment établir les
fondements d’une entreprise, et comment analyser les entreprises dans
lesquelles il convient d’investir. Donc, si vous avez une idée qui, a votre avis,
pourrait faire de vous une personne riche, et peut-étre méme vous aider a
grossir les rangs du club des investisseurs 90/10, la deuxieme partie de cet
ouvrage vous est consacrée.

Acheter, conserver et prier

Au fil des ans, pere riche a mis 1’accent sur le fait que 1’investissement n’a
pas la méme signification pour tout le monde. Aujourd’hui, j’entends souvent
des gens tenir des propos tels que :

 « Je viens d’acheter 500 actions de la compagnie XYZ a 5 $ 'unité.
Leur cours a monté jusqu’a 15 $ et j’ai vendu. J’ai réalisé un gain de
5000 $ en moins d’une semaine. »

* « Mon mari et moi achetons de vieilles maisons, les rénovons et les
revendons en réalisant de bons profits. »

* « Je négocie des contrats a terme sur marchandises. »

* «J’ai plus d’un million de dollars dans mon compte de retraite. »



* « Ce sont des placements surs. »
* «J’ai un portefeuille diversifié. »
* « J’investis en prévision de 1’avenir. »

Comme le disait pere riche : « Investir ne veut pas dire la méme chose pour
tout le monde. » Les énoncés ci-dessus se rapportent a différentes formules et
méthodes de placement, mais pere riche n’investissait pas selon les énoncés
qui précedent. Il disait : « La majorité des gens ne sont pas des investisseurs.
La majorité des gens sont des spéculateurs ou des joueurs. La majorité des
gens ont une mentalité axée sur cet axiome : “Achetez, conservez et priez
pour que le cours monte”.

« La majorité des investisseurs nourrissent 1’espoir que le marché restera
fort, tout en étant hantés par la perspective d’un krach boursier. Le véritable
investisseur gagne toujours de 1’argent, que le marché soit a la hausse ou a la
baisse ; il gagne de I’argent, qu’il ait misé juste ou se soit trompé ; il connait
des hauts et des bas. L’investisseur moyen ne sait pas s’y prendre et c’est
pourquoi il fait partie des 90 % qui ne gagnent que 10 % de I’argent. »

Au-dela du fait d’acheter, de conserver et de prier

Pour pere riche, investir était bien davantage qu’acheter, conserver et prier.
Dans cet ouvrage, nous nous pencherons sur des sujets tels que :

1. Les 10 paliers de controle de I’investisseur qui peuvent réduire les
risques et accroitre les profits. Pére riche disait : « Investir n’est pas
risqué. C’est perdre le controle qui est risqué. »

2. Les 5 phases du plan que pére riche a élaboré pour me guider, afin
d’amener le démuni que j’étais a investir beaucoup d’argent. La
phase un de son plan consistait a me préparer mentalement a devenir
un riche investisseur. Bien que tres simple, cette phase est tres
importante pour quiconque veut investir avec confiance.

3. Les différentes lois fiscales qui régissent les différents investisseurs.
Dans mon deuxieme ouvrage, intitulé Le Quadrant du CASHFLOW, je
décris les quatre types d’investisseurs que 1’on trouve dans le monde
des affaires. Ce sont :



Le E correspond a I’employé, le T au travailleur autonome ou propriétaire
de petite entreprise, le P au propriétaire de grande entreprise et le I a
I’investisseur.

Pere riche m’a encouragé a investir a partir du quadrant P parce que les lois
fiscales sont plus avantageuses pour les propriétaires d’entreprise. Il disait
toujours : « Les lois fiscales ne sont pas justes ; elles ont été écrites pour les
riches par les riches. Si tu veux devenir riche, tu dois utiliser les lois que les
riches utilisent. » L’une des raisons pour lesquelles 10 % des gens détiennent
la majeure partie des richesses est que seulement 10 % des gens savent de
quelles lois tirer parti.

En 1943, le gouvernement fédéral des Etats-Unis a rendu presque
inaccessibles toutes les échappatoires fiscales a I’ensemble des employés.
Ensuite, en 1986, il a retiré aux individus évoluant dans le quadrant T
(médecins, avocats, comptables, ingénieurs et architectes) toutes les
échappatoires fiscales dont jouissent ceux qui évoluent dans le quadrant P, et
dont ils jouissaient eux-mémes auparavant.

Autrement dit, une autre des raisons pour lesquelles 10 % des investisseurs
gagnent 90 % de I’argent est que seulement 10 % de tous les investisseurs
savent comment investir a partir des quatre quadrants de maniere a profiter
pleinement des avantages fiscaux. Souvent, ’investisseur moyen n’investit
gu’a partir d’un seul quadrant.

4. Pourquoi et comment un véritable investisseur gagne de I’argent,
que le marché soit a la hausse ou qu’il y ait un krach boursier.

5. La différence entre les investissements fondamentaux et techniques.

6. Cinq types d’investisseurs de haut niveau.



Dans Le Quadrant du CASHFLOW de pere riche, j’ai décrit les cing
catégories d’investisseurs. Ce livre classe les deux principales
catégories d’investisseurs (professionnelle et capitaliste) dans les cinq
types d’investisseurs suivants :

* ’investisseur accrédité ;

I’investisseur qualifié ;

I’investisseur averti ;

I’investisseur initié ;

I’investisseur chevronné.

En terminant ce livre, vous saurez ce qui distingue chaque type
d’investisseurs sur le plan des habiletés et des connaissances.

. La différence entre ne pas avoir suffisamment d’argent et en avoir
trop.

De nombreuses personnes disent : « Lorsque je gagnerai beaucoup
d’argent, je n’aurai plus de problemes d’argent. » Elles ne réalisent pas
que I’individu qui a trop d’argent a autant de problemes que celui qui
n’en a pas assez. Dans cet ouvrage, vous apprendrez a faire la
distinction entre ces deux types de problemes. Dans le premier cas, on
n’a pas assez d’argent. Dans le second, on en a trop. Peu de gens
comprennent a quel point il est loin d’étre simple de posséder trop
d’argent.

Si tant de gens se trouvent sans le sou apres avoir gagné beaucoup
d’argent, c’est parce qu’ils n’ont pas su résoudre ce probleme.

Dans cet ouvrage, vous apprendrez comment vous attaquer au
probleme du manque d’argent, comment gagner beaucoup d’argent, et
ensuite comment gérer les problemes qu’entraine 1’abondance.
Autrement dit, dans ce livre, vous apprendrez non seulement comment
gagner beaucoup d’argent, mais plus important encore, comment le
conserver. Comme le disait pére riche : « A quoi bon gagner beaucoup
d’argent si on finit par le perdre ? »

Un de mes amis courtier en valeurs mobilieres m’a dit un jour :
« L’investisseur moyen ne s’enrichit pas en jouant a la Bourse. J’ai vu



tant d’investisseurs gagner beaucoup d’argent une année et tout perdre
I’année suivante. »

. Comment s’assurer un revenu nettement supérieur a 200 000 3, le
revenu minimal pour commencer a investir dans les spheres ou
investissent les gens riches.

Pere riche m’a dit : « L’argent n’est qu’un point de vue. Comment
peut-on étre riche si 1’on pense que 200 000 $ représentent une
fortune ? Si tu veux devenir un riche investisseur, tu dois considérer
que la somme de 200 000 $, I’actif minimal pour étre admis comme
investisseur accrédité, n’est qu'une goutte d’eau dans la mer. » Voila
pourquoi la phase un de ce livre est si importante.

Dans la phase un de ce livre, qui vous permet de vous préparer
mentalement a devenir un riche investisseur, il y a pour vous un court
questionnaire a la fin de chaque chapitre. Les questions sont simples,
mais elles sont congues pour vous faire réfléchir et discuter de vos
réponses avec les gens qui vous sont chers. Elles résument 1’examen
introspectif que m’a fait faire pere riche, et qui m’a aidé a trouver les
réponses que je cherchais. Autrement dit, un grand nombre des
réponses que je cherchais au sujet du monde de I’investissement se
trouvaient déja en moi.

Qu’est-ce qui rend différent I’investisseur 90/10 ?

L’un des plus importants aspects de cet ouvrage porte sur ce qui distingue
mentalement I’investisseur moyen de 1’investisseur 90/10. Pére riche disait
souvent : « Si tu veux devenir riche, observe bien ce que font les gens et fais
exactement le contraire. » Dans ce livre, vous apprendrez que les principales
différences entre les 10 % d’investisseurs qui gagnent 90 % de 1’argent et les
90 % d’investisseurs qui ne gagnent que 10 % de ’argent n’ont pas trait a
leurs investissements, mais a leur facon de penser. Par exemple :

 La plupart des investisseurs disent : « Ne prenez pas de risques. » Le
riche investisseur prend des risques.

« La plupart des investisseurs disent : « Diversifiez votre portefeuille. »
Le riche investisseur se concentre sur un secteur en particulier.



* L’investisseur moyen tente de minimiser sa dette. Le riche
investisseur accroit sa dette en sa faveur.

* L’investisseur moyen tente de réduire ses dépenses. Le riche
investisseur sait comment accroitre ses dépenses de maniere a
s’enrichir encore davantage.

* L’investisseur moyen a un emploi. Le riche investisseur crée des
emplois.

* L’investisseur moyen travaille dur. Le riche investisseur travaille
toujours de moins en moins pour gagner toujours plus.

L’autre cote de la médaille

L’un des aspects les plus importants de ce livre consiste donc a remarquer
lorsque vos pensées dévient de 180 degrés par rapport aux lignes directrices
de I’enseignement de pere riche. Il disait : « L une des raisons pour lesquelles
si peu de gens deviennent riches est parce qu’ils deviennent prisonniers d’un
schéma de pensée. Ils pensent qu’il n’y a qu’une seule facon de penser ou de
faire les choses. Alors que I’investisseur moyen se dit : “Sois prudent et ne
prends pas de risques”, le riche investisseur cherche a améliorer ses
compétences de maniere a pouvoir prendre davantage de risques. »

Pere riche appelait cette facon de voir le monde « penser des deux cotés de
la médaille ». Il disait aussi : « Le riche investisseur doit avoir une pensée
plus souple que ’investisseur moyen. Par exemple, méme si 1’investisseur
moyen et le riche investisseur doivent tous deux se préoccuper de sécurité, le
riche investisseur doit également trouver le moyen de prendre davantage de
risques. Alors que I’investisseur moyen songe a réduire sa dette, le riche
investisseur s’affaire a accroitre la sienne. Alors que I’investisseur moyen vit
dans la crainte d’un krach boursier, le riche investisseur vit dans 1’espoir que
le marché s’effondre. Bien que cela puisse sembler contradictoire aux yeux
de I’investisseur moyen, c’est cette contradiction qui fait la fortune du riche
investisseur. »

Tout au long de votre lecture, demeurez conscient de ces contradictions
entre la facon de penser de 1’investisseur moyen et celle du riche investisseur.
Comme le disait pere riche : « Le riche investisseur sait fort bien que toute
médaille a deux c6tés. L’investisseur moyen n’en voit qu’un. Et c’est le coté



de la médaille que ne voit pas I’investisseur moyen qui le fait demeurer dans
la moyenne et qui fait la fortune du riche investisseur. » La deuxieme partie
de cet ouvrage traite de cet autre coté de la médaille.

Voulez-vous etre plus qu’un investisseur moyen ?

Ce livre est bien davantage qu’un livre sur I’investissement, les bons
tuyaux et les formules magiques. L.’un des buts premiers de cet ouvrage est
de vous offrir I’occasion de voir différemment le monde de I’investissement.
Il commence avec mon retour du Viét-nam en 1973 et avec ma préparation
pour devenir un riche investisseur. En 1973, pere riche a commencé a
m’enseigner la facon d’acquérir un pouvoir financier identique au sien, un
pouvoir dont j’ai pris conscience pour la premiére fois a 1’age de 12 ans.

Il y a 40 ans, debout sur une plage sablonneuse, devant la derniere
acquisition de pere riche, j’ai compris que lorsqu’il s’agissait
d’investissement, la différence qui existait entre pere riche et mon pere
biologique allait bien au-dela de la somme d’argent que chacun d’eux pouvait
investir. En effet, cette différence se situe d’abord dans le profond désir d’étre
bien plus qu’un investisseur moyen. Si vous éprouvez un tel désir, alors
poursuivez votre lecture.

1. Securities and Exchange Commission.



PHASE UN

ETES-VOUS MENTALEMENT
PRET A DEVENIR UN
INVESTISSEUR ?



CHAPITRE 1

Lecon d’investissement n° 1

Dans quels secteurs devrais-je
investir ?

e suis rentré du Viét-nam en 1973. J’ai eu le privilege d’étre affecté a une

base d’Hawaii, pres de chez moi, plutot qu’a une base de la cote est des
Ftats-Unis. Aprés m’étre installé a la Marine Corps Air Station, j’ai téléphoné
a mon ami Mike et nous avons convenu d’un diner en compagnie de son pere,
cet homme que j’appelle pére riche. Comme Mike avait hate de me présenter
son nouveau-né et de me faire visiter sa nouvelle maison, nous avons décidé
de nous retrouver chez lui le samedi suivant. Lorsque la limousine de Mike
est venue me cueillir devant 1’édifice grisatre qui servait de logement aux
officiers célibataires, j’ai commencé a réaliser a quel point les choses avaient
changé depuis que nous avions obtenu notre diplome d’études secondaires en
1965.

« Je te souhaite la bienvenue chez moi », a dit Mike alors que nous
entrions dans le vestibule de sa magnifique demeure aux planchers de
marbre. Mike, le visage épanoui en un large sourire, tenait dans ses bras son
fils de sept mois, lorsqu’il m’a dit :

« Je suis content que tu sois revenu en un seul morceau.

— Et moi donc », ai-je répondu en regardant par-dessus 1’épaule de Mike
le miroitement bleuté de 1’océan Pacifique qui venait lécher le sable blanc
devant sa maison.

Cette derniére était spectaculaire. C’était un manoir tropical a un étage,
doté a la fois de la grace et du charme des demeures hawaiiennes, anciennes
et nouvelles. Il y avait de magnifiques tapis persans, d’immenses plantes



vertes en pot et une grande piscine que venaient enchasser trois cotés de la
maison, le quatrieme coté donnant sur 1’océan. L.a maison était vaste et aérée,
un véritable modele de la vie insulaire, a laquelle s’ajoutaient les détails les
plus fins. Elle répondait en tous points a ce que j’imaginais étre une vie de
luxe a Hawaii.

« Je te présente mon fils James, a dit Mike.
— Oh », ai-je dit, surpris.

Je devais étre demeuré bouche bée, en extase devant 1’éblouissante beauté
de cette résidence.

« Quel bel enfant », ai-je ajouté comme tout le monde le fait en regardant
un nouveau-ne.

Alors que j’étais a faire des grimaces a un bébé qui me regardait avec des
yeux ébahis, mon esprit était encore en état de choc devant le nombre de
changements survenus en huit ans. Je vivais sur une base militaire, dans une
vieille baraque, partageant une chambre avec trois autres jeunes pilotes
désordonnés et amateurs de biere, alors que Mike vivait dans un domaine
valant plusieurs millions de dollars avec sa merveilleuse femme et leur
nouveau-ne.

« Entre, a poursuivi Mike. Papa et Connie nous attendent sur la terrasse. »

La nourriture était exceptionnelle et servie par leur bonne a plein temps.
J’étais a apprécier le repas, le paysage et la compagnie de mes amis lorsque
j’ai pensé a mes trois camarades de chambre qui mangeaient probablement au
mess des officiers au méme moment. Etant donné que c’était samedi, le menu
était sans doute composé d’un sous-marin et d’un bol de soupe.

Apres que nous ayons échangé des plaisanteries et fait le point sur le bon
vieux temps, celui que j’appelais péere riche a dit :

« Comme tu peux le voir, Mike a fait un excellent travail en investissant
les profits de 1’entreprise. Nous avons gagné plus d’argent au cours des deux
dernieres années que j’en ai gagné au cours des vingt précédentes. Cela vient
confirmer I’énoncé voulant que ce soit le premier million qui soit le plus
difficile a amasser.

— Les affaires ont donc été bonnes ? ai-je demandé, les encourageant a me
dévoiler comment leur fortune avait augmenté aussi radicalement.



— Les affaires sont excellentes, a dit pere riche. Ces nouveaux 747
amenent tant de touristes du monde entier a Hawaii que notre entreprise ne
peut faire autrement que de prospérer. Mais notre véritable succes repose sur
nos investissements plutot que sur I’entreprise elle-méme. Et c’est Mike qui
est responsable des investissements.

— Félicitations, ai-je dit a Mike. Bien joué.

— Merci, a dit Mike, mais je ne peux pas m’attribuer tout le mérite. C’est
la formule d’investissement de papa qui donne des merveilles. Pendant toutes
ces années, je n’ai fait qu’appliquer ce qu’il nous a enseigné a propos du
monde des affaires et de 1’investissement.

— C’est certainement payant, ai-je dit. Je n’arrive pas a croire que tu vis
dans le quartier le plus huppé de la ville. Te rappelles-tu 1’époque ou nous
étions des enfants pauvres, nous faufilant en courant entre les maisons avec
nos planches de surf afin de nous rendre a la plage ? »

Mike a ri.

« Bien sir. Et je me rappelle avoir été pourchassé par tous ces vieux
bonhommes riches et mesquins. Maintenant, je suis moi-méme un vieux
bonhomme riche et mesquin qui chasse ces enfants. Qui aurait jamais
imaginé que toi et moi vivrions... »

Mike s’est tu brusquement lorsqu’il a réalisé ce qu’il était en train de dire.
Il a pris conscience que pendant qu’il vivait ici je vivais de I’autre coté de
1’1le, sur une base militaire composée de ternes baraques.

« Je suis désolé, a-t-il dit. Je ne voulais pas...

— Inutile de t’excuser, ai-je dit en souriant. Je suis heureux pour toi. Je
suis heureux de te voir si riche et prospere. Tu le mérites, car tu as pris le
temps d’apprendre a diriger I’entreprise. Je pourrai quitter ma baraque dans
quelques années, des que mon engagement avec les marines aura pris fin. »

Pere riche, sentant la tension entre Mike et moi, est intervenu et a dit :

« Et il a fait un meilleur travail que moi. Je suis tres fier de lui. Je suis fier
de mon fils et de sa femme. Ils forment une équipe formidable et ils ont
gagné tout ce qu’ils possedent. Maintenant que te voila revenu du front, c’est
a ton tour, Robert. »



Puis-je investir avec vous ?

« J’adorerais investir avec vous, ai-je dit avec empressement. J’ai
économisé pres de 3 000 $ pendant que j’étais au Viét-nam, et j’aimerais les
investir avant de les dépenser. Puis-je investir avec vous ?

— Eh bien, je vais te donner le nom d’un bon courtier, a répondu pere
riche. Je suis silir qu’il te fournira quelques bons conseils, et peut-étre méme
un ou deux bons tuyaux.

— Non, non, non, ai-je dit. Je veux investir dans les mémes secteurs que
vous. Allez. Depuis le temps que je vous connais tous les deux, je sais que
vous avez toujours des projets d’investissement en cours ou en préparation.
Je ne veux pas aller voir un courtier. Je veux faire affaire avec vous. »

Le silence a enveloppé la piece pendant que j’attendais que pere riche et
Mike me donnent une réponse. Le silence s’est rapidement transformé en
tension.

« Non, a dit Mike. Papa et moi allons investir dans deux nouveaux projets
qui sont tres excitants, mais je crois qu’il est préférable que tu appelles
d’abord I’un de nos courtiers et que tu commences a investir avec lui. »

Il y a eu un autre silence, brisé seulement par le bruit des assiettes et des
verres pendant que la bonne desservait la table. Connie, la femme de Mike,
s’est excusée et a emmené le bébé dans une autre piece.

« Je ne comprends pas », ai-je dit.
Me tournant vers pere riche davantage que vers Mike, j’ai poursuivi :

« Durant toutes ces années, j’ai travaillé avec vous deux a monter cette
entreprise. J’ai travaillé pour presque rien. Je suis allé au college comme tu
me 1’as conseillé et je me suis battu pour mon pays parce que tu m’as dit
qu’un jeune homme devait le faire. Maintenant que je suis assez vieux et que
j’ai enfin quelques dollars a investir, tu sembles réticent lorsque je dis que je
veux investir dans les mémes secteurs que toi. Je ne comprends pas. Pourquoi
cette rebuffade ? Essaies-tu de me snober ou de me tenir a I’écart ? Ne veux-
tu pas que je devienne aussi riche que vous deux ?

— Ce n’est pas une rebuffade, a répliqué Mike, et nous ne te snoberions
jamais, ni ne souhaiterions que tu ne deviennes jamais riche. C’est que les



choses sont différentes maintenant. »

Pere riche a acquiescé en hochant la téte, en un lent et silencieux
mouvement.

« Nous adorerions que tu investisses dans les mémes secteurs que nous », a
finalement dit pere riche, mais ce serait contraire a la loi.

— Contraire a la loi ? ai-je répété, n’en croyant pas mes oreilles. Faites-
vous quelque chose d’illégal ?

— Non, non, a dit peére riche avec un petit rire. Nous ne ferions jamais quoi
que ce soit d’illégal. Il est trop facile de devenir riche dans la légalité pour
risquer d’aller en prison en faisant quelque chose d’illégal.

— Et c’est parce que nous voulons toujours rester du bon coté de la loi que
nous disons qu’il serait illégal pour toi d’investir avec nous, a ajouté Mike.

— Il n’est pas illégal pour Mike et moi d’investir dans ces secteurs ou nous
investissons, mais ce serait illégal si tu le faisais, a tenté de résumer pere
riche.

— Pourquoi ? ai-je demandé.

— Parce que tu n’es pas riche, a dit Mike, doucement et gentiment. Les
secteurs dans lesquels nous investissons sont réserves aux gens riches. »

Les paroles de Mike m’ont atteint de plein fouet. Comme il était mon
meilleur ami, je savais que c’étaient pour lui des mots difficiles a prononcer.
Et bien qu’il I’ait fait avec le plus de douceur possible, ces mots m’ont
déchiré le cceur. Je commencais a mesurer la profondeur du gouffre financier
qui nous séparait. Alors que son pere et mon pére avaient tous deux
commencé a partir de rien, Mike et son pere étaient devenus tres riches. Je
pouvais sentir que cette immense demeure et son adorable plage de sable
blanc étaient encore nettement hors de ma portée et que la distance qui m’en
séparait ne se mesurait pas uniquement en kilometres.

M’adossant sur ma chaise et croisant les bras, plongé dans mes pensées, je
suis resté la a hocher tranquillement la téte pendant que je résumais ce
moment que nous venions de passer ensemble. Mike et moi avions tous les
deux 25 ans, mais a bien des égards, Mike avait 25 ans d’avance sur moi
financierement parlant. Mon propre pere venait tout juste de se faire plus ou
moins congédier de son poste au gouvernement et il repartait a zéro a I’age de



52 ans. De mon coté, je n’avais encore rien entrepris.
« Est-ce que ca va ? a gentiment demandé peére riche.

— Quais, ca va, ai-je répondu, faisant de mon mieux pour cacher la
douleur qu’entrainait cet apitoiement sur mon sort et sur celui de ma famille.
Je réfléchis et je fais un examen introspectif, c’est tout », ai-je dit, réussissant
a leur offrir un brave sourire.

La piece était silencieuse pendant que nous écoutions le bruit des vagues et
qu’une brise fraiche entrait dans cette magnifique demeure. Mike, pere riche
et moi sommes restés assis pendant que j’assimilais le message et en
acceptais la réalité.

« Donc, je ne peux pas investir avec vous parce que je ne suis pas riche, ai-
je finalement dit en sortant de la torpeur dans laquelle j’étais tombé. Et si
j’investissais dans les mémes secteurs que vous, j’irais a 1’encontre de la
loi? »

Pere riche et Mike ont hoché la téte.

« Dans certains cas, a ajouté Mike.

— Et qui a édicté cette loi ? ai-je demandé.

— Le gouvernement fédéral, a répondu Mike.

— La SEC, a ajouté pere riche.

— La SEC ? ai-je demandé. Qu’est-ce que la SEC ?

— C’est la Commission des valeurs mobiliéres des Ftats-Unis, a répondu
pere riche. Elle a été créée dans les années 1930 sous la direction de Joseph
Kennedy, le pere de notre regretté président John Kennedy.

— Et pourquoi a-t-elle été créée ? » ai-je demandé. Pere riche a ri.

« Elle a été créée pour protéger le public contre les spéculateurs, les gens
d’affaires, les courtiers et les investisseurs sans scrupules.

— Pourquoi riez-vous ? lui ai-je demandé. Ca me semble étre une bonne
chose.

— Oui, C’est une tres bonne chose, a répliqué pere riche, en gloussant
encore un peu. Avant le krach boursier de 1929, de nombreux
investissements louches, dangereux et hasardeux étaient offerts au public.



Des mensonges et de faux renseignements circulaient en abondance. La SEC
a donc été formée pour servir de chien de garde. C’est 1’agence qui contribue
a la formulation des reglements et a leur mise en application. Elle joue un
role tres important. Sans la SEC, ce serait le chaos.

— Alors pourquoi riez-vous ?

— Parce que, pendant qu’elle protege le public contre les mauvais
investissements, elle met également les meilleurs investissements hors de sa
portée, a répondu pere riche d’un ton plus sérieux.

— Dong, si la SEC protege le public contre les pires investissements et le
prive des meilleurs, quel genre d’investissements le public fait-il ? ai-je
demandé.

— Des investissements aseptisés, a répliqué pere riche. Des
investissements qui répondent aux normes de la SEC.

— Eh bien, qu’est-ce qui cloche ?

— Rien, a répondu pere riche. Je pense que c’est une bonne chose. Nous
devons avoir des reglements et les mettre en application. C’est ce que fait la
SEC.

— Mais pourquoi ce petit rire ? Je vous connais depuis tres longtemps et je
sais que vous me cachez quelque chose.

— Je te I’ai déja dit, a répondu pere riche. Je ris parce que, en protégeant le
public contre les mauvais investissements, la SEC prive également le public
des meilleurs.

— Et c’est I'une des raisons pour lesquelles le riche s’enrichit ? ai-je
demandé d’une toute petite voix.

— Tu as tout compris. J’ai ri parce que je vois I’ironie de la situation. Les
gens investissent parce qu’ils veulent devenir riches, mais parce qu’ils ne
sont pas riches, ils n’ont pas le droit de faire ces investissements qui leur
permettraient de le devenir. Seuls les gens riches peuvent investir de la méme
maniere que les gens riches. Et c’est pourquoi le riche s’enrichit. Je trouve ca
tres ironique.

— Pourquoi en est-il ainsi ? Est-ce pour protéger les pauvres et la classe
moyenne contre les riches ?



— Non, pas nécessairement, a répondu Mike. Je crois que c’est en réalité
pour protéger les pauvres et la classe moyenne d’eux-mémes.

— Pourquoi dites-vous ¢a ? lui ai-je demandeé.

— Parce qu’il y a bien davantage de mauvaises affaires que de bonnes
affaires. Si une personne n’est pas avertie, toutes les transactions — bonnes et
mauvaises — lui semblent identiques. Il faut un important bagage de
connaissances et d’expérience pour discerner les bonnes et les mauvaises
affaires parmi les investissements les plus complexes. L’investisseur averti
est capable de déterminer si un investissement est bon ou dangereux. Et la
majorité des gens ne possedent tout simplement pas ces connaissances et
cette expérience, a dit pere riche. Mike, pourquoi n’irais-tu pas chercher les
documents se rapportant a la transaction que nous étudions actuellement ? »

Mike a quitté la table pour se rendre dans son bureau et est revenu avec un
classeur a trois anneaux d’environ cing centimetres d’épaisseur, rempli de
feuillets, d’illustrations, de tableaux et de cartes.

« Voici par exemple un investissement que nous pourrions faire, a dit Mike
en s’asseyant. Il s’agit d’un titre non enregistré. On I’appelle aussi parfois un
placement privé. »

J’ai senti la torpeur envahir mon esprit alors que Mike tournait les pages et
me montrait des graphiques, des tableaux, des cartes et des feuilles couvertes
de textes décrivant les risques et les avantages de cet investissement. Quelque
peu somnolent, j’ai écouté Mike m’expliquer la teneur des documents qu’il
feuilletait et m’exposer les raisons pour lesquelles il croyait que cet
investissement représentait une bonne occasion.

Pere riche, voyant que je commencais a perdre pied devant cette avalanche
d’informations peu familieres, a interrompu Mike et a dit :

« Voila ce que je voulais que Robert voie. »

Pere riche a alors montré du doigt un court paragraphe sur la couverture
d’une brochure intitulée Exemptions a la Loi sur les valeurs mobilieres de
1933.

« Voila ce que je veux que tu comprennes », m’a-t-il dit.

Je me suis penché pour lire les petits caracteres qu’il me désignait. Il était
écrit :



« Cet investissement est réservé aux investisseurs accrédités. Un
investisseur accrédité est géneralement quelqu’un qui :

* possede des avoirs d’une valeur nette de 1 million de dollars ou plus ; ou

* a eu un revenu annuel de 200 000 $ ou plus au cours de la plupart des
derniéres années (ou un revenu annuel familial de 300 000 $) et qui peut
raisonnablement espérer avoir un revenu similaire pendant [’année en
cours. »

Me laissant aller en arriere sur ma chaise, j’ai dit :

« Et c’est pour cette raison que je ne peux pas faire les mémes
investissements que vous. Cet investissement est uniquement pour les riches.

— Ou pour les gens qui ont un revenu €élevé, a dit Mike. Ces directives
sont non seulement strictes, mais le montant minimal que tu peux investir ici
est de 35 000 $. C’est le prix de chaque “unité” de cet investissement.

— Trente-cing mille dollars ! Ca représente beaucoup d’argent et un grand
risque. Tu veux dire que c’est la somme minimale qu’un individu peut
investir dans cette transaction ? »

Peére riche a hoché la téte.
« Quel salaire le gouvernement te verse-t-il comme pilote ?

— Je gagnais environ 12 000 $ par année avec mes primes de vol et de
combat au Viét-nam, mais je ne sais pas quel sera mon salaire maintenant que
je suis basé a Hawaii. J’aurai probablement un rajustement en fonction du
cofit de la vie, mais il ne sera certainement pas tres élevé et il ne couvrira pas
tous mes frais de subsistance a Hawaii.

— C’est donc tout un exploit si tu as réussi a économiser 3 000 $, a dit
pere riche, faisant de son mieux pour me remonter le moral. Tu as économisé
pres de 25 % de ton revenu brut. »

J’ai hoché la téte tout en réalisant a quel point j’étais loin, tres loin de
devenir ce qu’on appelle un investisseur accrédité. J’ai réalisé que méme si je
devenais général dans les marines je ne gagnerais probablement pas assez
d’argent pour étre reconnu comme investisseur accrédité.

« Alors, que devrais-je faire ? ai-je finalement demandé. Pourquoi ne puis-
je pas vous donner mes 3 000 $ pour que vous les combiniez a votre propre



argent pour ensuite partager les profits ?

— Nous pourrions le faire, a dit pere riche, mais ce n’est pas une pratique
que je recommande. Pas a toi en tout cas.

— Pourquoi ? Pourquoi pas a moi ?

— Tu as déja une formation financiére assez solide. Tu peux donc devenir
bien plus qu’un investisseur accrédité. Si tu le veux, tu peux devenir un
investisseur averti. Tu deviendras alors plus riche que dans tes réves les plus
fous.

— Investisseur accrédité ? Investisseur averti ? Ou est la différence ? ai-je
demandé, sentant renaitre en moi I’espoir.

— C’est une bonne question, a dit Mike avec un sourire, sentant que son
ami voyait poindre la lumiere au bout du tunnel.

— Un investisseur accrédité est par définition un individu qui se qualifie
parce qu’il a de I’argent. C’est pourquoi on I’appelle souvent investisseur
qualifié, m’a expliqué pere riche. Mais I’argent a lui seul ne permet pas d’étre
un investisseur averti.

— Ou est la différence ?

— Eh bien, as-tu lu les grands titres dans le journal d’hier a propos de cette
vedette d’Hollywood qui a perdu des millions dans un investissement
frauduleux ? » m’a demandé pere riche.

J’ai hoché la téte en disant :

« Oui. Non seulement a-t-il perdu des millions, mais il a di verser une
certaine somme au fisc pour un revenu non imposé qu’il a perdu dans cette
transaction.

— Eh bien, c’est un exemple d’investisseur accrédité ou qualifié, a
poursuivi pere riche. Ce n’est pas I’argent qui fait de toi un investisseur
averti. C’est pour cette raison qu’on voit tant d’individus dont les revenus
sont élevés, par exemple des médecins, des avocats, des vedettes du rock et
des athletes professionnels perdre de I’argent dans des placements précaires.
IIs ont I’argent nécessaire, mais leurs connaissances sont insuffisantes. Ils ont
de ’argent, mais ne savent pas comment I’investir sans danger et en tirer de
gros profits. A leurs yeux, toutes les transactions se ressemblent. Ils sont donc



incapables de faire la distinction entre un bon investissement et un mauvais.
IlIs devraient se limiter a des investissements aseptisés ou embaucher un
expert financier en qui ils ont confiance pour qu’il investisse a leur place.

— Donc, quelle est votre définition de I’investisseur averti ? ai-je
demandé.

— Un investisseur averti connait les 3 E, m’a répondu pere riche.
—Les 3 E ? Quels sont ces 3E ? »

Pere riche a retourné le document que nous venions d’examiner et a écrit
ce qui suit a I’endos d’une des pages :

1. Education ;
2. Expérience ;
3. Excédent de trésorerie.

« Ce sont les 3 E, a-t-il dit, en levant les yeux. Acquiers ces trois éléments
et tu seras un investisseur averti. »

Les yeux fixés sur la liste, j’ai risqué :

« La vedette de cinéma avait donc un excédent de trésorerie, mais les deux
premiers éléments lui faisaient défaut. »

Pére riche a hoché la téte.

« Et il y a beaucoup de gens qui ont les connaissances nécessaires, mais
qui n’ont pas d’expérience et, sans cette expérience, ils n’arrivent pas a réunir
un excédent de trésorerie.

— Lorsqu’on leur explique quelque chose, ces gens disent souvent : “Je
sais”, mais ils n’appliquent pas ce qu’ils savent, a ajouté Mike. Notre
banquier dit toujours : “Je sais” a propos de ce que papa et moi faisons, mais
pour une raison ou pour une autre, il n’applique pas ce qu’il affirme savoir.

— Et C’est pour cette raison que votre banquier n’a pas d’excédent de
trésorerie », ai-je conclu.

Pere riche et Mike ont acquiescé.

Encore une fois, la piéce redevint silencieuse a la fin de la conversation.
Nous étions tous les trois plongés dans nos propres pensées personnelles.



Pere riche a fait signe a la bonne de remplir nos tasses de café et Mike a
refermé le classeur a anneaux. Assis sur la terrasse de la magnifique maison
de Mike, les bras croisés, je fixais les eaux d’un bleu profond de 1’océan
Pacifique et je réfléchissais a 1’orientation que je donnerais a ma vie. J’avais
terminé mes études au college comme mes parents 1’avaient souhaité, mon
service militaire touchait a sa fin et je serais ensuite libre de choisir la voie
qui me conviendrait le mieux.

« A quoi penses-tu ? m’a demandé pére riche en prenant une gorgée de
café frais.

— Je pense a ce que je veux faire maintenant que je suis grand, ai-je
répondu.

— Et que veux-tu faire ? m’a demandé Mike.

— Je me disais que je pourrais devenir un investisseur averti, ai-je répliqué
doucement. Peu importe la définition.

— Ce serait un choix judicieux, a dit pere riche. Tu pars du bon pied, car tu
as recu une bonne éducation financiere. Il te faut maintenant acquérir de
I’expérience.

— Et comment saurai-je que j’ai suffisamment des deux ?

— Lorsque tu auras un excédent de trésorerie », a répondu pére riche en
souriant.

Sur ce, nous avons tous les trois éclaté de rire et levé nos tasses en portant
un toast :

« A ceux qui ont un excédent de trésorerie. » Pére riche a alors ajouté :
« Et a ceux qui veulent devenir des investisseurs avertis.

— Aux investisseurs avertis et a ceux qui ont un excédent de trésorerie »,
ai-je conclu en mon for intérieur. J’aimais 1’écho que produisaient ces mots
dans ma téte.

Le chauffeur de la limousine de Mike a été convoqué et je suis rentré dans
le lugubre quartier des officiers pour réfléchir a ce que je ferais du reste de
ma vie. J’étais un adulte et j’avais répondu aux attentes de mes parents, des
attentes telles que faire des études universitaires et servir mon pays en temps
de guerre. Je devais maintenant décider seul de mon orientation. Je pouvais



continuer a acquérir des connaissances aupres de pere riche pendant que
j’accumulerais 1’expérience dont j’avais besoin. Cette fois, pére riche me
guiderait en tant qu’adulte.

Vingt ans plus tard

En 1993, la fortune de pere riche a été répartie entre ses enfants, petits-
enfants et leur descendance future. Pour les quelques centaines d’années a
venir, ses héritiers n’auraient pas a se préoccuper d’argent. Mike a recu les
actifs de base de 1’entreprise et a fait un travail magnifique en faisant
prospérer 1’empire financier de pere riche, un empire financier que ce dernier
avait érigé a partir de rien. Je I’avais vu naitre puis grandir tout au long de ma
vie.

Il m’a fallu 20 ans pour réaliser ce que je croyais pouvoir faire en 10 ans. Il
y a une certaine vérité dans cet adage populaire : « C’est le premier million
qui est le plus difficile a amasser. »

Quand j’y repense, amasser ce premier million de dollars n’a pas été si
difficile. C’est le conserver et le faire fructifier que j’ai trouvé le plus ardu.
Néanmoins, j’ai été en mesure de prendre ma retraite en 1994, a 1’age de
47 ans, libre financierement parlant et avec suffisamment d’argent pour jouir
de la vie.

Cependant, ce n’est pas la retraite que j’ai trouvée excitante. En effet, c’est
de pouvoir enfin investir en tant qu’investisseur averti qui m’enthousiasme le
plus. Etre capable d’investir aux cotés de Mike et de pére riche était un but
qu’il valait la peine d’atteindre. Ce jour lointain de 1973, lorsque Mike et
pere riche m’ont dit que je n’étais pas suffisamment riche pour investir avec
eux, a été un point tournant dans ma vie, et c’est ce jour-la que j’ai pris la
résolution de devenir un investisseur averti.

Voici une liste de certains des investissements que font ceux que 1’on
appelle les « investisseurs accrédités » et les « investisseurs avertis » :

 Placements privés ;
 Syndicats immobiliers et sociétés en commandite ;

» Pré-PAPE (premiers appels publics a I’épargne) ;



* PAPE (ces placements sont offerts a tous les investisseurs, mais ils ne
sont pas aisément accessibles) ;

* Financement hors normes ;

* Regroupement d’entreprises ;
* Préts de démarrage ;

 Fonds spéculatifs.

Pour I’investisseur moyen, ces investissements sont trop risqués, non pas
parce que I’investissement lui-méme présente trop de risques, mais parce que,
trop souvent, I’investisseur moyen ne dispose pas des connaissances, de
I’expérience, et d’un excédent de capital suffisant pour savoir comment s’y
prendre face aux exigences des investissements. J’ai tendance désormais a me
ranger du coté de la SEC en disant qu’il est préférable de protéger les
investisseurs novices en ne leur donnant pas acces a ce genre
d’investissements, car j’ai commis certaines erreurs et fait quelques faux pas
en cours de route, et je sais que d’autres peuvent faire la méme chose.

A titre d’investisseur averti aujourd’hui, je me lance dans de telles
entreprises. En sachant ce que 1’on fait, le risque est tres faible alors que le
rendement éventuel peut étre considérable. Ce sont dans de telles entreprises
que les riches investissent leur argent.

Bien que j’aie essuyé quelques pertes, le rendement du capital bien investi
a été spectaculaire, excédant de loin la somme de mes pertes. Un rendement
de 35 % est normal, mais un rendement de 1 000 % et plus est parfois
possible. Je choisis de faire ce type d’investissements, car je les trouve plus
excitants et plus stimulants. Ce n’est pas simplement une question de
« Achetez-moi 100 actions de ceci ou vendez 100 actions de cela ». Cela n’a
rien a voir avec les activités d’un investisseur averti.

Affecter des capitaux a ce type d’investissements, c’est se rapprocher du
moteur du capitalisme. De fait, certains des investissements offerts sont des
placements de capital de risque beaucoup trop risqués pour I’investisseur
moyen. En réalité, les placements ne sont pas risqués ; c’est le manque de
connaissances, d’expérience et de capital qui met I’investisseur moyen dans
une position précaire.



La voie

Cet ouvrage ne porte pas nécessairement sur les investissements. Cet
ouvrage porte plus précisément sur I’investisseur et sur la voie qu’il doit
suivre pour devenir un investisseur averti. Il traite de la facon dont vous
trouverez la voie qui vous permettra d’acquérir les 3 E : éducation,
expérience et excédent de trésorerie.

Pere riche, Pere pauvre raconte mon cheminement pédagogique en tant
qu’enfant. Le Quadrant du CASHFLOW, la suite de Pere riche, Pere pauvre,
porte sur mon cheminement pédagogique en tant que jeune adulte entre les
années 1973 et 1994. Le présent ouvrage, intitulé Guide pour investir, porte
sur les lecons apprises au cours des années précédentes et transforme ces
lecons en ces 3 E qui vous permettront de devenir un investisseur averti.

En 1973, j’avais a peine 3 000 $ a investir, mes connaissances étaient
limitées, ainsi que mon expérience de vie. Et en 1994, j’étais devenu un
investisseur averti.

Il y a plus plusieurs années, pere riche m’a dit : « Tout comme il y a des
maisons pour les riches, les pauvres et la classe moyenne, il y a des
investissements pour chacun d’eux. Si tu veux investir a la maniere des
riches, tu dois étre plus que riche. Tu dois devenir un investisseur averti et
pas seulement une personne riche qui investit. »

Les cinq phases du cheminement de I’investisseur
averti

Pere riche a divisé mon programme de développement en cing phases
distinctes, que j’ai organisées en phases, lecons et chapitres :

1. Etes-vous mentalement prét & devenir un investisseur ?
2. Quel type d’investisseur voulez-vous devenir ?

3. Comment ériger une entreprise solide.

4. Portrait de I’investisseur averti.
5

. Rendre la pareille.



Cet ouvrage a été écrit pour vous servir de guide. Il ne vous donnera pas de
réponses spécifiques. Il se propose de vous aider a comprendre les questions
qu’il convient de poser. Et si cet ouvrage y arrive, il aura atteint son objectif.
Pere riche disait : « On ne peut pas enseigner a quelqu’un a devenir un
investisseur averti, mais un individu peut apprendre a devenir un investisseur
averti. C’est comme apprendre a rouler a bicyclette. Je ne peux pas te
I’enseigner, mais tu peux apprendre a le faire. Apprendre a rouler a bicyclette
comporte des risques, c’est le résultat d’essais et d’erreurs, et des conseils
d’un bon guide. Il en va de méme dans le monde de I’investissement. Si tu ne
veux pas prendre de risques, c’est comme dire que tu ne veux pas apprendre.
Et si tu ne veux pas apprendre, alors je ne peux rien t’enseigner. »

Si vous étes a la recherche de bons tuyaux, ou d’une recette miracle pour
devenir riche rapidement, ou d’une formule magique que seuls les riches
connaissent, ce livre n’est pas pour vous. Ce livre traite davantage
d’apprentissage que d’investissement. Il a été écrit a I’intention des
investisseurs en herbe, des gens qui cherchent leur propre voie vers la fortune
et non pas une voie facile.

Cet ouvrage traite des cing phases de développement établies par pere
riche, les cing phases qu’il a traversées et que je traverse encore actuellement.
Si vous vous étes engagé sur la voie de la richesse, vous remarquerez peut-
étre en lisant ce livre que les cing phases de pére riche sont les mémes cing
phases que les gens d’affaires et les investisseurs les plus riches du monde
ont traversées afin de devenir tres, tres riches.

Bill Gates, le fondateur de Microsoft ; Warren Buffett, I’investisseur le
plus riche d’Amérique ; et Thomas Edison, le fondateur de General Electric :
tous ont traversé ces cing phases. Ce sont les mémes cinq phases que les
jeunes nouveaux millionnaires et milliardaires d’Internet traversent
actuellement alors qu’ils sont encore dans la vingtaine ou la trentaine. Nous
vivons a I’ére de I’information et c’est pourquoi ces jeunes gens ont traversé
ces phases plus rapidement — et peut-€étre le pouvez-vous également.

Prenez-vous part a la révolution ?

La richesse, les grandes fortunes et les familles immensément riches ont vu
le jour pendant ce qu’on appelle la révolution industrielle. L.a méme chose se



produit aujourd’hui, a I’ére de I’information.

Je trouve intéressant que nous ayons de nos jours des multimillionnaires et
des milliardaires autodidactes qui ont 20, 30 ou 40 ans ; cependant, il existe
encore des gens de 40 ans et plus qui tirent le diable par la queue avec un
revenu annuel de 50 000 $. Cette importante disparité est attribuable au
passage de 1’ere industrielle a I’ere de I’information. Lorsque nous sommes
entrés dans 1’ere industrielle, des gens comme Henry Ford et Thomas Edison
sont devenus milliardaires.

Aujourd’hui, a I’ere de I’information, nous avons Bill Gates, feu Steve
Jobs, Mark Zuckerberg, et les fondateurs de cyberentreprises qui sont
devenus de jeunes millionnaires et milliardaires. Ces jeunes, dans la
vingtaine, auront bient6t une fortune supérieure a celle de Bill Gates. Voila le
pouvoir du passage d’une ere a une autre, du passage de 1’ere industrielle a
I’ére de I’information. Il a été dit qu’il n’y a rien de plus puissant qu’une idée
dont le temps est venu. Et il n’y a rien de plus préjudiciable qu’une personne
qui nourrit encore de vieilles idées.

Ce livre sera peut-étre pour vous un moyen de revoir de vieilles idées et,
éventuellement, d’en trouver de nouvelles afin de faire fortune. Vous le
relierez peut-étre a un changement de paradigme dans votre vie, ou encore a
une transition aussi radicale que le passage de I’ere industrielle a 1’ere de
I’information. Il vous fera peut-étre définir une nouvelle voie financiere. Il
vous permettra peut-étre de penser davantage comme un propriétaire
d’entreprise et un investisseur que comme un employé ou un travailleur
autonome.

Il m’a fallu des années pour traverser ces phases et, de fait, je ne les ai pas
encore toutes franchies. Apres avoir lu ce livre, vous envisagerez peut-étre
vous aussi de traverser ces cinq phases, ou vous déterminerez peut-étre que
ce cheminement ne vous convient pas. Si vous choisissez de suivre cette voie,
la vitesse a laquelle vous traverserez ces cinq phases de développement ne
dépendra que de vous. Rappelez-vous que ce livre ne traite pas de la facon de
devenir riche rapidement. Ce choix d’entreprendre un tel programme
d’éducation et de développement personnel commence a la Phase Un... la
phase de la préparation mentale.

Etes-vous mentalement prét a devenir un



investisseur ?

Pere riche disait souvent : « L.’argent sera tout ce que tu veux qu’il soit. »

Ce qu’il voulait dire, c’est que I’argent vient de notre esprit, de nos
pensées. Si une personne dit : « L’argent est difficile a trouver », ce sera
probablement le cas pour elle. Si une personne dit : « Je ne serai jamais
riche », ou : « Il est vraiment difficile de devenir riche », ce sera
probablement vrai pour elle. Si une personne dit : « La seule fagon de devenir
riche est de travailler dur », alors cette personne travaillera probablement dur.
Si une personne dit : « Si j’avais beaucoup d’argent, je le mettrais a la banque
parce que je ne saurais pas quoi en faire », alors il en sera probablement ainsi.
Vous seriez étonné de constater a quel point sont nombreux les gens qui
pensent et agissent ainsi. Et si une personne dit :

« Investir, c’est risqué », alors ca I’est pour elle. Comme le disait pere
riche : « L’argent sera tout ce que tu veux qu’il soit. »

Pere riche m’a averti que la préparation mentale requise pour devenir un
investisseur averti était probablement similaire a la préparation mentale de
celui qui s’appréte a escalader le mont Everest ou a se faire prétre. Il
plaisantait tout en me faisant comprendre qu’il ne fallait pas prendre un tel
projet a la légere. Il m’a dit : « Tu commences comme je 1’ai fait. Tu
commences sans argent. Tout ce que tu as, c’est de I’espoir et le réve de faire
fortune.

« Méme si bien des gens nourrissent le méme réve, seul un tres petit
nombre d’entre eux arrivent a le concrétiser. Réfléchis bien et préparetoi
mentalement, car tu es sur le point d’apprendre a investir comme tres peu de
gens peuvent le faire. Tu verras le monde de I’investissement de I’intérieur
plutot que de I’extérieur. Donc, penses-y et sois prét si tu décides que c’est
I’ orientation que tu veux donner a ta vie. »



CHAPITRE 2

Lecon d’investissement n° 2

Etablir les fondements de la richesse

’ai trouvé tres difficile ce soir-la de rentrer a la base et de réintégrer le

lugubre logement des officiers. Il m’avait jusque-la semblé tres
convenable, mais apres avoir passé 1’apres-midi dans la nouvelle maison de
Mike, le cantonnement réservé aux officiers m’a paru minable, vieux et
décrépit.

Comme je m’y attendais, mes compagnons de chambre buvaient de la
biere et regardaient un match de baseball a la télévision. Il y avait partout des
boites de pizza et des canettes de biere. Ils n’ont pas dit grand-chose lorsque
j’ai traversé la salle de séjour commune. Ils avaient les yeux rivés sur le petit
écran. En me retirant dans ma chambre et en refermant ma porte, j’ai apprécié
le fait que nous ayons des chambres individuelles. J’avais amplement de quoi
réfléchir.

A 1’age de 25 ans, j’ai finalement compris des choses que je ne pouvais pas
comprendre a I’age de 9 ans, 1’age ou j’ai commencé a travailler pour pere
riche. J’ai compris que pére riche avait travaillé dur pendant des années pour
établir les solides fondements de sa richesse. Il avait fait ses débuts dans le
quartier pauvre de la ville, vivant frugalement, érigeant des entreprises,
achetant des biens immobiliers et travaillant a peaufiner son plan. Je
comprends maintenant que le plan de pére riche était de devenir tres riche.

Lorsque Mike et moi allions a 1’école secondaire, pére riche faisait sa
marque en s’établissant sur plusieurs des iles hawaiiennes, achetant des
entreprises et des terrains. Lorsque Mike et moi étions au college, il a fait le
grand saut et il est devenu 1’un des principaux investisseurs privés qui
ceuvraient dans les entreprises d’Honolulu et de diverses parties de Waikiki.
Lorsque j’étais pilote au sein des marines au Viét-nam, les fondements de sa



richesse étaient solidement établis. Ces fondements étaient solides et bien
ancres.

Sa famille et lui jouissaient des fruits de son labeur. Au lieu de vivre dans
la plus pauvre des banlieues d’une ile isolée, ils vivaient dans 1’un des
quartiers les plus huppés d’Honolulu. Ils ne faisaient pas étalage de leur
richesse comme la plupart de leurs voisins. Je savais que Mike et son pere
étaient riches parce qu’ils me permettaient de jeter un coup d’ceil a leurs états
financiers vérifiés. Peu de gens avaient ce privilege.

Mon vrai pere, quant a lui, venait de perdre son emploi. Il avait gravi les
échelons de I’administration fédérale jusqu’a ce qu’il tombe en disgrace aux
yeux de la machine politique qui gouvernait I’Etat d’Hawaii. Mon pére a
perdu tout ce pour quoi il avait travaillé lorsqu’il a décidé de se mesurer a son
patron pour obtenir un poste de gouverneur, et qu’il n’a pas été €élu. Il était
inscrit depuis sur la liste noire du gouvernement et tentait de repartir de zéro.
Il n’avait aucun fondement pour établir sa richesse.

Il avait 52 ans, moi 25, et notre situation financieére était exactement la
méme. Nous n’avions pas d’argent. Nous avions tous deux un diplome
universitaire et nous pouvions tous deux nous trouver un autre emploi, mais
en ce qui avait trait a D’actif réel, nous n’avions rien. Ce soir-la,
tranquillement allongé sur ma couchette, j’ai compris que j’avais cette rare
occasion de choisir I’orientation de ma vie. Je dis « rare » parce que trés peu
de gens ont le luxe de pouvoir comparer le cheminement de vie de deux peres
et d’ensuite choisir la voie qui leur convienne. Et c’est un choix mirement
réfléchi que j’ai fait.

Ces investissements que font les gens riches

Bien que plusieurs choses m’aient traversé 1’esprit ce soir-la, j’étais surtout
intrigué par le fait qu’il existe des investissements exclusivement réservés
aux gens riches et qu’il y en ait d’autres pour le commun des mortels. Je me
suis rappelé que quand j’étais enfant et que je travaillais pour pere riche, il ne
cessait de parler de I’expansion de son entreprise. Maintenant qu’il était
riche, il ne parlait que de ses investissements, des investissements pour gens
riches.

Ce jour-la, pendant le repas, il m’avait expliqué : « Si j’ai créé des



entreprises, c’était uniquement pour étre en mesure d’investir comme le font
les gens riches. Si j’ai créé des entreprises, c’était uniquement pour que ces
entreprises achetent mes éléments d’actif. Sans mes entreprises, je n’aurais
pas eu les moyens d’investir comme le font les gens riches. »

Pere riche a poursuivi en décrivant ce qui distingue I’employé qui investit
de I’entreprise qui investit. Il a dit : « La plupart des investissements sont trop
dispendieux lorsqu’on les fait a titre d’employé. Ils sont beaucoup plus
abordables si c’est I’entreprise qui paie. » Je ne savais pas ce qu’il voulait
dire, mais je sentais que cette distinction était importante. J’étais curieux et
impatient de découvrir quelle était cette distinction. Pere riche avait étudié le
droit commercial et le droit fiscal, et il avait trouvé des moyens de gagner
beaucoup d’argent en tirant parti des lois. Ce soir-la, je me suis laissé gagner
par le sommeil, excité a 1I’idée de téléphoner a pére riche le lendemain matin.

Differents quadrants, différentes voies

Lorsque j’étais jeune, je ne savais pas vers quel pere me tourner lorsqu’il
s’agissait d’argent. Tous deux étaient des hommes bons et travailleurs. Tous
deux étaient forts et charismatiques. Tous deux affirmaient que je devais faire
des études supérieures et servir mon pays dans lI’armée. Mais lorsqu’il
s’agissait d’argent, ils ne parlaient plus le méme langage, ni ne me donnaient
les mémes conseils sur 1’orientation que je devrais plus tard donner a ma vie.
Je pouvais maintenant comparer les résultats de leurs cheminements de
carriere respectifs.

Mon pere pauvre me donnait le conseil suivant : « Va a 1’école, obtiens de
bonnes notes et trouve ensuite un emploi sir et stable assorti d’avantages
sociaux. » Il me recommandait le cheminement de carriere suivant :



ECOLE

Pire pauvre E D

D’un autre coté, pere riche disait : « Lance ta propre entreprise et investis

par le biais de celle-ci. » Il me recommandait le cheminement de carriere
suivant :

Il existe des différences émotionnelles et techniques fondamentales entre
les gens qui évoluent dans chacun des quadrants du Quadrant du
CASHFLOW. Ces différences émotionnelles et techniques sont importantes,
car ce sont elles qui, en fin de compte, déterminent le quadrant qu’un
individu aura tendance a favoriser et dans lequel il évoluera. Par exemple,
une personne qui a besoin d’une sécurité d’emploi choisira fort probablement
d’évoluer dans le quadrant E.

On trouve dans celui-ci des concierges et des présidents de compagnie. La
personne qui aime travailler seule se retrouve souvent dans le quadrant T, qui
est celui du travailleur autonome ou de la petite entreprise. Je dis également
que le quadrant T représente celui qui est tenace et talentueux, car on trouve
dans ce quadrant de nombreux professionnels tels que des médecins, des



avocats, des comptables et d’autres conseillers techniques.

Le Quadrant du CASHFLOW expose en détail les différences entre le
quadrant T — dans lequel évoluent la majorité des petits propriétaires
d’entreprises — et le quadrant P — ou I’on trouve les propriétaires de grandes
entreprises. Dans cet ouvrage, nous nous pencherons encore plus sur les
différences techniques, car ce sont ces différences qui démarquent les gens
riches de tous les autres.

Les lecons reprennent

Enfant, j’avais passé de nombreuses heures attablé dans 1’un des
restaurants de pere riche pendant qu’il discutait avec ses relations d’affaires.
Je demeurais assis en sirotant un soda pendant que pere riche conversait avec
ses banquiers, comptables, avocats, courtiers en valeurs mobilieres, courtiers
en immeubles, conseillers en planification financiére et agents d’assurances.
Cela a été le début de mon éducation financiére. Entre 1’age de 9 ans et celui
de 18, j’ai passé des heures a écouter ces hommes et ces femmes affairés a
trouver des solutions a des problemes complexes.

Ces lecons apprises autour d’une table ont pris fin lorsque j’ai quitté la
maison pour m’établir a New York, ou j’ai étudié pendant quatre ans, avant
de m’engager dans les marines pendant cinq ans. Maintenant que j’avais
terminé mes études et que mon service militaire tirait a sa fin, j’étais prét a
reprendre ces lecons avec pere riche.

Lorsque je I’ai appelé le lendemain, il était disposé a renouer avec son role
de professeur. Il avait confié les rénes de ses entreprises a Mike et était en
quelque sorte semi-retraité. Il cherchait une occupation autre que celle de
jouer au golf toute la journée.

Alors que Mike était occupé a gérer leur empire, pere riche et moi dinions
ensemble dans un hotel de Waikiki Beach. Le soleil était chaud, 1’océan
magnifique, la brise 1égere et I’emplacement aussi prés du paradis qu’il se
peut. Pere riche a été surpris de me voir arriver vétu de mon uniforme. Il ne
m’avait jamais encore vu dans cette tenue. Il m’avait toujours vu comme un
enfant, vétu de facon décontractée, portant des shorts, des jeans et des t-
shirts. Je suppose qu’il réalisa soudain que j’avais grandi depuis que j’avais
quitté 1’école secondaire, que j’avais vu le monde et que j’avais combattu



dans une guerre. J’avais décidé de me présenter a ce rendez-vous en uniforme
parce que j’avais volé dans la matinée et que je devais rentrer a la base pour
un autre vol ce soir-la.

« Voila donc ce que tu as fait depuis que tu as quitté I’école secondaire », a
dit pere riche.

J’ai hoché la téte et dit :

« Quatre ans au collége militaire a New York et quatre ans dans les
marines. Il me reste un an.

— Je suis tres fier de toi, m’a alors dit pere riche.

— Merci, mais ce sera treés agréable de quitter I’'uniforme. C’est pénible de
se faire cracher dessus, ou de se faire fixer du regard, ou de se faire traiter de
“tueur de bébés” par tous ces hippies et ces partisans de la paix. J’espere
seulement que tout cela prendra fin bientot.

— Je suis heureux que Mike n’ait pas eu a participer a cette guerre. Il
voulait s’engager, mais il a dii y renoncer a cause de sa santé fragile.

— Il a eu de la chance. J’ai perdu assez d’amis pendant cette guerre.
J’aurais détesté perdre Mike également. »

Pere riche a hoché la téte et m’a demandé :
« Dis-moi, que prévois-tu faire a la fin de ton contrat 1’an prochain ?

— Eh bien, trois de mes amis pilotes ont recu des offres d’emploi de
compagnies aériennes. Il n’est pas facile de se faire embaucher par les temps
qui courent, mais ils disent qu’ils pourraient me faire profiter de leurs
contacts.

— Tu songes donc a devenir pilote de ligne ? » J’ai secoué lentement la
téte.

« Eh bien, quand on y pense, c’est tout ce que j’ai fait jusqu’a ce jour... Le
salaire est correct et les avantages sociaux sont bons. De plus, mon
entrainement au vol a été plutot intense. Je suis devenu un treés bon pilote. Si
j’arrive a voler au sein d’une petite compagnie aérienne et a acquérir de
I’expérience sur des avions multimoteurs, je serai en mesure de piloter les
gros avions de ligne.



— Dong, c’est ce que tu penses faire ?

— Non. Pas apres ce qui est arrivé a mon pere et apres avoir diné dans la
nouvelle maison de Mike, avec vous deux hier. Je suis resté éveillé pendant
des heures hier soir, et j’ai réfléchi a ce que vous avez dit a propos des
investissements. J’ai réalisé que si je deviens pilote de ligne je pourrai peut-
étre un jour devenir un investisseur accrédité, mais j’ai aussi réalisé que je
n’irais probablement pas plus loin. »

Pere riche est demeuré silencieux, hochant la téte d’un mouvement presque
imperceptible.

« Mes paroles ont donc atteint leur but, a-t-il dit a voix basse.

— Tout a fait. J’ai repensé a toutes ces lecons que vous m’avez prodiguées
lorsque j’étais petit. Je suis devenu un adulte et ces lecons ont pris une
nouvelle signification pour moi.

— De quoi te souviens-tu ? demanda pere riche.

— Je me souviens que vous m’avez retiré mon salaire de 10 cents 1’heure
et que vous m’avez obligé a travailler pour rien. Je me rappelle cette lecon
portant sur la non-dépendance a un cheque de paie. »

Pere riche ari et a dit :
« C’était une lecon assez rude.

— En effet, mais c’était une grande lecon. Mon pére était vraiment en
colére contre vous. Mais c’est maintenant a son tour de tenter de vivre sans
cheque de paie. La différence, c’est qu’il a 52 ans et que j’en avais 9 a
I’époque. Apres notre diner chez Mike hier, je me suis juré que je ne
passerais pas ma vie a dépendre d’une sécurité d’emploi uniquement parce
que j’ai besoin d’un cheque de paie. C’est pourquoi je doute fort que je
chercherai un emploi aupres d’une compagnie aérienne. Et c’est pourquoi je
dine avec vous aujourd’hui. Je veux réviser ces lecons que vous m’avez
enseignées sur la facon de faire travailler mon argent a ma place de maniere a
ne pas passer ma vie a travailler pour de 1’argent. Cette fois, je veux que vos
lecons s’adressent a un adulte. Rendez-les plus difficiles et donnez-moi
davantage de détails.

— Et quelle a été la premiere lecon que je t’ai inculquée ?



— Les riches ne travaillent pas pour de I’argent, ai-je répondu vivement.
Ils savent comment faire travailler leur argent pour eux. »

Le visage de pere riche s’est éclairé d’un large sourire. Il savait que j’avais
écouté avec attention son enseignement lorsque j’étais enfant.

« Tres bien, a-t-il dit. Et c’est la base pour devenir un investisseur. Tout ce
que font les investisseurs, c’est apprendre a faire fructifier leur argent.

— C’est ce que je veux apprendre, ai-je dit doucement. Je veux apprendre
et peut-étre enseigner a mon pere ce que vous savez. Il se trouve actuellement
dans une situation tres difficile, essayant de repartir a zéro a 1’age de 52 ans.

— Je sais, a dit pere riche. Je sais. »

C’est donc par une belle journée ensoleillée, pendant que des surfeurs
chevauchaient les magnifiques vagues de I’océan d’un bleu profond, que mes
lecons ont commencé. Elles étaient divisées en cing phases, chacune d’elles
m’amenant a un palier plus élevé de compréhension, la compréhension du
schéma de pensée de pere riche et de son plan d’investissement. Les lecons
ont débuté par une préparation mentale et le controle de soi, car c’est dans
I’esprit que tout se passe. Le début et la fin du processus qu’est
I’investissement passent par le controle de soi.

Les lecons de la phase un du plan d’investissement de pere riche portent
toutes sur la préparation mentale qu’il est essentiel de faire avant de
commencer a investir. Ma préparation mentale avait commencé ce soir de
1973, alors que j’étais étendu sur ma couchette dans ma sinistre chambre du
quartier des officiers. Mike avait la chance d’avoir un pere qui avait
accumulé une grande fortune. Je n’avais pas cette chance. A bien des égards,
il avait une longueur d’avance d’une cinquantaine d’années sur moi. Je
n’avais pas encore pris le départ.

Ce soir-la, j’ai commencé a me préparer mentalement en choisissant entre
la sécurité d’emploi, pour laquelle avait opté mon pere pauvre, et
1’établissement des fondements de ma richesse future, comme 1’avait fait mon
pere riche. C’est ainsi que s’amorce véritablement le processus de
I’investissement et c’est ainsi qu’ont commencé les lecons de pere riche. Tout
commence par une décision tres personnelle, un choix entre étre riche, étre
pauvre ou faire partie de la classe moyenne. C’est une décision importante,
car quelle que soit la situation financiere que vous choisissiez — riche, pauvre



ou classe moyenne —, tout alors change dans votre vie.



CHAPITRE 3

Lecon d’investissement n° 3

L.e choix

es lecons de pere riche sur I’investissement commencerent.

« Lorsqu’il s’agit d’argent et d’investissement, trois éléments ou choix
fondamentaux motivent les gens. Ce sont :

1. la sécurité ;
2. ’aisance ; ou
3. larichesse. »
Pere riche a poursuivi :

« Tous ces choix sont importants. Ce qui fait la différence dans la vie d’un
individu, c’est I’ordre de priorité qu’il leur donne. »

Il m’a ensuite dit que la majorité des gens gagnent leur argent et font des
investissements dans cet ordre précis. Autrement dit, lorsqu’ils doivent
prendre des décisions d’ordre financier, ils optent premierement pour la
sécurité, deuxiemement pour 1’aisance, et troisiemement pour la richesse.
Voila pourquoi la sécurité d’emploi constitue la priorité absolue pour la
majorité des gens. Ce n’est qu'une fois qu’ils ont un emploi siir ou une
profession qu’ils songent a 1’aisance. La richesse arrive en troisieme place
dans ce processus décisionnel.

Ce jour-la, en 1973, pere riche a dit : « La plupart des gens révent de
devenir riches, mais cela ne constitue pas leur premier choix. Aux Etats-Unis,
seulement 3 personnes sur 100 sont riches a cause de 1’établissement de ces
priorités. Pour la majorité des gens, si 1’idée de faire des efforts pour
s’enrichir bouscule leur confort ou leur donne un sentiment d’insécurité, alors



ils renoncent a la richesse. C’est pour cette raison que tant de gens cherchent
“le” bon tuyau qui fera a coup siir fructifier leur argent. Les gens dont les
premier et deuxieme choix sont la sécurité et 1’aisance cherchent des moyens
de s’enrichir rapidement et aisément, sans prendre le moindre risque et en
demeurant dans leur zone de confort. Il arrive parfois qu’un individu
devienne riche a la suite d’un coup de chance, mais il arrive aussi trop
souvent qu’il perde sa nouvelle fortune tout aussi rapidement. »

Riche ou heureux

J’entends souvent des gens dire : « Le bonheur passe avant la richesse. »
Ce commentaire m’a toujours paru tres étrange, car j’ai été pauvre avant
d’éetre riche et, dans les deux cas, j’ai été heureux et malheureux. Je me
demande pourquoi les gens pensent qu’ils doivent choisir entre le bonheur et
la richesse.

Lorsque je réfléchis a cette lecon, il m’apparait que ce que les gens veulent
réellement dire, c’est : « La sécurité et 1’aisance passent avant la richesse. »
Et c’est parce qu’ils sont sans sécurité et sans aisance qu’ils sont malheureux.
Quant a moi, j’étais prét a affronter 1’insécurité et les privations afin de
devenir riche. J’ai été riche et pauvre tout comme j’ai été heureux et
malheureux, oui, mais je vous assure que lorsque j’étais pauvre et
malheureux j’étais beaucoup plus malheureux que lorsque j’étais riche et
malheureux.

De plus, je n’ai jamais compris cette affirmation : « L’argent ne fait pas le
bonheur. » Bien qu’elle renferme une part de vérité, j’ai toujours remarqué
que je me sens tres bien lorsque j’ai de 1’argent. L.’autre jour, j’ai trouvé un
billet de 10 $ dans la poche de mon jean. Méme si ce n’était que 10 $, j’ai été
heureux de les découvrir. J’ai toujours estimé plus agréable de recevoir de
I’argent que de recevoir une facture me signifiant que je dois de 1’argent.
C’est la mon expérience personnelle de I’argent. Je me sens heureux lorsqu’il
entre dans ma poche et triste lorsqu’il en sort.

En 1973, j’ai établi mes priorités dans cet ordre :
1. Etreriche;

2. Etre a Iaise ;



3. Etre en sécurité.

Comme je 1’ai dit plus tot, lorsqu’il s’agit d’argent et d’investissement, ces
trois options sont importantes. L.’ordre dans lequel vous les placez repose sur
une décision tres personnelle qui doit étre prise avant que vous commenciez a
investir. Mon pere pauvre avait avant tout misé sur la sécurité, alors que pere
riche avait choisi la richesse comme priorité absolue. Avant de commencer a
investir, il est important de déterminer quelles sont vos priorités.

Jeu questionnaire a propos de votre état d’esprit ?

La richesse, I’aisance et la sécurité sont des valeurs fondamentales tres
personnelles. L’une n’est pas meilleure que 1’autre. Cependant, je sais que le
fait de déterminer quelles valeurs fondamentales ont le plus d’importance
pour nous a souvent un impact a long terme sur le genre de vie que nous
choisissons de vivre. C’est pourquoi il est important de préciser ces valeurs,
plus particulierement lorsqu’il s’agit d’argent ou de planification financiere.

Dressez la liste de vos valeurs fondamentales, par
ordre de priorité.

Indiquez-en trois sur une feuille de papier.

Certains d’entre vous devront peut-étre sonder leurs véritables sentiments.
Discutez sérieusement avec votre conjoint ou votre mentor. Dressez la liste
des « pour » et des « contre ». Le fait de déterminer vos priorités personnelles
vous épargnera plus tard des décisions déchirantes et des nuits blanches.

L’une des raisons pour lesquelles la regle monétaire du 90/10 existe est
peut-étre que 90 % des gens choisissent 1’aisance et la sécurité au lieu d’opter
pour la richesse.



CHAPITRE 4

Lecon d’investissement n° 4

Comment voyez-vous le monde ?

‘une des différences les plus saisissantes qui existaient entre pére riche et

mon pere pauvre était leur facon de voir le monde. Mon pere pauvre le
voyait comme un lieu ou I’argent est rare. Son point de vue était manifeste
lorsqu’il me disait : « Crois-tu que I’argent tombe du ciel ? » ou : « Penses-tu
que je roule sur I’or ? » ou : « C’est au-dessus de mes moyens. »

C’est en passant du temps avec pere riche que j’ai commencé a réaliser
qu’il voyait le monde sous un angle completement différent. Il arrivait a le
voir comme un lieu ou I’argent abonde. Son point de vue était manifeste
lorsqu’il me disait : « Ne te fais pas de soucis a propos de 1’argent. Si nous
faisons ce qu’il faut, nous en aurons toujours beaucoup », ou : « Ne te sers
pas du manque d’argent comme d’une excuse pour ne pas obtenir ce que tu
Veux. »

En 1973, pendant une lecon, pere riche m’a dit : « Il y a deux types de
problemes d’argent. Dans le premier cas, on n’a pas assez d’argent. Dans le
second, on en a trop. Lequel veux-tu avoir ? »

Dans mes cours sur I’investissement, je consacre beaucoup de temps a ce
sujet. La majorité des gens sont issus de familles ou le probleme était le
manque d’argent. Etant donné que 1’argent n’est qu’un concept, si vous vous
convainquez que vous n’en avez pas assez, alors telle sera la réalité. J’ai eu
I’avantage d’avoir deux familles et de voir ces deux types de problémes... et
croyez-moi, les deux sont bien réels. Mon pere pauvre manquait toujours
d’argent et pere riche en avait toujours trop.

Pere riche avait une opinion sur cet étrange phénomene. Il disait : « Les
gens qui deviennent riches soudainement — grace a un héritage, a un gain



important a Las Vegas ou a la loterie — redeviennent pauvres tout aussi
soudainement parce que, psychologiquement, le seul monde qu’ils
connaissent est un monde sans argent. Ils perdent donc toute leur nouvelle
fortune et finissent par reconstituer le seul univers qu’ils connaissent : un
monde ou 1’argent est rare. »

J’ai dii lutter pour me débarrasser de ma perception d’un monde ou
’argent est rare. A partir de 1973, pére riche m’a aidé a devenir plus
conscient de mes pensées en ce qui a trait a I’argent, au travail et a la
recherche de la fortune. Il était fermement persuadé que les gens pauvres
restent pauvres tout simplement parce c’est le seul univers qu’ils connaissent.
Pere riche disait : « Ta perception de 1’argent modelera ton univers. Tu ne
pourras pas changer ton univers tant que tu n’auras pas modifié ta perception
de I’argent. »

Un jour, pere riche m’a parlé de quelques-unes des causes de la rareté, du
manque d’argent, qu’il considérait responsables des différences d’attitude
chez les gens :

* Plus un individu a besoin de sécurité, plus son univers sera marqué par
la rareté.

* Plus un individu est compétitif, plus son univers sera marqué par la
rareté. C’est pourquoi les gens entrent en compétition pour des
emplois et des promotions, pour obtenir les meilleures notes a 1’école.

» Pour générer une plus grande abondance, un individu doit posséder
plus de compétences et étre plus créatif et coopératif. Les gens qui
sont créatifs, qui ont de bonnes connaissances du monde des affaires,
et qui sont coopératifs ménent souvent une vie caractérisée par une
abondance financiére toujours grandissante.

Je pouvais voir ces différences en observant 1’attitude de mes deux peres.
Mon peére biologique m’encourageait toujours a faire preuve de prudence et a
chercher la sécurité. Pere riche m’encourageait a accroitre mes compétences
et a faire preuve de créativité. La seconde moitié de cet ouvrage traite de la
facon dont vous pouvez tirer parti de vos idées créatives et créer un monde
d’abondance plutét qu’un monde caractérisé par la rareté.

Pendant nos discussions sur la rareté, le manque d’argent, pere riche sort
de sa poche une piece de monnaie et déclare : « Lorsqu’une personne dit :



“C’est au-dessus de mes moyens”, elle ne voit qu’un coté de la médaille.
Mais des qu’on se dit : “Comment puis-je me le permettre ?”’ on commence a
en voir ’autre coté. Le probleme, c’est que méme lorsque les gens voient
’autre coté de la médaille ils ne le voient qu’avec leurs yeux. C’est pourquoi
les gens pauvres ne voient que ce que les riches font en surface et n’arrivent
pas a voir ce qu’ils font dans leur esprit. Si tu veux voir 1’autre coté de la
médaille, tu dois étre en mesure de voir ce qui se passe dans 1’esprit des gens
riches. »

Des années plus tard, lorsque des gens qui avaient gagné a la loterie ont
commence a faire faillite, j’ai demandé a pere riche ce qui se passait. Il m’a
répondu : « Les gens qui font faillite apres s’étre soudainement trouvés avec
beaucoup d’argent ne voient qu’un seul coté de la médaille. En d’autres
termes, ils ont géré leur argent comme ils I’avaient toujours fait auparavant,
ce qui faisait justement d’eux des gens pauvres ou luttant pour leur
subsistance. Ils ne voient qu’un monde ou 1’argent est rare. La chose la plus
slire que puisse faire ces gens, c’est de mettre 1’argent a la banque et de vivre
des intéréts uniquement.

« Les gens qui voient 1’autre coté de la médaille placeront cet argent et le
feront fructifier rapidement et sans courir de risques. Ils peuvent le faire parce
qu’ils voient I’autre coté de la médaille, ce coté ou il existe un monde
d’abondance, et ils utilisent leur argent pour s’y tailler une place plus
rapidement alors que tous les autres utilisent 1’argent pour s’appauvrir plus
rapidement. »

A la fin des années 1980, pére riche a pris complétement sa retraite et il a
placé les rénes de son empire entre les mains de Mike. Il m’a convoqué un
jour a une breve réunion. Avant le début de celle-ci, il m’a montré un relevé
bancaire qui affichait un solde de 39 millions de dollars. J’ai eu le souffle
coupé lorsqu’il a dit : « Et il ne s’agit que d’une seule banque. J’ai pris ma
retraite parce que j’ai besoin de tout mon temps pour retirer mon argent des
différentes banques et 1’investir dans des instruments de placement plus
productifs. Je le répete, c’est un travail a temps plein qui devient plus
stimulant année apres année. »

A la fin de cette rencontre, pére riche a dit : « J’ai passé des années a
former Mike tout en construisant le moteur qui génere tout cet argent.
Maintenant que j’ai pris ma retraite, il fait fonctionner ce moteur que j’ai



construit. Si je peux me retirer en toute confiance, c’est que Mike sait non
seulement comment le faire fonctionner, mais aussi le réparer s’il tombe en
panne. La majorité des enfants riches perdent I’argent de leurs parents parce
que, bien qu’ils aient grandi dans la plus grande abondance, ils n’ont jamais
vraiment appris a construire un moteur ou a le réparer lorsqu’il fait défaut. De
fait, trop d’enfants riches brisent eux-mémes le moteur. Ils grandissent du
coté riche de la médaille, mais ils n’ont jamais appris ce qu’il faut faire pour
y arriver. Tu as une chance, grace a mes conseils, de faire cette transition et
de rester du coté riche de la médaille. »

Une grande part de la prise de controle de moi-méme a été de modifier ma
perception de I’argent. Je devais constamment me répéter qu’il existe un
monde ou il y a trop d’argent, car dans mon cceur et dans mon ame je m’étais
trop souvent senti comme une personne pauvre.

L’un des exercices que pére riche me faisait faire chaque fois que je sentais
la panique m’étreindre le cceur et I’estomac, cette panique engendrée par la
peur de ne pas avoir assez d’argent, était tout simplement de me dire : Il y a
deux types de problemes d’argent. Dans le premier cas, on n’a pas assez
d’argent. Dans le second, on en a trop. Lequel de ces problemes est-ce que je
veux avoir ? Je me posais cette question en mon for intérieur méme si tout
mon étre se trouvait dans un état de panique financiere.

Je ne fais pas partie de ces gens qui révent en couleurs ou qui croient
uniquement au pouvoir de ’affirmation. Je me posais cette question afin de
lutter contre la perception de 1’argent que j’avais héritée de mon pere pauvre.
Apres avoir retrouvé mon calme, je demandais a mon esprit de commencer a
trouver des solutions a tout ce qui représentait alors pour moi un défi d’ordre
financier. Ces solutions pouvaient signifier la quéte de nouvelles réponses, la
recherche de nouveaux conseillers, ou I’inscription a un cours dans une
matiere ou j’étais faible. Combattre cette panique intérieure avait pour
principal but de me permettre de me calmer de maniere a ce que je puisse
aller de 1’avant.

J’ai remarqué que la majorité des gens permettent a cette panique qui les
saisit lorsqu’il est question d’argent de les mettre en déroute et de dicter les
clauses et conditions de leur vie. Ils demeurent donc terrifiés devant le risque
et I’argent. Comme je 1’ai écrit dans Le Quadrant du CASHFLOW, les
émotions régissent souvent la vie des gens. Des émotions telles que la peur et



le doute favorisent une piéetre estime de soi et un manque de confiance en soi.

Au début des années 1990, Donald Trump avait pres d’un milliard de
dollars de dettes personnelles et pres de neuf milliards de dollars
d’endettement d’entreprise. Un intervieweur lui a demandé s’il était inquiet.
Donald Trump a répondu : « L’inquiétude est une perte de temps.
L’inquiétude ne ferait qu’entraver mes efforts pour résoudre ces problemes. »
J’ai remarqué que I’une des principales raisons pour lesquelles les gens ne
sont pas riches est qu’ils s’inquietent trop de choses qui pourraient ne jamais
arriver.

La deuxieme lecon de pere riche portait sur la décision que 1’on prend de
voir les deux mondes... celui ou I’argent est rare et celui ou il abonde. Plus
tard, pere riche m’a parlé de I’importance du plan financier. Il était persuadé
que les gens doivent avoir un plan financier, qu’ils manquent d’argent ou
qu’ils en aient trop. Il disait : « Si tu n’as pas de plan pour le jour ou tu auras
trop d’argent, alors tu perdras tout et tu te retrouveras avec le seul plan que tu
connaisses, ce plan que 90 % de la population connait : celui d’un monde ou
il n’y a pas suffisamment d’argent. »

Sécurite et rarete

Pere riche disait : « Plus une personne cherche la sécurité, plus sa vie sera
caractérisée par la rareté. Sécurité et rareté vont de pair. C’est pourquoi les
gens qui recherchent la sécurité d’emploi ou des garanties sont souvent des
gens qui ont moins d’abondance dans leur vie. L’une des raisons pour
lesquelles la regle financiere du 90/10 est valide, c’est que la majorité des
gens passent leur vie a chercher toujours plus de sécurité au lieu de chercher a
acquérir davantage de compétences financieres. Plus tu posséderas de
compétences en cette matiere, plus il y aura d’abondance dans ta vie. »

Ce sont ces compétences financieres qui ont permis a pere riche de
commencer a acquérir certains des lotissements les plus prestigieux d’Hawaii
méme s’il avait tres peu d’argent. Ces mémes compétences financieres
conferent aux gens le pouvoir de saisir une occasion et de la transformer en
millions de dollars. La majorité des gens peuvent voir les occasions, mais ils
sont incapables de les transformer en argent, et c’est pourquoi ils sont
souvent en quéte d’une plus grande sécurité.



Pere riche disait également : « Plus un individu cherche la sécurité, moins
il est sensible aux occasions, qui sont pourtant nombreuses. Il ne voit qu’un
seul coté de la médaille et n’arrive jamais a apercevoir le second. C’est
pourquoi plus il cherche la sécurité, moins il voit d’occasions de 1’autre coté
de la médaille. Comme 1’a dit le grand joueur de baseball Yogi Bera : “Sept
coups siirs sur 10 présences au baton suffisent pour étre intronisé au Temple
de la renommée.” » Autrement dit, sur 1 000 présences au baton, il lui
suffisait de frapper 700 coups siirs pour entrer au Temple de la renommée.
Apres avoir cité Yogi Bera, pére riche a dit : « La majorité des gens sont
tellement préoccupés par la sécurité qu’ils passent leur vie tout entiere a
éviter de frapper ne serait-ce qu’un seul coup sir. »

Jeu questionnaire au sujet de votre etat d’esprit ?

Je suis issu d’une famille qui voyait le monde comme un univers ou
I’argent était rare. J’ai dii relever un défi en me répétant constamment qu’il
existait un monde différent, un monde ou il y a trop d’argent, et qu’il me
fallait garder 1’esprit ouvert a ses nombreuses possibilités.

Donc, les questions concernant votre état d’esprit sont :

1. Pouvez-vous voir qu’il existe deux mondes différents en ce qui a
trait a ’argent : I’un ou il n’y a pas assez d’argent et un autre ou il
y en a trop ?

Répondez oui ou non sur une feuille de papier et développez la
question.

2. Si vous vivez en ce moment dans un monde ou ’argent est rare,
étes-vous disposé a envisager la possibilité de vivre dans un monde
ou il y a trop d’argent ?

Répondez oui ou non sur une feuille de papier.



CHAPITRE 5

Lecon d’investissement n° 5

Pourquoi le monde de
I’investissement est déeroutant

Un jour, j’attendais pere riche dans son bureau pendant qu’il était au
téléphone. Il disait des choses telles que : « Vous étes donc en position
acheteur aujourd’hui ? » et : « Si la prime chute, quel effet cela aura-t-il sur
I’écart ? » Et : « Oui, d’accord, maintenant je comprends pourquoi tu choisis
la double option », et encore : « Tu te mets en position vendeur ? Pourquoi ne
pas recourir a une option de vente au lieu de vendre a découvert ? »

J’ai attendu qu’il raccroche et je lui ai dit :

« Je ne sais absolument pas de quoi vous parliez. Le monde de
I’investissement est déroutant. »

Pere riche a souri et a dit :
« Je ne parlais pas vraiment d’investissement.

— Ah non ? Alors, de quoi parliez-vous ? C’est ainsi que les investisseurs
parlent a la télévision et au cinéma. »

Peére riche a souri et ri, en disant :

« Tout d’abord, le terme investissement n’a pas la méme signification pour
tout le monde. C’est pour cette raison que le monde de 1’investissement est si
déroutant. Ce que la majorité des gens appellent investir n’est pas vraiment
investir. Souvent, les gens parlent de choses différentes en pensant parler de
la méme chose.

— Quoi ? me suis-je exclamé en faisant la grimace. Les gens parlent de



choses différentes en pensant parler de la méme chose ? »

Pere riche a ri encore une fois. La lecon venait de commencer.

Investir n’a pas la meme signification pour tout le
monde

En commencant sa lecon ce jour-la, pere riche a plusieurs fois insisté sur ce
point : Investir n’a pas la méme signification pour tout le monde. Voici les
grandes lignes de cette lecon importante :

Différentes personnes investissent dans différents
instruments financiers

Pere riche m’a expliqué certaines des différences au chapitre des valeurs :

« Certaines personnes investissent dans de grandes familles. Une famille
élargie est une garantie pour les vieux jours des parents.

 Certaines personnes investissent dans une bonne éducation, la sécurité
d’emploi et les avantages sociaux. L’individu et ses compétences
négociables deviennent leur actif.

» Certaines personnes investissent dans des produits financiers. En
Amérique, environ 45 % de la population détient des actions dans des
entreprises. Ce nombre grandit a mesure que les gens réalisent que la
sécurité d’emploi et I’emploi a vie sont de moins en moins assurés.

Il existe plusieurs produits de placement

Voici quelques produits de placement :

« Actions, obligations, fonds communs de placement, immobilier,
assurances, marchandises, épargne, objets de collection, métaux
précieux, fonds spéculatifs.

« Chacun de ces groupes peut ensuite étre subdivisé en sous- groupes.
Prenons par exemple les actions.



Les actions peuvent étre subdivisées en :
» Actions ordinaires ;
 Actions privilégiées ;
* Bons de souscription ;
« Titres a faible capitalisation ;
 Actions de premier ordre ;
 Actions convertibles ;
 Actions techniques ;
» Actions industrielles ;

* Et ainsi de suite.

L’immobilier peut étre subdivisé en :
» Résidence familiale ;
* Bureau commercial ;
» Développement commercial ;
 Résidence plurifamiliale ;
 Entrepot ;
e Usine;
e Terrain non viabilisé ;
» Terrain vacant viabilisé ;

» Et ainsi de suite.

L’assurance peut étre subdivisée en :
« Assurance vie entiere, temporaire et a capital variable ;
 Assurance vie universelle et universelle a capital variable ;
 Assurance vie mixte (entiere et temporaire en une seule police) ;

» Assurance vie sur une téte, deux tétes et dernier survivant ;



Utilisée pour financer un contrat achat-vente ;

Utilisée pour couvrir les frais de gratification de cadres et de la
rémunération différée ;

Utilisée pour financer les droits de succession ;
Utilisée pour financer les prestations de retraite défiscalisées ;

Et ainsi de suite.

Il existe de nombreux produits de placement, chacun étant concu dans un
but précis. C’est une autre des raisons pour lesquelles le monde de
I’investissement est si déroutant.

Il existe divers procédés d’investissement

Pere riche utilisait le mot procédé pour décrire la technique, la méthode ou
la formule utilisée pour acheter, vendre, négocier et détenir ces produits de
placement. Voici quelques types de procédés d’investissement :

De

Acheter, détenir et prier (position acheteur) ;

Acheter et vendre (position négociateur) ;

Vendre et acheter ensuite (position vendeur) ;

Acheter et vendre des options (position négociateur) ;

Acheter périodiquement par sommes fixes (position acheteur) ;
Effectuer des opérations de courtage (position nonnégociateur) ;
Epargne (position collectionneur).

nombreux investisseurs sont classés selon leurs procédés

d’investissement et leurs produits. Par exemple :

Je suis opérateur boursier.

Je spécule dans I’immobilier.

Je collectionne les pieces de monnaie rares.

Je négocie des contrats a terme de marchandises. .

Je suis spéculateur a trés court terme.



« Je suis partisan du compte bancaire.

Cela ne fait qu’ajouter a la confusion, car sous la banniere de
I’investissement, il y a des gens qui sont en fait des :

» Joueurs ;
 Spéculateurs ;
» Négociateurs ;
- Epargnants ;

« Réveurs ;

* Perdants.

Un grand nombre de ces individus se qualifient d’investisseurs et,
techniquement, ils le sont, et c’est pourquoi le monde de I’investissement
n’en est encore que plus déroutant.

Personne n’est un expert dans tous les domaines

« Investir n’a pas la méme signification pour tout le monde. » Pere riche
disait aussi : « Absolument personne ne peut étre un expert de ce sujet tout
entier. »

Tout le monde a un parti pris

La personne qui excelle dans la vente d’actions dira : « Les actions
constituent votre meilleur investissement. » La personne qui adore
I’immobilier dira : « L’immobilier constitue le fondement de la richesse. » La
personne qui déteste I’or dira : « L’or est une marchandise désueéte. »

Lorsque vous ajoutez les préjugés en matiere de procédés, nous nageons
alors en pleine confusion. Certaines personnes disent : « Diversifiez. Ne
mettez pas tous vos ceufs dans le méme panier », alors que d’autres, comme
Warren Buffett, le plus grand investisseur d’Amérique, disent : « Ne
diversifiez pas. Mettez tous vos ceufs dans le méme panier et surveillez votre
panier de pres. »

Tous ces partis pris de la part de soi-disant experts ajoutent a la confusion



qui enveloppe de brume le monde de I’investissement.

Un meme marché, des orientations différentes

Le fait que tout le monde ait une opinion différente sur la conjoncture du
marché et sur I’avenir du monde ne simplifie pas les choses. Si vous regardez
a la télévision les magazines d’informations financieres, un soi-disant expert
dira inévitablement : « Le marché est en état de surchauffe. Il va s’effondrer
au cours des six prochaines semaines. » Dix minutes plus tard, un autre
expert le remplacera a I’écran et dira : « Le marché est en hausse et
continuera de 1’étre. Il n’y aura pas de krach. »

Arriver en retard a la fete

Récemment, un de mes amis m’a demandé : « Chaque fois que j’entends
parler d’une action fébrile, son cours chute des que je 1’ai achetée. J’achete a
prix fort parce que c’est 1’action la plus populaire, et le lendemain elle perd
de la valeur. Pourquoi est-ce que j’arrive toujours trop tard a la féte ? »

J’entends aussi cette autre doléance : « Le cours de mes actions chute et je
vends, mais le cours grimpe a nouveau le lendemain. Pourquoi ? »

J’appelle ce phénomeéne « arriver en retard a la féte » ou « vendre
prématurément ». Le probleme avec le fait d’investir dans un instrument
financier parce qu’il est populaire ou classé numéro 1 depuis deux ans, c’est
que les véritables investisseurs en ont déja profité. Ils ont acheté t6t et se sont
retirés lorsque le cours de I’action était a son apogée. A mes yeux, rien n’est
plus frustrant que d’entendre quelqu’un dire : « J’ai payé cette action 2 $ et
elle en vaut maintenant 35. » De telles histoires et les bons tuyaux ne
m’apportent rien, sauf un sentiment de frustration. C’est pourquoi
aujourd’hui, lorsque j’entends des anecdotes sur des gens qui se sont enrichis
tres rapidement, je me détourne et choisis de ne pas écouter... parce qu’elles
ne parlent pas vraiment d’investissement.

Voici pourquoi le monde de I’investissement est
déroutant



Pere riche disait souvent : « Le monde de I’investissement est déroutant
par qu’il s’agit d’un sujet tres vaste. Si tu regardes autour de toi, tu verras que
les gens investissent dans de nombreux secteurs.

Regarde tes appareils ménagers. Ce sont tous des produits d’entreprises
dans lesquelles les gens investissent. Tu recois ton électricité d’une entreprise
de services publics dans laquelle les gens investissent. Une fois que tu auras
compris cela, pense ensuite a ta voiture, a I’essence, aux pneus, aux ceintures
de sécurité, aux essuie-glaces, aux bougies, aux routes, aux bandes de
peinture sur la route, aux boissons gazeuses, a I’ameublement de ta maison,
au centre commercial ou se trouve ton magasin préféré, aux immeubles a
bureaux, aux banques, aux hotels, aux avions, au tapis dans 1’aéroport, etc.
Toutes ces choses existent parce que quelqu’un investit dans 1’entreprise qui
te fournit les produits et services qui font que ta vie est civilisée. Tel est le
véritable objet de I’investissement. »

Pere riche terminait souvent ses lecons avec cette affirmation :

« L’investissement est un sujet tres déroutant pour la majorité des gens
parce que ce qu’ils appellent investir n’est pas réellement investir. »

Dans le prochain chapitre, pere riche m’éclaire et m’aide a comprendre la
véritable nature du monde de I’investissement.

Jeu questionnaire au sujet de votre etat d’esprit ?

L’investissement est un sujet tres vaste et les gens ont souvent des points
de vue tres différents a son égard :

Donc, les questions concernant votre état d’esprit sont :

1. Comprenez-vous que le mot investissement n’a pas la méme
signification pour tout le monde ?

Répondez par oui ou non aux 6 questions suivantes sur une feuille de
papier.

2. Comprenez-vous que personne ne peut absolument tout savoir sur
un sujet comme I’investissement ?

3. Comprenez-vous qu’une personne puisse dire qu’un produit de
placement est bon et qu’une autre dise du méme produit de



placement qu’il est mauvais, et que toutes deux aient de bonnes
raisons de I’affirmer ?

4. Etes-vous disposé a garder D’esprit ouvert face a ce sujet qu’est
Pinvestissement et a écouter les différents points de vue des
autres ?

5. Etes-vous maintenant conscient que le fait de se concentrer sur

des produits et des procédés spécifiques n’est pas nécessairement
investir ?

6. Comprenez-vous qu’un produit de placement qui convient a
certains pourrait ne pas vous convenir ?



CHAPITRE 6

Lecon d’investissement n° 6

Tout investissement est un plan et
non un produit ou un procédeé

n me pose souvent des questions telles que : « J’ai 10 000 $ a investir.
Quel instrument financier me recommandez-vous ? »

Ma réponse type est celle-ci : « Avez-vous un plan ? »

Il y a quelques mois, j’ai été invité par une station radiophonique de San
Francisco. L’émission portait sur I’investissement et était animée par un
courtier en valeurs mobilieres tres populaire dans la région. Un auditeur a
téeléphoné pour obtenir quelques conseils. « J’ai 42 ans, j’ai un bon emploi,
mais je n’ai pas d’argent. Ma meére a une maison qui vaut environ 800 000 $
et sa dette ne s’éleve qu’a 100 000 $. Elle dit qu’elle pourrait me préter
I’argent nécessaire pour que je commence a investir. Quel produit financier
croyez-vous que je devrais choisir ? Devrais-je opter pour des actions ou
I’immobilier ? »

Encore une fois, ma réponse a été : « Avez-vous un plan ?
— Je n’ai pas besoin de plan, a répondu 1’auditeur. Je veux seulement que

vous me disiez quel instrument financier choisir. Je veux savoir si vous
pensez que le marché immobilier est meilleur que le marché boursier.

— Je sais ce que vous voulez savoir... mais avez-vous un plan ? » lui ai-je
de nouveau demandé, aussi poliment que possible.

— Je viens de vous dire que je n’ai pas besoin de plan, m’a répondu
I’auditeur. Je vous ai dit que ma mere me procurerait 1’argent. J’ai donc de
I’argent. Pour cette raison, je n’ai pas besoin de plan. Je suis prét a investir. Je



veux seulement savoir quel marché vous considérez comme étant le meilleur,
le marché boursier ou le marché immobilier ? Je veux aussi savoir quel
pourcentage de I’argent de ma mere je devrais consacrer a 1’achat de ma
propre maison. Les prix grimpent si vite ici, dans la région de la baie, que je
ne veux pas attendre plus longtemps. »

Décidant d’essayer une autre tactique, je lui ai demandé :

« Si vous avez 42 ans et un bon emploi, alors pourquoi n’avez-vous pas
d’argent ? Et si vous perdez I’argent que vous aura prété votre mere apres
avoir hypothéqué sa maison, pourra-t-elle encore se permettre de la conserver
malgré sa dette accrue ? Et si vous perdez votre emploi ou si le marché
s’effondre, aurez-vous encore les moyens d’acheter une nouvelle maison si
vous n’arrivez pas a vendre la premiere au prix que vous I’avez payée ? »

Sa réponse a été entendue par un auditoire estimé a 400 000 personnes.

« Cela ne vous regarde pas. Je croyais que vous étiez un investisseur. Vous
n’avez pas a fouiller dans ma vie privée pour me donner des conseils
d’investissement. Et laissez ma mere en dehors de tout ca. Tout ce que je
veux, c’est un conseil d’investissement, pas un conseil personnel. »

Un conseil d’investissement est un conseil personnel

L’une des plus importantes lecons que j’ai apprises aupres de pere riche,
c’est que « tout investissement est un plan, et non un produit ou un procédé ».
Il ajoutait : « Tout investissement est un plan tres personnel. »

Au cours d’une de ses lecons d’investissement, il m’a demandé : « Sais-tu
pourquoi il y a tant de modeles différents de voitures et de camions ? »

J’ai réfléchi a la question pendant un certain temps, puis j’ai finalement
répondu :

« Je suppose que c’est parce qu’il y a beaucoup de gens différents et que
ces gens ont des besoins différents. Une personne qui vit seule n’a pas besoin
d’une voiture familiale pouvant accueillir neuf passagers, mais une famille
avec cinq enfants en aurait besoin. Et un fermier préférera une camionnette a
une voiture sport a deux places.

— C’est juste, a commenté pere riche. Et c’est pourquoi les produits de



placement sont souvent appelés véhicules d’investissement.
— On les appelle des “véhicules” ? Pour quelle raison ?

— Parce que c’est ce qu’ils sont. Il existe un grand nombre d’instruments
de placement, ou de véhicules, parce qu’il existe un grand nombre de gens
ayant des besoins différents, tout comme une famille avec cinq enfants a des
besoins différents de ceux d’une personne vivant seule ou de ceux d’un
fermier.

— Mais pourquoi employer le mot véhicule ? ai-je encore demandé.

— Parce que tout ce que fait un véhicule, c’est de t’amener du point A au
point B, a dit pere riche. Un instrument de placement ou un véhicule
d’investissement ne fait que t’amener d’ou tu es financierement la ou tu veux
te trouver financierement, a un moment précis de 1’avenir.

— Et C’est pour cette raison que tout investissement est un plan, ai-je dit en
hochant la téte doucement.

— Investir, c’est comme planifier un voyage, disons entre Hawaii et New
York. Evidemment, tu sais que tu ne pourras pas franchir la premiére étape de
ton voyage avec une bicyclette ou une voiture. Tu devras obligatoirement
prendre 1’avion ou le bateau pour franchir 1’océan, a dit pere riche.

— Et une fois que j’aurai atteint le continent, je pourrai marcher, rouler a
bicyclette, voyager en voiture, en train, en autocar ou en avion jusqu’a New
York, ai-je ajouté. Tous sont des véhicules différents. »

Pere riche a hoché la téte.

« Et I'un n’est pas nécessairement meilleur que ’autre. Si tu disposes de
beaucoup de temps et veux vraiment voir le pays, alors le meilleur véhicule
sera la marche ou la bicyclette. De plus, tu seras en meilleure forme physique
a la fin de ton voyage. Mais si tu devais te trouver a New York demain, alors
c’est un vol direct entre Hawaii et New York qui serait le seul et le meilleur
choix a faire.

— Beaucoup de gens se concentrent sur un produit, par exemple des
actions, et ensuite sur un procédé, disons la négociation, mais sans avoir de
véritable plan. C’est bien ca que vous dites ? » ai-je demandé.

Pere riche a acquiescé : « La majorité des gens tentent de s’enrichir au



moyen de ce qu’ils croient étre des investissements. Mais négocier des
actions n’est pas investir.

— Alors, qu’est-ce que c’est, si ce n’est pas investir ? »

— C’est de la négociation et la négociation est un procédé ou une
technique. Une personne qui négocie des actions n’est pas tres différente
d’une personne qui achete une maison, la rénove et la revend en réalisant un
bénéfice. L’ une négocie des actions et I’autre négocie des biens immeubles,
mais dans les deux cas cela reste de la négociation. La négociation existe
depuis des siecles. Les chameaux transportaient a travers le désert des
marchandises exotiques destinées aux consommateurs européens. Donc, un
détaillant est également un négociateur. La négociation est une profession,
mais ce n’est pas ce que j’appelle investir.

— Et a tes yeux tout investissement est un plan, un plan qui t’amene de la
ou tu te trouves a I’endroit ou tu souhaites aller », ai-je dit apres avoir fait de
mon mieux pour comprendre les nuances exposées par pere riche.

Pere riche a secoué la téte et a dit :

« Je sais que c’est difficile a comprendre et que cela peut sembler étre un
détail mineur. Toutefois, je veux faire de mon mieux pour dissiper la
confusion dans laquelle baigne le monde de 1’investissement. Chaque jour, je
rencontre des gens qui croient investir, mais ils ne vont nulle part
financierement parlant. Ils pourraient tres bien tourner en rond en poussant
une brouette et ce serait pareil. »

Il faut plus d’un véhicule

Dans le chapitre précédent, j’ai énuméré quelques produits de placement et
procédés d’investissement. Il s’en crée de nouveaux chaque jour afin de
combler les divers besoins des gens. Pour les gens qui n’ont pas clairement
dressé leur propre plan financier, tous ces produits et procédés différents
deviennent accablants et déroutants.

Pere riche utilise la brouette comme un véhicule de choix lorsqu’il décrit
de nombreux investisseurs : « Un trop grand nombre de soi-disant
investisseurs restent accrochés a un produit de placement et a un procédé
d’investissement. Par exemple, une personne peut n’investir que dans des



actions ou uniquement dans I’immobilier. Elle s’attache a ce véhicule et ne
voit pas les autres produits de placement et les autres procédés
d’investissement disponibles. Elle devient une experte en brouette et la
pousse indéfiniment en tournant en rond. »

Un jour qu’il riait de ces investisseurs et de leurs brouettes, j’ai di lui
demander des précisions. Il m’a répondu :

« Certains deviennent des experts d’un type de produit et d’un procédé.
C’est ce que j’appelle demeuré accroché a la brouette. La brouette roule ; elle
transporte beaucoup d’argent, mais elle n’en demeure pas moins une
brouette. Le véritable investisseur ne s’attache pas aux véhicules ou aux
procédés. Le véritable investisseur a un plan et de multiples options en ce qui
a trait aux instruments de placement et aux procédés d’investissement. Tout
ce que souhaite le véritable investisseur, c’est d’aller du point A au point B
en toute sécurité et dans les délais qu’il s’est fixés. Il ne souhaite pas posséder
ou pousser une brouette. »

Perplexe, je lui ai demandé d’autres précisions.

« Ecoute, a-t-il dit avec une pointe d’impatience dans la voix. Si je veux
aller d’Hawaii a New York, je peux choisir de le faire au moyen de différents
véhicules. Je ne veux pas étre propriétaire de ces véhicules, je veux seulement
les utiliser. Lorsque je monte dans un 747, je ne veux pas le piloter. Je ne
veux pas en tomber amoureux. Je veux seulement aller de I’endroit ou je me
trouve a I’endroit ou je souhaite me rendre. Lorsque j’atterris a 1’aéroport
Kennedy, je veux utiliser un taxi pour me rendre de 1’aéroport a mon hotel.
Une fois arrivé a 1’hotel, le porteur utilise un chariot pour transporter mes
bagages du trottoir jusqu’a ma chambre. Je ne veux pas posséder ou pousser
ce chariot.

— Alors, ou est la différence ?

— Un grand nombre de gens qui croient étre des investisseurs restent
accrochés au véhicule d’investissement qu’ils utilisent. Ils croient qu’il leur
faut aimer les actions ou I’immobilier pour les utiliser comme véhicules
d’investissement. Ils choisissent donc des produits de placement qu’ils
aiment et négligent de dresser un plan. Ce sont ces investisseurs qui finissent
par tourner en rond et qui n’arrivent jamais a se rendre du point A au point B,
financierement parlant.



— Donc, vous dites que vous ne tombez pas nécessairement amoureux du
747 dans lequel vous voyagez, tout comme vous ne tombez pas
obligatoirement amoureux de vos actions, de vos obligations ou de vos
immeubles de bureaux. Ils sont tout simplement des véhicules, ai-je dit, des
véhicules qui vous permettent d’aller la ou vous voulez aller. »

Pére riche a hoché la téte.

« J’apprécie ces véhicules, je fais confiance aux gens qui les entretiennent,
mais je ne m’y attache pas, et je ne veux pas non plus en étre le propriétaire,
ou passer ma vie a les conduire.

— Que se passe-t-il alors lorsque les gens s’attachent a leur véhicule
d’investissement ? ai-je demandé.

— 1Ils croient que leur véhicule d’investissement est le seul qui existe, ou
que c’est le meilleur. Je connais des gens qui investissent uniquement dans
des actions, ainsi que des gens qui investissent uniquement dans des fonds
communs de placement ou dans I’immobilier. C’est ce que je veux dire quand
je parle de s’attacher a une brouette. Il n’y a rien de mal a penser ainsi, mais
souvent ces gens se concentrent sur le véhicule plutdt que sur leur plan.
Donc, méme s’ils gagnent beaucoup d’argent en achetant, en conservant ou
en vendant des instruments de placement, cet argent ne les ameénera pas
nécessairement la ou ils souhaitent aller.

— Il me faut donc un plan. Et c’est avec mon plan que je déterminerai de
quels différents types de véhicules d’investissement j’aurai besoin. »

Pere riche approuva d’un signe de téte en disant :

« N’investis pas avant d’avoir un plan. Souviens-toi toujours que tout
investissement est un plan... et non un produit ou un procédé. Ceci est une
lecon tres importante. »

Jeu questionnaire au sujet de votre état d’esprit ?

Avant qu’une personne se fasse construire une maison, elle fait
habituellement appel a un architecte pour en dessiner les plans. Pouvez-vous
imaginer ce qui arriverait si on amorgait la construction de cette maison sans
ces plans ? Eh bien, c’est ce qui arrive a la maison financiere de bien des
gens.



Pere riche m’a guidé dans la rédaction de mes plans financiers. Cela n’a
pas toujours été un processus facile, et mes plans n’étaient pas
nécessairement valables au début. Aprés un certain temps, toutefois, j’ai pu
clairement définir ma situation financiere du moment, ainsi que celle que je
souhaitais avoir plus tard. Cela fait, le processus de planification m’est
devenu plus facile. Autrement dit, le plus ardu pour moi a été de déterminer
ce que je voulais.

Dong, les questions concernant votre état d’esprit
sont :

Répondez par oui ou non aux deux questions suivantes sur une feuille de
papier :

1. Etes-vous disposé a prendre le temps de définir votre situation
financiere actuelle et de déterminer celle que vous souhaitez
éventuellement étre la votre, et étes-vous prét a dresser un plan
pour y arriver ? Rappelez-vous toujours qu’un plan ne devient
vraiment un plan que lorsqu’il est couché sur papier et que vous
pouvez le montrer a quelqu’un.

2. Etes-vous disposé a rencontrer au moins un conseiller financier
professionnel de maniére a déterminer en quoi ses services
pourraient vous aider a concrétiser vos plans d’investissement a
long terme ?

Vous voudrez peut-étre communiquer avec deux ou trois conseillers
financiers afin de comparer leurs approches en matiere de planification
financiere.



CHAPITRE 7

Lecon d’investissement n° 7

Projetez-vous d’etre riche ou
projetez-vous d’etre pauvre ?

« I a majorité des gens projettent d’étre pauvres » a dit pere riche.

— Quoi ? ai-je rétorqué, n’en croyant pas mes oreilles. Pourquoi
dites-vous ¢a, et sur quoi vous basez-vous ?

— Il me suffit d’écouter ce que les gens disent, a répondu peére riche. Si tu
veux te faire une bonne idée du passé, du présent et de 1’avenir d’une
personne, écoute ce qu’elle dit. »

Le pouvoir des mots

La lecon de pere riche sur le pouvoir des mots a été tres intense.
Il m’a demandé :

« As-tu déja entendu quelqu’un dire : “Il faut de ’argent pour faire de
I’argent” ? »

Me levant pour prendre deux boissons gazeuses dans le réfrigérateur, j’ai
répondu :

« Oui. C’est une phrase qui revient tout le temps. Pourquoi me posez-vous
cette question ?

— Parce que cette croyance est I’une des pires qui soient. Surtout si une
personne désire avoir davantage d’argent », a dit pere riche.

Lui tendant un soda, j’ai dit :



« Je ne comprends pas. Vous voulez dire qu’il ne faut pas d’argent pour
faire de 1’argent ?

— Non, a dit pere riche en secouant la téte, il n’est pas nécessaire d’avoir
de 1’argent pour faire de I’argent. Il faut quelque chose qui est a la portée de
tous et qu’il est beaucoup moins dispendieux de se procurer que I’argent. De
fait, dans bien des cas, ce qu’il faut est gratuit. »

Cette affirmation de pere riche a éveillé ma curiosité, mais il ne voulait pas
me dire de quoi il s’agissait. Au lieu de cela, a la fin de la lecon, il m’a donné
un devoir :

« Avant notre prochaine rencontre, je veux que tu invites ton pere au
restaurant... pour un long et calme diner. Tout au long du repas, je veux que
tu prétes une attention toute particuliere aux mots qu’il utilise. Ensuite,
commence a préter attention au message que ces mots envoient. »

J’avais I’habitude des étranges devoirs que pere riche me donnait, des
devoirs qui semblaient n’avoir aucun lien avec le sujet de notre discussion ou
de notre étude, mais il était un fervent partisan de 1’expérience qui précede la
lecon. J’ai donc appelé mon peéere et nous avons convenu d’une date pour un
repas dans son restaurant préféré.

J’ai revu peére riche environ une semaine plus tard.
« Comment a été le diner avec ton pere ? m’a-t-il alors demandé.

— Intéressant. J’ai prété une grande attention a son choix de mots et a leur
signification, ou aux pensées qu’ils laissaient transparaitre.

— Et qu’as-tu entendu ?

— J’ai entendu : “Je ne serai jamais riche” », mais c’est ce que j’ai entendu
pendant la majeure partie de ma vie. Mon pere a souvent dit aux membres de
notre famille : “Le jour ou j’ai décidé de devenir professeur, je savais que je
ne serais jamais riche.”

— Tu avais donc déja entendu ces mots ?
— Souvent. Il les répétait sans cesse.
— Quoi d’autre as-tu entendu a maintes reprises ?

— “Crois-tu que I’argent tombe du ciel ?”, “Penses-tu que je roule sur



I’or ?”, “Le riche ne se préoccupe pas des gens comme je le fais”, “L’argent
est rare”, “J’aime mieux étre heureux que riche”...

— Maintenant, sais-tu ce que je veux dire lorsque j’affirme que 1’on peut
avoir une bonne idée du passé, du présent et de 1’avenir des gens en écoutant
ce qu’ils disent ? » m’a demandé pere riche.

J’ai dit en hochant la téte :
« Et j’ai remarqué autre chose.
— Quoi donc ?

— Vous vous exprimez comme un homme d’affaires et un investisseur.
Mon pere s’exprime comme un professeur. Vous utilisez des mots tels que :
“taux de capitalisation”, “levier financier”, “bénéfice avant intéréts et
impots”, “indice des prix de production” et “cash-flow”. 1l utilise des mots
tels que : “résultats d’examens”, “bourses”, “grammaire”, “littérature”,
“affectations gouvernementales” et “mandat”. »

Pere riche a souri et a dit :
« Il ne faut pas d’argent pour faire de 1’argent. Il faut des mots.

C’est son vocabulaire qui distingue une personne riche d’une personne
pauvre. Tout ce dont une personne a besoin pour devenir riche, c’est
d’enrichir son vocabulaire financier. Et voici la bonne nouvelle : la plupart
des mots sont gratuits. »

Dans les années 1980, j’ai passé beaucoup de temps a enseigner 1’esprit
d’entreprise et 1’investissement. C’est a cette époque que je suis devenu
extrémement conscient du vocabulaire des gens et de la facon dont leurs mots
refletent leur bien-étre financier. Apres des recherches plus poussées, j’ai
découvert que la langue anglaise compte approximativement un million de
mots. La personne moyenne n’en maitrise que quelques milliers.

Si une personne veut mieux réussir financierement, elle doit d’abord
enrichir son vocabulaire dans un domaine en particulier. Par exemple, lorsque
j’investissais dans de petites propriétés telles que des maisons unifamiliales,
mon vocabulaire s’est élargi dans ce domaine. Lorsque je me suis mis a
investir dans des sociétés privées, j’ai dii encore une fois élargir mon
vocabulaire avant de me sentir a 1’aise.



A V’université, les avocats apprennent le vocabulaire du droit, les médecins
apprennent le vocabulaire de la médecine et les professeurs apprennent le
vocabulaire de 1’enseignement. Si quelqu’un quitte 1’école sans avoir appris
le vocabulaire de [I’investissement, de la finance, de I1’argent, de la
comptabilité, du droit commercial et du droit fiscal, il aura de la difficulté a
se sentir a 1’aise en tant qu’investisseur.

J’ai créé le jeu éducatif CASHFLOW pour, entre autres, familiariser les
non-investisseurs au vocabulaire de I’investissement. Dans toutes les parties,
les joueurs apprennent rapidement les relations qui existent entre les termes
propres a la comptabilité, aux affaires et a I’investissement. En rejouant les
mémes parties encore et encore, les joueurs apprennent la véritable définition
de mots tels que « actif » et « élément de passif », dont on fait souvent un
usage impropre.

Pere riche disait souvent : « Plus que I’ignorance de la définition des mots,
c’est leur mauvaise utilisation qui cause des problemes financiers a long
terme. Rien n’est plus destructeur pour la stabilité financiere d’un individu
que d’appeler un “élément de passif ” un “actif ”. » C’est pourquoi il était si
pointilleux sur la définition des termes financiers. Il disait que le mot
hypothéque (mortgage en anglais) vient du vieux francais morgage. Une
hypotheque est donc « un engagement jusqu’a la mort ».

C’est pourquoi pere riche disait souvent : « On n’a pas besoin d’argent
pour faire de I’argent. C’est le vocabulaire qu’emploie une personne riche qui
lui permet de gagner de 1’argent et, plus important encore, de le conserver. »

Donc, en lisant ce livre, prétez attention aux différents mots qui y sont
utilisés et rappelez-vous toujours que ce qui distingue fondamentalement une
personne riche d’une personne pauvre, ce sont les mots qu’elle utilise... et les
mots sont gratuits.

Projeter d’étre pauvre

Apres cette lecon, en écoutant simplement les mots prononcés par certaines
personnes, j’ai commencé a remarquer comment elles projetaient
inconsciemment d’étre pauvres. Aujourd’hui, j’entends souvent des gens
dire : « Lorsque je vais prendre ma retraite, mes revenus vont diminuer. » Et
c’est ce qui se produit.



Ils disent souvent aussi : « Comme mes besoins seront moins nombreux
apres que j’aurai pris ma retraite, j’aurai besoin de moins d’argent. » Souvent,
ils ne réalisent pas que si certaines dépenses vont diminuer, d’autres vont
augmenter. Les dépenses de ce deuxieme type sont souvent tres élevées — par
exemple des soins a plein temps en maison de repos, s’ils ont la chance de
vivre jusqu’a un age treés avancé. Les frais d’hébergement dans un tel centre
peuvent atteindre davantage que le revenu mensuel de bien des gens.

D’autres personnes disent : « Je n’ai pas besoin de plan. Mon emploi me
procure un régime de retraite et une assurance-maladie », mais un plan
d’investissement ne porte pas uniquement sur les placements et I’argent. Il est
important de dresser un plan financier avant de commencer a investir, car il
faut tenir compte de nombreux besoins financiers. Ces besoins incluent les
frais de scolarité des enfants, la retraite, les frais médicaux et les soins de
santé a long terme. Un grand nombre de ces besoins souvent importants et
urgents peuvent étre comblés en investissant dans des produits autres que les
actions, les obligations et I’immobilier, par exemple dans des produits
d’assurance et divers véhicules d’investissement.

L’avenir

J’écris sur le sujet de I’argent pour aider les gens a prendre des mesures
pour assurer leur bien-étre financier a long terme. Depuis I’avénement des
régimes de retraite de 1’ére de I’information, qui s’élévent a 401 000 $ aux
Ftats-Unis, les régimes de rente en Australie et les régimes enregistrés
d’épargne retraite (REER) au Canada, je suis de plus en plus préoccupé par le
fait que les gens ne sont pas préparés pour vivre a I’ére de I’information. A
I’eére industrielle, les entreprises et le gouvernement pouvaient offrir une aide
financiere aux travailleurs a la fin de leur vie active. De nos jours, lorsque les
401 000 $ d’une personne, ou son « régime de retraite a solde de caisse » (qui
n’est pas une pension traditionnelle), sont épuisés, ce n’est plus le probleme
de son employeur, mais le sien uniquement.

Il est impératif que nos écoles commencent a enseigner aux jeunes a
investir a long terme dans leur santé et leur bien-étre financiers. Sans cette
éducation, nous allons nous retrouver avec une bombe socioéconomique
entre les mains.



Je dis souvent a mes étudiants : « Assurez-vous d’avoir un plan.
Premierement, demandez-vous si vous projetez d’étre riche ou si vous
projetez d’étre pauvre. Si vous projetez d’étre pauvre, plus vous vieillirez,
plus il vous sera difficile d’entrer dans le monde financier. » Il y a plusieurs
années, pere riche m’a dit : « Lorsqu’on est jeune, le probleme, c’est qu’on ne
sait pas ce que c’est que d’étre vieux. Si les jeunes savaient, ils planifieraient
différemment leur vie financiere. »

Planifiez vos vieux jours

Il est important de planifier sa vie le plus tot possible. Lorsque je dis cela a
mes étudiants, la majorité d’entre eux se montrent d’accord avec moi.
Personne ne s’oppose a I’importance de la planification. Le probléme, c’est
que tres peu de gens planifient leurs vieux jours.

Me rendant compte que la plupart de mes étudiants s’entendaient pour dire
qu’il leur fallait rédiger un plan financier, mais que peu d’entre eux
prendraient le temps de le faire, j’ai décidé de passer a I’action. Pendant 1’un
de mes cours, environ une heure avant le repas du midi, j’ai pris de la corde
de coton dont on se sert pour fabriquer des cordes a linge et je 1’ai coupée en
segments de différentes longueurs.

J’ai demandé aux étudiants de prendre un bout de corde et de nouer
chacune de ses extrémités autour de leurs chevilles, tout comme on entrave
un cheval. Lorsqu’ils ont eu les chevilles liées a une trentaine de centimetres
de distance, je leur ai distribué un autre bout de corde en leur demandant de
I’enrouler autour de leur cou et d’en nouer encore une fois chaque extrémité a
leurs chevilles. Ainsi, ils ne pouvaient plus se tenir droit et avaient une
posture volitée a un angle d’environ 45 degrés.

L’un des étudiants m’a demandé s’il s’agissait d’une nouvelle version de la
torture chinoise de la goutte d’eau. « Non, ai-je répondu. Je ne fais que
projeter chacun de vous dans 1’avenir, si vous avez la chance de vivre
longtemps. Les cordes représentent ce a quoi la vieillesse peut ressembler. »

Une longue plainte s’est élevée dans la classe. Quelques étudiants avaient
tres bien compris. Le personnel de 1’hotel a ensuite apporté le repas sur de
longues tables. Il y avait des sandwichs, de la salade et des boissons.
Cependant, les viandes froides étaient empilées dans des assiettes, le pain



n’était pas tranché, la salade n’était pas assaisonnée et les boissons étaient
faites a base de jus concentré et d’aromes artificiels qu’il faut mélanger avec
de I’eau.

Les étudiants, voiités comme des vieillards, devaient préparer leur repas.
Pendant les deux heures qui ont suivi, ils se sont démenés pour trancher le
pain, confectionner leurs sandwichs, préparer leurs salades, mélanger leurs
boissons, s’asseoir, manger et nettoyer les lieux. Naturellement, un grand
nombre d’entre eux ont dii aller aux toilettes au cours de ces deux heures.

A la fin des deux heures de cours, je leur ai demandé s’ils voulaient
prendre quelques minutes et rédiger un plan financier pour leur vie. Leur
réponse fut un « oui » enthousiaste. Il était intéressant de les observer prendre
un réel intérét a ce qu’ils prévoyaient faire une fois qu’ils seraient débarrassés
des cordes. Leur intérét vis-a-vis la planification avait augmenté de facon
spectaculaire des que leur perception de la vie avait été modifiée.

Comme le disait pere riche : « Lorsqu’on est jeune, le probleme, c’est
qu’on ne sait pas ce que c’est que d’étre vieux. Si les jeunes savaient, ils
planifieraient différemment leur vie financiere. » Il disait également :

« Le probleme, c’est que de nombreuses personnes ne planifient que
jusqu’au moment de leur retraite. Ce n’est pas suffisant. Il faut planifier bien
au-dela de la retraite. De fait, si tu es riche, tu devrais planifier en tenant
compte d’au moins trois générations futures. Sinon, 1’argent pourrait
disparaitre peu de temps apres toi. De plus, si tu n’as pas de plan pour ton
argent avant de quitter cette Terre, le gouvernement, lui, en a un. »

Jeu questionnaire au sujet de votre état d’esprit

Tres souvent, nous n’accordons pas beaucoup d’attention a nos pensées
silencieuses et apparemment sans importance. Pere riche disait : « Ce n’est
pas ce que nous disons a haute voix qui détermine le cours de notre vie. C’est
ce que nous murmurons dans notre for intérieur qui a le plus de pouvoir. »

Donc, les questions concernant votre état d’esprit sont :

1. Projetez-vous d’étre riche ou projetez-vous d’étre pauvre ?
Répondez riche ou pauvre sur une feuille de papier.

2. Etes-vous disposé a préter davantage attention a vos pensées



profondes, souvent silencieuses ?
Répondez par oui ou non aux deuxieme et troisieme questions.

3. Etes-vous disposé a consacrer du temps a I’élargissement de votre
vocabulaire financier ?

Un premier objectif visant a apprendre un nouveau terme financier chaque
semaine est aisément réalisable. Il suffit de trouver un mot, de le chercher
dans le dictionnaire, d’en trouver plus d’une définition et de 1’utiliser dans
une phrase cette semaine-la.

Pere riche était a cheval sur les mots. Il disait souvent : « Les mots forment
les pensées, les pensées forment la réalité et la réalité devient la vie. Ce qui
distingue avant tout la personne riche de la personne pauvre, ce sont les mots
qu’elle utilise. Si tu veux changer la réalité extérieure d’une personne, tu dois
d’abord modifier sa réalité intérieure. Pour cela, tu dois d’abord transformer,
améliorer ou mettre a jour les mots qu’elle utilise. Si tu veux changer la vie
des gens, change d’abord leurs mots. Et, bonne nouvelle, les mots sont
gratuits. »



CHAPITRE 8

Lecon d’investissement n° 8

La richesse est automatique, si vous
avez un bon plan et si vous vous y
tenez

Mon ami Tom est un excellent courtier en valeurs mobilieres. Il dit
souvent : « Ce qui est triste, c’est que 9 investisseurs sur 10 ne font pas
d’argent. » Tom poursuit en expliquant que méme si ces 9 investisseurs sur
10 ne perdent pas d’argent, ils n’arrivent tout simplement pas a s’enrichir.

Pere riche m’a dit une chose similaire : « La majorité des gens qui se
considerent comme des investisseurs gagnent de 1’argent un jour puis le
perdent la semaine suivante. Ils ne sont donc pas vraiment perdants, mais ils
ne sont pas non plus gagnants. Malgré tout, ils croient qu’ils sont des
investisseurs. »

Des années auparavant, pere riche m’avait expliqué que les gens ont en fait
une perception hollywoodienne de I’investissement. L’individu moyen a
souvent des images mentales de négociateurs sur le parquet qui hurlent des
ordres d’achat ou de vente des le début de la séance, ou des images de
magnats de I’industrie qui récoltent des millions de dollars en une unique
transaction, ou encore des images d’investisseurs plongeant dans le vide du
haut d’un gratte-ciel lorsque le cours d’une action baisse fortement. Aux yeux
de pere riche, cela n’avait rien a voir avec I’investissement.

Je me souviens d’avoir vu une émission dans laquelle Warren Buffett était
interviewé. Pendant I’interview, je 1’ai entendu dire : « Si j’étudie le marché,
c’est uniquement pour voir si quelqu’un va faire quelque chose d’absurde. »



M. Buffett a ensuite expliqué qu’il ne regardait pas les pontes de
I’investissement a la télévision et qu’il ne se préoccupait pas des oscillations
du marché pour se faire une opinion. De fait, il prenait ses décisions en
matiere d’investissement loin du bruit et des exhortations des promoteurs de
valeurs mobilieres et des gens qui gagnent de ’argent en se basant sur de
pseudo-informations.

Investir n’est pas ce que la majoriteé des gens pensent

Il y a de nombreuses années, pere riche m’a expliqué qu’investir ne
correspond pas a la notion qu’en ont les gens. Il disait : « De nombreuses
personnes pensent que l’investissement est un processus excitant et tres
hasardeux. De nombreuses personnes pensent qu’investir comporte une
grande part de risques, de chance, de circonstances favorables et de bons
tuyaux. Certaines se rendent compte qu’elles connaissent peu ce mystérieux
sujet qu’est I’investissement et elles mettent donc tous leurs espoirs et tout
leur argent entre les mains de quelqu’un qui, esperent-elles, en sait davantage
qu’elles. Un grand nombre de soi-disant investisseurs veulent prouver qu’ils
en savent davantage que les autres... alors ils investissent en espérant qu’ils
arriveront a les surpasser en finesse. Mais bien que de nombreuses personnes
pensent que c’est cela investir, ca ne 1’est pas a mes yeux. Pour moi, tout
investissement est un plan, un processus souvent terne, ennuyeux et presque
mécanique pour devenir riche. »

Lorsque j’ai entendu pere riche faire cette affirmation, j’ai répété celle-ci
mentalement plusieurs fois, puis j’ai demandé :

« Que voulez-vous dire par processus souvent terne, ennuyeux et presque
mécanique ?

— C’est exactement ce que j’ai dit et ce que je voulais dire. Tout
investissement est simplement un plan fait de formules et de stratégies, un
systeme pour devenir riche... presque garanti.

— Un plan qui garantit qu’on devient riche ?
— J’ai dit presque garanti. Il y a toujours certains risques.

— Vous voulez dire qu’investir peut ne pas étre risqué, dangereux et
excitant ?



— C’est exact. A moins, bien siir, que tu veuilles qu’il en soit ainsi ou que
tu penses qu’il doit en étre ainsi. Mais pour moi, investir est aussi simple et
ennuyeux que de respecter une recette pour faire du pain. Je déteste le risque.
Je veux seulement étre riche. Donc, je respecte mon plan, la recette, ou la
formule. Pour moi, c’est ¢a I’investissement.

— Si investir est simplement suivre une recette, alors pourquoi tant de
gens ne respectent-ils pas la méme formule ?

— Je ne sais pas. Je me suis souvent posé la méme question. Je me suis
également demandé pourquoi seulement 3 % des Américains sont riches.
Comment se fait-il que si peu de gens deviennent riches dans un pays qui a
été fondé sur la notion voulant que chacun de nous ait 1’occasion de devenir
riche ? Je voulais étre riche. Je n’avais pas d’argent. Il m’a donc paru sensé
de trouver un plan ou une recette pour devenir riche et de le respecter.

— Mais pourquoi s’évertuer a dresser son propre plan quand quelqu’un
d’autre a déja tracé la voie ?

— Je suppose que j’ignorais qu’il s’agissait d’une recette. » Pere riche a
poursuivi en disant :

« Je comprends maintenant pourquoi la majorité des gens ont autant de
difficulté a respecter un simple plan.

— Pour quelle raison ne le font-ils pas ? ai-je demandé.

— Parce que respecter un simple plan pour devenir riche est ennuyeux. Les
étres humains s’ennuient rapidement et veulent trouver quelque chose de plus
excitant et de plus amusant. C’est pour cette raison que seulement 3 individus
sur 100 deviennent riches. Tous commencent a suivre un plan, mais la
majorité d’entre eux s’en lassent bientot. Ils cessent donc de le respecter et
tentent de trouver un moyen magique de s’enrichir rapidement. Ils répetent ce
processus d’ennui, d’amusement et encore d’ennui jusqu’a la fin de leurs
jours.

« C’est pour cette raison qu’ils ne deviennent pas riches. Ils sont
incapables de supporter 1’ennui qui accompagne le respect d’un plan simple,
non complexe, qui leur permettrait de devenir riches, ou ils pensent qu’un
plan non complexe n’est pas un bon plan. Fais-moi confiance ; lorsqu’il s’agit
d’investissement, la simplicité est de loin supérieure a la complexité.



— Et ou avez-vous trouvé votre formule ?

— En jouant au Monopoly. Nous avons presque tous joué au Monopoly
lorsque nous étions enfants. Cependant, je n’ai pas cessé d’y jouer une fois
devenu adulte. Te souviens-tu que je jouais au Monopoly avec Mike et toi
pendant des heures lorsque vous étiez petits ? »

J’ai hoché la téte en souriant a ce souvenir.

« Et te souviens-tu de la formule qu’enseigne ce simple jeu, de la stratégie
qui permet de devenir immensément riche ? »

Encore une fois, j’ai hoché la téte.
« Et quelle est cette formule simple, cette stratégie ?

— Achéte quatre maisons vertes. FEchange-les ensuite contre un hétel
rouge, ai-je dit doucement alors que des souvenirs d’enfance surgissaient
dans mon esprit. Tu nous as dit et redit a cette époque ou tu étais pauvre et
novice que tu jouais au Monopoly dans la vraie vie.

— Et c’est ce que je faisais, a dit pere riche. Te souviens-tu que je
t’emmenais voir mes veéritables maisons vertes et mes hotels rouges ?

— Oui. Je me rappelle a quel point j’étais impressionné a I’idée que vous
jouiez a ce jeu dans la vraie vie. Je n’avais que 12 ans, mais je savais que
pour vous le Monopoly était plus qu’un jeu. Je ne réalisais tout simplement
pas que ce jeu simple vous enseignait une stratégie, une recette ou une
formule pour devenir riche. Je ne le voyais pas sous cet angle.

— Une fois la formule apprise, dit alors pere riche, c’est-a-dire le
processus d’achat de quatre maisons vertes et son échange ultérieur contre un
hotel rouge, elle devient automatique. Je pourrais le faire en dormant et a de
nombreuses reprises, on aurait pu dire que c’est ce que je faisais. Je le faisais
automatiquement, sans beaucoup réfléchir. J’ai tout simplement respecté mon
plan pendant 10 ans et un jour, au réveil, je me suis rendu compte que j’étais
riche. »

— Ftait-ce la seule partie de votre plan ?

— Non, mais cette stratégie est 1’une des formules simples que j’ai
appliquées. A mon avis, si la formule est complexe, cela ne vaut pas la peine
de s’en servir. Si tu ne peux pas I’appliquer automatiquement apres 1’avoir



apprise, il vaut mieux la mettre de coté. Si tu as une stratégie simple et si tu
t’y conformes, le fait d’investir et devenir riche devient automatique. »

Un excellent ouvrage pour celui qui pense qu’investir
est difficile

Dans mes cours sur I’investissement, il y a toujours un étudiant qui se
montre cynique ou sceptique lorsque je dis qu’investir est un processus
simple et ennuyeux consistant a respecter un plan. Il veut toujours obtenir
davantage de faits, de données et de preuves fournies par des personnes
intelligentes. Etant donné que je ne suis pas un spécialiste technique en la
matiere, je ne pouvais pas fournir ces preuves scientifiques que mes étudiants
demandaient — en tout cas pas avant d’avoir lu un excellent ouvrage sur
I’investissement.

James P. O’Shaughnessy a écrit le livre parfait pour ceux qui pensent
qu’investir doit étre risqué, complexe et dangereux. C’est également le livre
parfait pour ceux qui aiment croire qu’ils sont plus malins que le marché. Cet
ouvrage donne les preuves scientifiques et numériques venant étayer le fait
qu’un systéeme passif ou mécanique d’investissement peut, la plupart du
temps, se montrer supérieur a un systeme humain d’investissement... et
méme a un systéme utilisant des investisseurs professionnels tels des
administrateurs de fonds. Cet ouvrage explique également pourquoi 9
investisseurs sur 10 ne s’enrichissent pas.

Le best-seller de M. O’Shaughnessy s’intitule What Works On Wall
Street : The Classic Guide to the Best Performing Investment Strategies of All
Time. L’auteur y fait la distinction entre deux méthodes décisionnelles de
base :

1. Clinique ou intuitive. Cette méthode repose sur les connaissances,
I’expérience et le bon sens.

2. Quantitative ou actuarielle. Cette méthode repose uniquement sur un
ensemble de valeurs éprouvées, contenues dans une vaste base de
données.

James P. O’Shaughnessy a découvert que la plupart des investisseurs
préferent la méthode intuitive lorsqu’il s’agit de prendre des décisions en



matiere d’investissement. La plupart du temps, les investisseurs qui utilisent
la méthode intuitive se trompent ou sont battus par la méthode mécanique. Il
écrit : « Il existe une énorme différence entre ce que nous croyons qui
fonctionnera et ce qui fonctionne vraiment. » O’Shaughnessy cite David
Faust, auteur d’un ouvrage intitulé The Limits of Scientific Reasoning : « Le
jugement humain est beaucoup plus limité que nous ne le pensons. »

M. O’Shaughnessy écrit également : « Tous [en parlant des gestionnaires
de fonds de placement] pensent avoir une intuition, une intelligence et des
habiletés supérieures pour sélectionner les titres gagnants en fonction de leur
valeur intrinseque, et pourtant I’indice S&P 500 fait invariablement mieux
que 80 % d’entre eux. » Autrement dit, une méthode purement mécanique de
sélection de valeurs une a une, comme on appelle cette technique, est a 80 %
plus efficace que la méthode utilisée par les gestionnaires de placement
professionnels.

Cela signifie que, méme en ignorant tout de cette méthode de sélection,
vous pourriez faire mieux que la plupart des professionnels soi-disant
instruits et expérimentés en adoptant une stratégie d’investissement purement
mécanique et non intuitive. C’est exactement ce que disait pere riche : « C’est
automatique », ou en d’autres termes : « Moins vous pensez et plus vous
gagnez d’argent en prenant moins de risques et en vous faisant beaucoup
moins de soucis. »

L’ouvrage de James P. O’Shaughnessy souleve d’autres points
intéressants :

1. La majorité des investisseurs préferent I’expérience personnelle aux
faits essentiels et aux taux de base. Encore une fois, ils préferent
I’intuition a la réalité.

2. La majorité des investisseurs préfeérent les formules complexes aux

formules simples. Ils ont tendance a croire qu’une formule qui n’est
pas complexe et difficile a comprendre n’est pas une bonne formule.

3. Simplicité rime avec efficacité. 1.’auteur affirme qu’au lieu de miser
sur la simplicité, « nous compliquons les choses, nous suivons le
mouvement, nous nous laissons charmer par 1’histoire d’un titre, nous
laissons nos émotions dicter nos décisions, nous achetons et vendons
impulsivement, et nous considérons chaque investissement sur une



7.

base individuelle, sans 1’intégrer dans une stratégie globale et
cohérente. »

Les investisseurs institutionnels professionnels ont tendance a
commettre les mémes erreurs que les investisseurs moyens. James P.
O’Shaughnessy a écrit : « Les investisseurs institutionnels disent
prendre leurs décisions avec objectivité et détachement, mais c’est
faux. » Voici un extrait d’un ouvrage intitulé Fortune and Folly :
« Alors que les bureaux des investisseurs institutionnels débordent de
rapports syntheses approfondis, la majorité des gestionnaires de
régimes de retraite se tournent instinctivement vers des conseillers
externes et leur demeurent fideles malgré des rendements médiocres
uniquement parce qu’ils entretiennent de bonnes relations personnelles
avec eux. »

« Pour trouver le chemin du succes, ’investisseur doit étudier ses
résultats a long terme et trouver une stratégie ou un groupe de
stratégies logiques. Il doit ensuite demeurer dans cette voie. »

M. O’Shaughnessy affirme également : « Nous devons nous attarder
au rendement de nos stratégies, et non a celui de nos titres. »

L’histoire se répete. Cependant, les gens veulent croire que, cette fois,
les choses seront différentes. L’auteur a écrit : « Les gens veulent
croire que le présent est différent du passé. Les marchés sont
maintenant informatisés, la négociation de blocs de titres domine, les
investisseurs individuels se sont volatilisés, remplacés par des
gestionnaires qui administrent d’imposants fonds de placement dans
lesquels ils ont eux-mémes investi. Certaines personnes pensent que
ces grands manitous prennent leurs décisions différemment et croient
qu’une stratégie mise au point dans le passé ne permet plus de prévoir
les tendances a long terme du marché. »

Pourtant, peu de choses ont changé depuis que Sir Isaac Newton, un
homme doté d’une intelligence supérieure, a perdu une fortune dans la
faillite retentissante de la Compagnie des mers du Sud en 1720.
Affligé, Isaac Newton a dit : « Je sais calculer le mouvement des corps
pesants, mais pas la folie des foules. »

Plus les données dont vous disposez s’étalent sur une longue



période, meilleur sera votre jugement. L.’auteur a tenté de trouver la
formule qui assure le meilleur rendement a tres long terme.

James P. O’Shaughnessy ne recommande pas nécessairement
d’investir en fonction de I’indice S&P 500, bien qu’il utilise tout
simplement cet exemple pour comparer la stratégie d’investissement
intuitive et la stratégie d’investissement mécanique. Il ajoute que
I’approche indicielle sur le S&P 500 n’est pas nécessairement la
formule la plus rentable, mais qu’elle n’en est pas moins bonne. Il
explique que ce sont les titres a forte capitalisation qui ont donné le
meilleur rendement au cours des 5 a 10 dernieres années. Par contre,
en considérant les données des 50 derniéres années, ce sont les titres a
faible capitalisation qui ont été les plus rentables pour les
investisseurs.

Pere riche avait une opinion similaire. C’est pourquoi sa formule
consistait a ériger des entreprises et a les utiliser pour acquérir des
biens immeubles et des valeurs mobilieres en portefeuille. Cette
formule a fait ses preuves depuis au moins 200 ans. Pere riche disait :
« La stratégie que j’utilise, et que je t’enseigne, est celle qui, a la
longue, a permis aux gens les plus riches d’édifier leur empire. »

De nombreuses personnes pensent que les Indiens ont fait une
mauvaise affaire en cédant I’1le de Manhattan, appelée également New
York, contre un lot de colifichets d’une valeur de 24 $, a Peter Minuit
de la Compagnie hollandaise des Indes occidentales. Mais si les
Indiens avaient investi cet argent pour un intérét annuel de 8 %, ces
24 $ vaudraient aujourd’hui plus de 27 billions de dollars. Ils
pourraient racheter Manhattan et avoir encore beaucoup d’argent. Pour
eux, le probleme n’était pas la quantité d’argent, mais 1’absence de
plan pour le gérer.

Trouvez une formule qui fonctionne et n’en démordez
pas

Le message tout simple que m’a livré pere riche a cette époque était donc :
« Trouve une formule qui te permettra de devenir riche et applique-la
consciencieusement. » Je me sens souvent troublé lorsque des gens viennent



me voir pour me dire qu’ils ont acheté des actions a 5 $ et qu’ils les ont
vendues lorsque leur cours a atteint 30 $. Cela me trouble parce que de telles
anecdotes les détournent de leur plan, de leur réussite.

Ces anecdotes faisant état de bons tuyaux et de fortune instantanée me
rappellent une histoire que m’a racontée pere riche : « De nombreux
investisseurs ressemblent a une famille qui va faire un tour a la campagne.
Sur la route, devant eux, apparaissent soudain plusieurs cerfs au panache
imposant. Le conducteur, habituellement le chef de famille, crie : “Regardez
ces gros males.” Instinctivement, les cerfs s’enfuient et se réfugient sur les
terres agricoles qui longent la route. Le conducteur quitte la route et prend en
chasse les gros cerfs a travers champs et dans les bois. Le chemin est
extréemement cahoteux. Toute la famille exhorte le conducteur a s’arréter.
Soudain, le véhicule franchit un remblai et s’écrase dans un cours d’eau.
Morale de cette histoire : Voila ce qui arrive lorsque vous cessez de suivre
votre plan et commencez a courir apres le gros gibier. »

Jeu questionnaire au sujet de votre état d’esprit

Chaque fois que j’entends quelqu’un me dire : « Il faut de ’argent pour
faire de I’argent », j’ai un mouvement de recul. Je réagis ainsi parce que pere
riche disait : « Tu n’as pas besoin d’étre un génie pour étre riche. Tu n’as pas
besoin d’un diplome universitaire, ni d’un emploi tres rémunérateur, ni méme
d’argent pour commencer. Il faut tout simplement que tu saches ce que tu
veux, que tu aies un plan et que tu le respectes. » Autrement dit, il suffit de
s’astreindre a un peu de discipline. Cependant, lorsqu’il s’agit d’argent, la
discipline est souvent une denrée rare.

James P. O’Shaughnessy reprend l’'une de mes citations préférées,
empruntée a Pogo, le célebre personnage de bande dessinée, créé par Walt
Kelly : « Nous avons rencontré I’ennemi et il est en nous. » Je trouve que
cette affirmation est tout a fait vraie. Ma situation financiere serait bien
meilleure si j’avais simplement écouté pere riche et respecté ma formule.

Donc, la question concernant votre état d’esprit est :

Etes-vous disposé a chercher une formule simple, a I’intégrer a votre
plan et a la respecter jusqu’a ce que vous ayez atteint votre objectif
financier ? Répondez par oui ou non sur une feuille.



CHAPITRE 9

Lecon d’investissement n° 9

Comment trouver le plan qui vous
convient

«( :omment faire pour trouver le plan qui me convient ? » est une question
que I’on me pose souvent.

Je réponds généralement qu’il faut pour cela franchir plusieurs étapes :

1. Prenez votre temps. Faites tranquillement le point sur votre vie. Etalez
cette réflexion sur plusieurs jours. S’il le faut, accordezvous plusieurs
semaines de réflexion.

2. Dans ces moments de calme, demandez-vous : Qu’est-ce que je veux
faire de ce don qui s’appelle ma vie ?

3. N’en parlez a personne pendant un certain temps, du moins tant que
vous ne serez pas certain de ce que vous voulez. Trop souvent, les
gens ont tendance, innocemment ou intentionnellement, a vouloir
imposer aux autres ce qu’ils veulent pour eux au lieu de respecter ce
que les autres veulent pour eux-mémes. Ce sont nos amis et les
membres de notre famille qui menacent le plus nos réves intérieurs en
disant : « Oh, ne sois pas ridicule », ou : « Tu ne peux pas faire ca »,
ou : « Et moi, dans tout ¢a ? »

4. Rappelez-vous que Bill Gates était dans la vingtaine lorsqu’il s’est
lancé en affaires avec 50 000 $ et qu’il est devenu I’homme le plus
riche du monde avec une fortune évaluée a 90 milliards de dollars. Il a
eu raison de ne pas demander a trop de gens ce qu’ils pensaient qu’il
pourrait faire de sa vie.



5. Faites appel a des investisseurs professionnels. Tout plan
d’investissement commence avec un plan financier. Si ce que dit le
professionnel ne vous plait pas, consultez-en un autre. Vous
demanderiez un second diagnostic si vous aviez un probleme de santé,
alors pourquoi ne pas demander 1’avis de plusieurs conseillers
lorsqu’il s’agit de vos finances ? Il y a plusieurs types de conseillers
financiers. Le conseiller pourrait étre un coach ou un mentor,
quelqu’un qui a déja accompli ce que vous voulez faire. Choisissez un
conseiller qui saura vous aider a dresser un plan financier et a le mettre
par écrit.

Les conseillers financiers ne vendent pas tous les mémes types de
produits. L’un de ces produits est 1’assurance. L’assurance est un
produit tres important, et il se doit d’étre envisagé dans le cadre de
votre plan financier, surtout si vous en étes a vos débuts. Par exemple,
si vous n’avez pas d’argent, mais que vous avez trois enfants,
I’assurance sera importante en cas de déces, d’accident ou de toute
autre raison qui vous empécherait de mener a terme votre plan
d’investissement.

L’assurance est un filet de sécurité, ou une protection contre les
risques financiers et les points vulnérables. De plus, si vous devenez
riche, le role de 1’assurance et le type d’assurance intégrée a votre plan
financier devront peut-étre étre modifiés, car votre situation financiéere
et vos besoins auront changé. Faites donc régulierement une mise a
jour de cette partie de votre plan.

Il y a deux ans, un locataire de I’un de mes immeubles résidentiels a
laissé les lumieres de son arbre de Noél allumées et s’est absenté pour
la journée. Un incendie s’est déclaré. Les pompiers sont arrivés tres
rapidement et ’ont maitrisé. Je n’ai jamais été aussi reconnaissant
envers un groupe d’hommes et de femmes. Ce sont ensuite mon agent
d’assurances et son adjoint qui se sont présentés sur les lieux. Cela a
été le deuxieme groupe de personnes que j’ai été le plus heureux de
voir ce jour-la.

Pere riche disait toujours : « L’assurance est un produit tres important dans
le plan de vie de tout individu. Le probleme avec 1’assurance, c’est qu’on ne
peut pas 1’acheter lorsqu’on en a besoin. Il faut donc anticiper et I’acheter en



espérant ne jamais en avoir besoin. L.’assurance est synonyme de tranquillité
d’esprit. »

NOTE IMPORTANTE : Certains conseillers financiers se spécialisent
dans diverses étapes du cheminement financier des gens. Autrement
dit, certains conseillers ne travaillent qu’avec les gens riches. Que
vous ayez ou non de I’argent, trouvez un conseiller qui vous plait et
qui veut travailler avec vous. Si votre conseiller fait du bon travail, il
se peut que vous arriviez un jour a le surpasser au chapitre des
compétences. Kim et moi avons souvent changé de conseillers
professionnels, c’est-a-dire de médecins, d’avocats et de comptables.
Si la personne est réellement professionnelle, elle comprendra.
Toutefois, méme si vous changez de conseiller, assurez-vous de
toujours respecter votre plan.

Comment déterminer votre plan

Mon objectif était de devenir multimillionnaire avant 1’age de 30 ans.
C’était 1’étape ultime de mon plan. Méme si j’ai atteint mon objectif a cet
age, le probleme est que j’ai immédiatement perdu tout mon argent. Grace a
cette expérience, j’ai découvert des points faibles dans mon plan qui devaient
étre corrigés, mais j’ai conservé ma stratégie globale. Apres avoir perdu tout
mon argent, j’avais simplement besoin de remanier mon plan en me servant
de ce que cette expérience m’avait appris. J’ai ensuite dii redéfinir mon
objectif, c’est-a-dire devenir libre financiérement et millionnaire avant 1’age
de 45 ans. J’avais 47 ans lorsque j’ai atteint ce nouveau but.

Ce qu’il est important de noter ici, c’est que mon plan est demeuré le
méme. Je n’ai fait que 1’améliorer a mesure que j’acquérais des
connaissances.

Alors, comment déterminerez-vous votre plan ? La solution consiste a
commencer par travailler avec un conseiller financier ou un mentor qui a déja
accompli ce que vous voulez faire. Demandez-leur de vous présenter leurs
titres de compétence et rencontrez-en plusieurs. Si c’est la premiere fois que
I’on dresse un plan financier pour vous, vous constaterez qu’il s’agit d’une
expérience révélatrice.

Fixez-vous des buts réalistes. Je me suis donné comme objectif de devenir



multimillionnaire en 1’espace de cing ans parce que c’était réaliste a mes
yeux. C’était réaliste a mes yeux parce que pere riche me guidait. Toutefois,
meéme s’il m’a guidé, cela ne m’a pas mis a 1’abri des erreurs. J’en ai commis
plusieurs, et c’est pourquoi j’ai tout perdu aussi rapidement. Comme je I’ai
dit, la vie aurait été plus facile si j’avais tout simplement respecté le plan de
pére riche. Etant jeune, cependant, je tenais a faire les choses & ma maniére.

Commencez donc par vous fixer des buts réalistes, puis remaniez votre
plan a mesure que vos connaissances et votre expeérience augmentent.
Rappelez-vous toujours qu’il vaut mieux commencer a apprendre a marcher
avant de tenter de courir le marathon.

La premiere étape consiste donc a passer a l’action. Commencez par
téléphoner a un professionnel, par vous fixer des buts réalistes tout en sachant
que ces buts changeront en méme temps que vous changerez, mais respectez
toujours votre plan. Pour la majorité des gens, le but ultime est de connaitre
la liberté financiere, la liberté qui les affranchira de la tache fastidieuse qui
consiste a travailler pour gagner de I’argent.

La deuxieme étape consiste a comprendre qu’investir est un sport d’équipe.
Dans cet ouvrage, je vous parlerai de I’importance de mon équipe financiere.
J’ai remarqué que trop de gens pensent devoir faire les choses en solo. Eh
bien, il y a certainement des choses que vous devrez faire seul, mais vous
aurez parfois besoin d’une équipe. L’intelligence financiere permet de
déterminer quand on doit agir seul et quand on doit demander de 1’aide.

Lorsqu’il s’agit d’argent, de nombreuses personnes souffrent souvent
seules et en silence. Il y a de fortes chances que leurs parents aient fait de
méme. Au fur et a mesure que votre plan évoluera, vous commencerez a faire
la connaissance de gens qui se joindront a votre équipe et qui vous aideront a
concrétiser votre réve financier. Votre équipe pourrait étre composée d’un :

* Banquier ;

Comptable ;

* Avocat ;

» Courtier ;

« Commis comptable ;

« Agent d’assurance ;



« Mentor prospere.

Vous voudrez peut-étre tenir régulierement des réunions pendant le lunch
avec toutes ces personnes. C’est ce que faisait pere riche, et c’est pendant ces
rencontres que j’ai appris presque tout ce que je sais sur les affaires,
I’investissement et le processus qui permet de devenir tres riche.

Rappelez-vous que la sélection d’'un membre de votre équipe ressemble
beaucoup au choix d’un associé en affaires, car c’est ce que les membres de
votre équipe sont a bien des égards. Ce sont des associés qui s’occuperont de
la plus importante des affaires, 1’affaire que représente votre vie. Rappelez-
vous toujours ce que disait pere riche : « Que vous travailliez a votre compte
ou pour un employeur, si vous voulez étre riche, vous devez vous occuper de
vos affaires. » Et en vous occupant de vos affaires, le plan qui vous convient
le mieux se dessinera petit a petit. Alors, prenez votre temps, en faisant
toutefois un pas en avant chaque jour, et il y a de fortes chances que vous
obteniez tout ce que vous désirez dans la vie.

Jeu questionnaire au sujet de votre etat d’esprit

Mon plan n’a pas vraiment changé, quoique, au fil des ans, il ait pris un
tout autre visage. Ce qui n’a pas changé, c’est mon point de départ et le but
ultime que je m’étais fixé dans la vie. A travers mes nombreuses erreurs, les
lecons apprises, les gains, les pertes, les hauts et les bas, j’ai grandi et j’ai fait
bonne provision d’expérience et de sagesse tout au long du chemin. Par
conséquent, mon plan fait 1’objet d’une révision constante, car je me remets
sans cesse en question.

Comme il est dit : « La vie est une maitresse cruelle. Elle vous punit
d’abord, puis elle vous sert une lecon. » Que cela vous plaise ou non, c’est un
processus de véritable apprentissage. L.a majorité d’entre nous avons déja
dit : « Si j’avais su autrefois ce que je sais maintenant, ma vie aurait été
différente. » Eh bien, c’est exactement ce qui m’est arrivé au cours de toutes
ces années ou j’ai mis mon plan a exécution.

Donc, mon plan est demeuré presque identique, mais il est tout de meme
différent parce que j’ai moi-méme changé. Je ne ferais pas aujourd’hui ce que
j’ai fait, il y a 20 ans. Cependant, si je n’avais pas fait ce que j’ai fait, il y a
20 ans, ma situation ne serait pas la méme aujourd’hui et je ne saurais pas ce



que je sais aujourd’hui. Par exemple, je ne dirigerais pas mon entreprise
aujourd’hui comme je le faisais il y a 20 ans. Toutefois, ce sont la perte de
ma premiere entreprise majeure et mes efforts pour remonter la pente qui
m’ont permis de devenir un meilleur homme d’affaires. Donc, bien que j’aie
atteint mon objectif qui était de devenir millionnaire avant 1’age de 30 ans,
c’est parce que j’ai tout perdu que je suis millionnaire aujourd’hui... comme
le précisait mon plan. Cela m’a tout simplement pris plus de temps que prévu.

En matiere d’investissement, j’ai davantage appris de mes mauvais
placements, de ces placements qui m’ont fait perdre de I’argent, que de ceux
qui ont eu un dénouement heureux. Pere riche disait que, sur 10
investissements, il y en a généralement 3 qui fonctionnent tres bien et qui se
soldent par des coups de circuit financiers. Cing seront des poids morts et ne
rapporteront rien, et deux seront des catastrophes. Toutefois, mes deux
catastrophes m’ont appris davantage que mes trois coups de circuit... De fait,
ces deux catastrophes ont contribué pour beaucoup aux coups de circuit que
j’ai réalisés ensuite. Et tout cela fait partie du plan.

Donc, la question concernant votre état d’esprit est :

Etes-vous disposé a commencer avec un plan simple, a préserver sa
simplicité, tout en continuant a apprendre et a vous améliorer au fur et a
mesure que ce plan vous indiquera la voie a suivre ? Autrement dit,
votre plan ne changera pas vraiment, mais étes-vous disposé a le laisser
influer sur votre développement personnel ?

Répondez par oui ou par non sur une feuille.



CHAPITRE 10

Lecon d’investissement n° 10

Décidez des maintenant de ce que
vous voulez devenir plus tard

Dans la lecon d’investissement n° 1, qui portait sur 1’importance du choix,
je vous proposais trois valeurs financieres fondamentales :

1. La sécurité ;
2. L’aisance ;
3. Larichesse.

Ce sont des choix personnels trés importants qui ne doivent pas étre faits
avec désinvolture.

En 1973, lorsque je suis revenu du Viét-nam, j’ai di faire face a ces choix.
Lorsque pere riche a considéré la possibilité que je trouve un emploi de pilote
dans une compagnie aérienne, il a dit : « Un emploi dans une compagnie
aérienne n’est pas un gage de sécurité. J’ai I’impression que cette industrie
traversera des temps difficiles dans quelques années. Toutefois, si tu
conserves un dossier impeccable, tu pourrais trouver la sécurité d’emploi
dans cette profession, si c’est vraiment ce que tu veux. »

Il m’a ensuite demandé si je voulais réintégrer mon poste a la Standard Oil
of California, un poste que j’avais occupé pendant seulement cing mois, les
cing mois qui avaient précédé mon entrée a 1’école de pilotage des marines :

« N’as-tu pas recu une lettre de la Standard Oil qui t’offrait de te reprendre
a fin de ton service militaire ?

— 1IIs disaient qu’ils seraient heureux si je posais de nouveau ma



candidature, mais ils ne me garantissaient rien.

— Mais ne serait-ce pas un bon employeur ? Le salaire était plutot
intéressant, n’est-ce pas ?

— Tres intéressant. C’était un excellent employeur, mais je ne veux pas y
retourner. Je veux aller de 1’avant.

— FEt que veux-tu avant tout ? Veux-tu la sécurité, ’aisance ou la
richesse ? »

La réponse qui a surgi du plus profond de mon étre a été :
« Je veux étre riche. »

Ce désir était présent en moi depuis des années, bien qu’il n’ait jamais été
valorisé dans ma famille, ou la sécurité d’emploi et la sécurité financiere
passaient avant tout et selon laquelle les gens riches étaient mauvais, mal
éduqués et apres au gain. J’ai grandi dans une famille ou on ne parlait pas
d’argent a table parce que c’était un sujet sale, un sujet qui ne méritait pas de
faire I’objet d’une discussion intellectuelle. Mais maintenant que j’avais
25 ans, je pouvais donner libre cours a mes désirs profonds. Je savais que la
sécurité et 1’aisance n’étaient pas les valeurs fondamentales que je
privilégiais. Ma priorité était de devenir riche.

Pere riche m’a ensuite demandé de dresser la liste de mes priorités
financieres. La voici :

1. Larichesse ;
2. L’aisance ;
3. La sécurité.
Pere riche a regardé ma liste et a alors dit :

« D’accord. La premiere étape consiste a rédiger un plan financier qui te
garantira la sécurité financiere.

— Quoi ? Je viens de vous dire que je veux étre riche. Alors, pourquoi
devrais-je rédiger un plan pour assurer ma sécurité financiere ? »

Peére riche a ri.

« C’est bien ce que je pensais, a-t-il dit. Le monde est rempli de gens qui,
comme toi, ne pensent qu’a devenir riches. Le probleme, c’est que la plupart



d’entre eux n’y arrivent pas parce qu’ils ne comprennent pas vraiment
I’importance de la sécurité financiere et de 1’aisance. Bien que certains
réussissent, la réalité veut que la route qui mene a la richesse soit jonchée de
la vie brisée de gens insouciants, des personnes qui te ressemblent. »

J’avais envie de hurler. J’avais vécu toute ma vie avec mon pére pauvre, un
homme qui valorisait avant tout la sécurité. Maintenant que j’étais assez
vieux pour me détourner des valeurs fondamentales de mon pere pauvre,
voila que peére riche tenait le méme discours que lui. J’avais vraiment envie
de hurler. Je voulais étre riche, et non pas en sécurité.

Trois semaines se sont écoulées avant que je reparle a pere riche. J’étais
bouleversé. Il me ramenait tout droit a tout ce que je m’étais efforcé de fuir.
Finalement, je me suis calmé et je lui ai téléphoné pour qu’il me donne une
autre lecon.

« Es-tu prét a m’écouter ? » m’a-t-il demandé lorsque nous avons été 1’un
en face de I’autre.

— Je suis prét, mais je ne le veux pas vraiment.

— Premiere étape, a commencé pere riche. Appelle mon conseiller
financier. Dis-lui : “Je veux un plan financier écrit afin d’assurer ma sécurité
financiere pendant toute ma vie.”

— D’accord.

— Deuxieme étape. Une fois que tu auras un plan pour assurer ta sécurité
financiere de base, appelle-moi et nous I’examinerons. La lecon est terminée.
Au revoir. »

Je n’ai revu pere riche qu’un mois plus tard. J’avais mon plan et je le lui ai
montreé.

« Tres bien, s’est-il contenté de dire. Est-ce que tu vas le respecter ?
— Je ne crois pas. Il est beaucoup trop ennuyeux et automatique.

— C’est ainsi qu’il est censé étre. Il est censé étre mécanique, automatique
et ennuyeux. Mais je ne peux pas t’obliger a le respecter, bien que je te
recommande de le faire. »

J’ai retrouvé mon calme et j’ai demandé :



« Et maintenant ?

— Maintenant, tu trouves ton propre conseiller et tu rédiges avec lui un
plan pour assurer ton aisance financiere.

— Vous voulez dire un plan financier a long terme qui soit un peu plus
audacieux ?

— C’est ¢a.
— C’est plus excitant. Je veux bien respecter ce genre de plan.
— Parfait. Rappelle-moi lorsqu’il sera prét. »

Je n’ai revu pere riche que quatre mois plus tard. Ce plan n’a pas été facile
a préparer, du moins, pas aussi facile que je 1’aurais cru. Je téléphonais de
temps en temps a pere riche pour lui demander conseil, mais malgré cela il
m’a fallu plus de temps que je ne I’aurais voulu pour dresser mon plan.
Toutefois, le processus a été treés enrichissant, car j’ai énormément appris en
discutant avec plusieurs conseillers financiers. J’acquérais une meilleure
compréhension des concepts que pere riche tentait de m’inculquer. J’ai appris
qu’il me fallait exprimer clairement ce que je veux pour que mon conseiller
soit lui-méme clair et précis pour m’aider a atteindre mes objectifs.

Finalement, j’ai été en mesure de revoir pere riche et de lui montrer mon
plan.

« Bien », s’est-il contenté de dire.
Il est demeuré assis a examiner mon plan, puis il m’a demandé :
« Alors, qu’as-tu appris a ton sujet ?

— J’ai appris que ce n’est pas facile de déterminer ce que 1’on veut dans la
vie parce que les choix sont trés nombreux... et que beaucoup semblent
excitants.

— Et C’est pour cette raison que, de nos jours, les gens butinent d’un
emploi a 1’autre, d’une entreprise a I’autre, sans jamais vraiment atteindre
leur objectif financier. Ils gaspillent alors leur actif le plus précieux, leur
temps, et errent dans la vie sans but précis. Ils peuvent étre heureux a faire ce
qu’ils font, mais ils n’ont aucune idée de ce qui leur échappe.

— Exactement. Cette fois, au lieu de simplement chercher la sécurité, j’ai



di réfléchir a ce que je voulais faire de ma vie... et, fait surprenant, j’ai di
explorer des idées qui ne m’auraient jamais traversé 1’esprit auparavant.

— Quel genre d’idées ? a demandé pere riche.

— Eh bien, si je veux vraiment accéder a 1’aisance, je dois réfléchir a ce
que je veux faire de ma vie. Des choses telles que voyager dans des pays
lointains, avoir de belles voitures, m’offrir des vacances de luxe, de beaux
vétements, de grandes maisons, etc. J’ai dii projeter mes pensées dans
I’avenir pour tenter de découvrir ce que je voulais dans la vie.

— Et qu’as-tu découvert ?

— J’ai découvert que la sécurité serait facile a acquérir si je ne planifiais
rien d’autre. Je ne savais pas a quoi ressemble la véritable aisance. Donc, la
sécurité a été facile a planifier, mais définir I’aisance a été plus difficile, et
maintenant je suis impatient de définir la richesse et de dresser un plan pour
faire fortune.

— C’est bien, a dit pere riche. Tres bien. Tant de gens ont été conditionnés
pour “vivre en deca de leurs moyens” ou pour “mettre de I’argent de coté”
qu’ils n’ont aucune idée des possibilités que leur offre la vie. Ils font donc
des folies, ils s’endettent pour prendre des vacances ou s’acheter une belle
voiture, et ensuite ils se sentent coupables. Ils ne prennent jamais le temps
d’imaginer ce qui serait financierement possible si seulement ils avaient un
bon plan financier... et c’est vraiment dommage.

— C’est exactement ce qui m’est arrivé, ai-je dit. En rencontrant des
conseillers et en discutant de ce qui était possible, j’ai beaucoup appris. J’ai
appris que je ne m’estimais pas a ma juste valeur. Je me suis senti comme si
j’avais vécu dans une maison au plafond trop bas pendant des années,
essayant d’économiser sur tout, de trouver la sécurité et de vivre en deca de
mes moyens. Maintenant que j’ai un plan qui établit clairement ce qui est
possible en matiére d’aisance, je suis excité a l’idée de définir le mot
richesse.

— Bien, a dit pére riche en souriant. Pour rester jeune, il faut décider de ce
que I’on veut devenir plus tard, et ensuite de continuer a grandir. Rien n’est
plus tragique que de voir des gens se sous-estimer et ne pas tirer parti des
possibilités qui s’offrent a eux. Ils essaient de vivre frugalement,
d’économiser colite que cofite, et ils pensent que cela est financierement



rationnel. En réalité, cela est financierement restrictif, et plus ils vieillissent,
plus leur visage et leur attitude s’en trouvent marqués. La majorité des gens
demeurent prisonniers de leur ignorance financiere pendant toute leur vie. Ils
finissent par ressembler a des lions enfermés dans de petites cages au zoo. Ils
font les cent pas en se demandant ce qui est arrivé a la vie qu’ils ont connue
jadis. L’une des plus importantes découvertes que les gens puissent faire en
prenant le temps d’apprendre a planifier, ce sont les possibilités que leur offre
la vie... et cela n’a pas de prix.

« Ce processus de planification continue préserve ma jeunesse. On me
demande souvent pourquoi je passe mon temps a ériger de nouvelles
entreprises, a investir et a gagner davantage d’argent. C’est parce que je me
sens bien ainsi. Méme si je gagne beaucoup d’argent en faisant ce que je fais,
je le fais parce que I’argent me garde jeune et vivant. Tu ne demanderais pas
a un grand peintre de cesser de peindre une fois qu’il a atteint la notoriété,
alors pourquoi devrais-je cesser d’ériger des entreprises, d’investir et de
gagner davantage d’argent ? C’est ce que je fais, tout comme la peinture est
ce que font les artistes pour garder leur esprit jeune et vivant, méme si leur
corps vieillit.

— Dong, si vous m’avez demandé de prendre le temps de planifier a divers
niveaux, c’est pour que je découvre ce qu’il m’est financiérement possible
d’accomplir dans ma vie ? ai-je demandé.

— C’est exact, a dit pere riche. C’est pour cette raison que tu dois
planifier. Plus tu trouveras de possibilités pour tirer parti de ce merveilleux
don que j’appelle la vie, plus tu resteras jeune de cceur. Les gens qui ne
planifient que pour assurer leur sécurité, ou qui disent : “Mes revenus
diminueront lorsque je prendrai ma retraite”, se préparent a une vie marquée
par la rareté, et non a une vie d’opulence. Si notre Créateur a créé une vie
d’abondance illimitée, pourquoi tout faire pour se contenter de moins ?

— Peut-étre les gens ont-ils appris a penser ainsi.
— C’est tragique, extréemement tragique. »

Dans le silence qui a suivi, mon esprit et mon cceur se sont tournés vers
mon pere pauvre. Je savais qu’il avait mal et qu’il luttait pour refaire sa vie.
Je m’étais assis avec lui a de nombreuses reprises, tentant de lui enseigner
quelques-unes des choses que je savais a propos de I’argent, mais cela se



terminait généralement par une dispute. Je pense que ce genre de rupture dans
les communications n’est pas rare lorsque les deux parties ont des valeurs
fondamentales différentes, I’une la sécurité et 1’autre la richesse. Malgré tout
I’amour que j’avais pour mon pere, 1’argent, la richesse et 1’abondance
n’étaient pas des sujets que nous pouvions aisément aborder.

Finalement, j’ai décidé de le laisser vivre sa vie et de me concentrer sur la
mienne. Si, un jour, il voulait en savoir davantage a propos de I’argent, je le
laisserais prendre I’initiative au lieu de tenter de 1’aider malgré lui. Il n’a
jamais pris cette initiative et, au lieu de tenter de I’aider financiérement, j’ai
décidé de I’aimer pour ses points forts et de ne pas me méler de ce que je
considérais étre ses points faibles. Apres tout, I’amour et le respect sont
beaucoup plus importants que 1’argent.

Jeu questionnaire au sujet de votre état d’esprit

Mon pére biologique avait un plan uniquement pour assurer sa sécurité
financiere par le biais de la sécurité d’emploi. Son plan s’est écroulé lorsqu’il
s’est présenté comme gouverneur en affrontant son patron sur la scene
politique. Il a omis d’actualiser son plan et il a continué a ne chercher que la
sécurité. Par bonheur, ses besoins en matiere de sécurité financiere étaient
comblés par son régime de retraite, la sécurité sociale et 1’assurance maladie.

Sans ces filets de sécurité, il se serait trouvé dans une situation financiere
désastreuse. Il avait planifié en fonction d’un monde sans abondance, d’un
monde qui offre a peine de quoi survivre, et c’est dans ce monde qu’il s’est
retrouvé. Pére riche, lui, avait planifié en fonction d’un monde d’abondance
financiere, et c’est dans ce monde qu’il vivait.

Ces deux styles de vie exigent une planification. Malheureusement, la
majorité des gens planifient une vie marquée par la rareté, bien qu’il existe un
univers paralléele ou regne 1’abondance financiere. Il suffit d’avoir un plan
pour pénétrer dans cet univers.

Donc, la question concernant votre état d’esprit est :
Avez-vous un plan financier écrit qui vous permettra d’atteindre :
1. La sécurité ? Répondez par oui ou non a ces trois questions.

2. L’aisance ?



3. La richesse ?

Veuillez vous rappeler la lecon de pere riche : Les trois plans sont
importants, mais la sécurité et 1’aisance viennent toujours avant la richesse,
méme si devenir riche est votre priorité. Si vous voulez devenir riche, vous
aurez besoin des trois plans : un plan pour la sécurité, un pour 1’aisance, et un
pour la richesse. Pour connaitre 1’aisance financiere, deux plans suffiront. Et
pour connaitre la sécurité, vous n’aurez besoin que d’un seul plan. Rappelez-
vous que seulement 3 % des Américains sont riches, car la majorité d’entre
eux n’ont dressé qu’un seul plan. Et nombreux sont ceux qui n’ont pas de
plan financier.



CHAPITRE 11

Lecon d’investissement n° 11

Chaque plan a un prix

uelle est la différence entre le plan qui permet de devenir riche, et les
plans pour obtenir 1’aisance et la sécurité ? » ai-je demandé a pére riche.

Il s’est alors penché sur son bloc de papier jaune grand format et il y a
inscrit les mots suivants :

1. La sécurité ;
2. L’aisance ;
3. Larichesse.

Il m’a demandé ensuite : « Tu veux connaitre la différence entre richesse,
sécurité et aisance ?

— Oui.

— La différence, c’est le prix. Il y a une énorme différence de prix entre un
plan financier qui mene a la richesse et les deux autres approches.

— Vous voulez dire que les investissements que 1’on fait dans le plan
financier qui mene a la richesse cofitent plus cher ?

— Eh bien, pour la plupart des gens, il semble que le prix se mesure sous
I’angle de 1’argent, mais en y regardant de plus pres, tu verras que le prix ne
se mesure pas sous 1’angle de I’argent, mais plutot sous celui du temps. Et de
ces deux actifs que sont le temps et I’argent, le temps est vraiment le plus
précieux. »

J’ai froncé les sourcils alors que je tentais d’assimiler ces paroles de pere
riche.



« Que voulez-vous dire lorsque vous affirmez que le prix se mesure en
temps ? Donnez-moi un exemple.

— Si je voulais aller de Los Angeles a New York, combien me colterait
un billet d’autocar ?

— Je ne sais pas. Je suppose qu’il vous en coiiterait moins de 100 $. Je n’ai
jamais acheté de billet d’autocar pour me rendre a New York a partir de Los
Angeles.

— Moi non plus. Maintenant, dis-moi combien colite un billet de 747 a
destination de New York en partant de Los Angeles.

— Encore une fois, je ne sais pas, mais je suppose que ca doit avoisiner les
500 $.

— Tu n’es pas loin de la vérité. Maintenant, laisse-moi te poser une autre
question. Pourquoi cette différence de prix ? Dans les deux cas, tu parcours la
distance entre Los Angeles et New York. Pourquoi un billet d’avion a
réaction est-il beaucoup plus cher qu’un billet d’autocar ?

— Oh, je comprends, ai-je dit alors que je commencais a voir ou voulait en
venir pere riche. Je paie davantage pour le billet d’avion parce que je gagne
du temps.

— Dis-toi plutot que tu achetes du temps. Dés que tu commences a penser
que le temps est précieux et a un prix, tu t’engages sur la voie qui meéne a la
richesse. »

Assis, je réfléchissais en silence. Je ne comprenais pas vraiment de quoi
parlait pere riche..., mais je sentais que c’était important pour lui. J’aurais
voulu dire quelque chose, mais je ne trouvais pas les mots. Je comprenais que
le temps est précieux, mais je n’avais jamais pensé qu’il puisse avoir un prix.
Aux yeux de pere riche, il était important de faire la distinction entre acheter
du temps et gagner du temps, mais ¢a n’était pas encore clair pour moi.

Sensible a la confusion qui régnait dans mon esprit, pere riche a rompu le
silence en disant :

« Je parie que les mots économie et économiser sont tres présents dans les
conversations familiales chez toi. Je parie que ta mere dit souvent qu’elle
profitera des aubaines en allant faire des emplettes. Et je parie que ton pere
accorde beaucoup d’importance a la somme qui se trouve dans son compte



d’épargne.
— Oui, C’est vrai, ai-je répondu. Qu’est-ce que ¢a signifie pour vous ?

— Eh bien, ils font beaucoup d’efforts pour économiser, mais ils perdent
ainsi beaucoup de temps. J’ai vu des consommateurs dans des supermarchés
passer des heures a tenter d’économiser quelques dollars. Ils économisent
peut-étre de 1’argent ainsi, mais ils perdent beaucoup de temps.

— N’est-il pas important d’économiser ? Ne peut-on pas devenir riche en
économisant ?

— Je ne dis pas qu’économiser n’est pas important. Eh oui, tu peux
devenir riche en économisant. Tout ce que je dis, c’est que le prix se mesure
mieux sous I’angle du temps. »

J’ai encore une fois froncé les sourcils, essayant de faire le point.

« Ecoute, a dit pére riche. Tu peux devenir riche en économisant et tu peux
devenir riche en étant avare, mais ca te prendra une éternité ; c’est comme Si
tu choisissais d’aller de Los Angeles a New York en autocar afin
d’économiser un peu d’argent. Cependant, le véritable prix de ce voyage se
mesure en temps. Autrement dit, le trajet en avion dure 5 heures et cotlite
500 $ et le trajet en autocar dure 5 jours et cotite 100 $. Les gens pauvres
comptent sous 1’angle de 1’argent et les gens riches comptent sous celui du
temps. C’est sans doute pour cette raison que ce sont surtout les gens pauvres
qui voyagent en autocar.

— Parce qu’ils ont davantage de temps que d’argent ? C’est pour cette
raison qu’ils voyagent en autocar ?

— En partie, a dit pere riche en secouant la téte, m’indiquant ainsi qu’il
n’appréciait pas 1’ orientation que prenait notre conversation.

— Parce qu’ils valorisent davantage I’argent que le temps ? ai-je lancé a
tout hasard.

— C’est mieux, a dit pere riche. J’ai remarqué que moins une personne a
d’argent, plus elle y tient. J’ai rencontré beaucoup de gens pauvres qui
avaient beaucoup d’argent.

— Des gens pauvres qui avaient beaucoup d’argent ?

— Ils ont beaucoup d’argent parce qu’ils s’y cramponnent comme s’il



avait un pouvoir magique. Ils ont donc beaucoup d’argent, mais ils sont aussi
pauvres que s’ils n’en avaient pas.

— Les gens pauvres se cramponnent donc davantage a I’argent que les
gens riches ?

— Pour moi, I’argent n’est qu’un instrument d’échange. L’argent lui-
méme a tres peu de réelle valeur. Donc, des que j’ai de I’argent, je veux
I’échanger contre quelque chose qui a de la valeur. Ce qui est ironique, c’est
qu’un grand nombre de gens qui se cramponnent désespérément a 1’argent ne
le dépensent que pour acquérir des choses qui ont tres peu de valeur, et c’est
pour cette raison qu’ils sont pauvres. Ils disent, par exemple : “C’est aussi siir
que de I’argent a la banque” et, lorsqu’ils dépensent cet argent durement
gagné, ils le jettent par les fenétres.

— Dong, ils valorisent davantage 1’argent que vous ne le faites.

— Oui. Dans bien des cas, les gens pauvres et de la classe moyenne ont
beaucoup de mal a joindre les deux bouts parce qu’ils accordent beaucoup
trop d’importance a 1’argent lui-méme. Ils s’y cramponnent, travaillent dur
pour s’en procurer, s’efforcent de vivre frugalement, courent les aubaines et
font de leur mieux pour économiser le plus possible. Un grand nombre de ces
gens essaient de devenir riches en étant avares et, en fin de compte, ils
deviendront peut-étre riches, mais ils seront toujours aussi radins.

— Je ne comprends pas. Vous parlez des valeurs que ma mere et mon pere
ont tenté de m’inculquer. Vous parlez de la facon dont je pense
habituellement. Je fais partie des marines, ma solde n’est pas tres élevée et
C’est pour cette raison que je pense de cette maniere.

— Je comprends. L’esprit d’épargne et la frugalité ont leur place. Mais
aujourd’hui, nous parlons de la différence qui existe entre le plan qui mene a
la richesse et les deux autres plans.

— Et la différence est le prix, ai-je reformulé.

— Oui. Et la majorité des gens pensent que le prix se mesure sous I’angle
de I’argent.

— Mais vous, vous dites que le prix se mesure plutot sous 1’angle du
temps, ai-je ajouté, commengant a comprendre ou voulait en venir pere riche.
Parce que le temps est plus important que 1’argent.



— De nombreuses personnes veulent devenir riches, ou investir comme le
font les gens riches, mais la majorité d’entre elles ne sont pas prétes a investir
leur temps. C’est pour cette raison que seulement 3 Américains sur 100 sont
riches — et 1 personne riche sur 3 a hérité de cet argent. »

Pere riche a noté une fois de plus sur son bloc jaune les trois valeurs
fondamentales qui avaient fait 1’objet de notre discussion :

1. La sécurité ;
2. L’aisance ;
3. Larichesse.

« Tu peux investir pour acquérir la sécurité et 1’aisance au moyen d’un
plan ou d’un systeme automatique. Je recommande cette tactique a la
majorité des gens. Je leur recommande de conserver leur emploi et de confier
leur argent a des gestionnaires professionnels ou a des institutions qui
I’investiront a long terme. Les gens qui investissent de cette maniere
obtiendront probablement de meilleurs résultats que I’individu qui croit étre
le Tarzan de Wall Street. Pour la majorité des gens, la meilleure facon
d’investir consiste a mettre régulierement de 1’argent de coté.

— Mais, 1’ai-je interrompu, si je veux devenir riche, je dois investir dans
un produit qui a davantage de valeur que 1’argent, et ce produit, c’est le
temps. C’est bien la que vous vouliez en venir avec cette lecon ?

— Je voulais étre certain que tu comprennes la lecon. La majorité des gens
veulent étre riches, mais ils ne veulent pas commencer par investir leur
temps. Ils se fient a de bons tuyaux ou a des recettes miracles pour s’enrichir
rapidement, ou ils veulent se lancer en affaires et érigent une entreprise sans
avoir les compétences de base requises. Et on se demande pourquoi 95 % de
toutes les petites entreprises font faillite au cours de leurs 5 a 10 premieres
années d’existence.

— Ces gens sont si impatients de s’enrichir qu’ils finissent éventuellement
par perdre et leur temps et leur argent. Ils veulent faire les choses comme ils
I’entendent plutdt que d’investir dans une petite étude de marché.

— Ou de respecter un simple plan a long terme, a ajouté pere riche. Dans
le monde occidental, presque n’importe qui peut aisément devenir
millionnaire en respectant un plan a long terme. Mais la majorité des gens ne



sont pas disposés a investir leur temps ; ils veulent étre riches instantanément.

— « Au lieu d’investir du temps, ils font plutot des affirmations telles que :
“Investir est risqué”, ou : “Il faut de I’argent pour faire de 1’argent”, ou : “Je
n’ai pas le temps d’apprendre a investir, je suis trop occupé a travailler et j’ai
des factures a payer” », ai-je ajouté, commencant a comprendre le point de
vue de pere riche.

Il a hoché la téte.

« Ces idées recues ou ces excuses expliquent pourquoi si peu de gens font
fortune dans un monde rempli d’argent. Ces idées et ces propos expliquent
pourquoi 90 % de la population est aux prises avec le probleme du manque
d’argent plutdt qu’avec le probleme de surabondance. C’est la conception de
I’argent et de l’investissement de ces gens qui cause leurs problemes
financiers. Tout ce qu’ils ont a faire, c’est de modifier quelque peu leur
discours et leurs idées et leur monde financier se transformera comme par
magie.

« Mais la majorité des gens sont trop occupés a travailler et ils n’ont pas le
temps. Nombreux sont ceux qui disent : “Je ne veux pas apprendre a investir.
C’est un sujet qui ne m’intéresse pas.” Ils ne réalisent pas qu’en parlant ainsi
ils deviennent des esclaves de 1’argent, qu’ils travaillent pour de I’argent, que
c’est I’argent qui trace leurs frontieres financieres, qu’ils vivent frugalement
et selon leurs moyens, au lieu d’investir un peu de temps, de respecter un
plan et de faire travailler I’argent pour eux.

— Dong, le temps est plus important que I’argent, ai-je dit.

— C’est ce que je crois. Si tu veux accéder au palier d’investissement des
gens riches, tu devras investir plus de temps que tu ne le ferais aux deux
autres paliers. La majorité des gens ne visent jamais plus haut que la sécurité
ou I’aisance, parce qu’ils ne sont pas préts a investir leur temps. C’est une
décision personnelle que nous devons tous prendre.

« Heureusement, ces gens ont un plan financier qui leur garantit la sécurité
et/ou I’aisance. Il n’y a rien de plus risqué que 1’absence de ces deux plans de
base pour celui qui ne vise qu’a devenir riche. Bien que quelques-uns
réussissent, la majorité des gens échouent. Pendant les dernieres années de
leur vie, ils se retrouvent sans le sou, usés et parlant de 1’affaire en or qu’ils
ont presque réalisée ou de 1’argent qu’ils avaient autrefois. A la fin de leur



vie, ils n’ont plus ni temps ni argent.

— Donc, le moment est bien choisi pour commencer a investir davantage
de mon temps, surtout si je veux investir comme le font les gens riches, ai-je
dit, frissonnant a I’idée d’étre un vieil homme ruiné, ressassant mes quasi-
réussites en marmonnant dans ma biere. J’avais déja vu et rencontré de tels
investisseurs. Une personne qui n’a plus ni temps ni argent n’est pas un
tableau agréable a regarder.

Jeu questionnaire au sujet de votre état d’esprit

Investir pour acquérir la sécurité et I’aisance devrait étre un processus aussi
mécanique ou automatique que possible qui devrait s’effectuer sans effort.
Faites vos devoirs et travaillez avec des gestionnaires professionnels, de
préférence de bonne réputation qui respecteront votre plan. Si vous
commencez tot et si vous étes né sous une bonne étoile, le réve que vous
croyiez impossible pourrait bien se concrétiser. Investir peut et devrait étre
aussi simple que ¢a, du moins a ces deux premiers paliers.

Je dois toutefois vous mettre en garde : Il n’y a rien dans la vie qui soit
sans risque. Certaines choses peuvent ne présenter qu’un faible risque, tout
comme les investissements. Donc, si vous éprouvez un sentiment
d’incertitude quant au destin du monde financier et ne faites pas confiance
aux gens ou a l’industrie, vous devrez alors faire des recherches beaucoup
plus poussées pour apprendre les faits et la vérité.

Il est important d’étre a 1’écoute de vos émotions et de votre instinct, mais
ne les laissez pas diriger votre vie tout entiere. Si vous n’arrivez pas a vous
défaire de votre nervosité, investissez alors avec davantage de prudence, mais
sans jamais oublier qu’investir a un prix : Plus un placement est sir, plus
vous devrez attendre avant d’en tirer un revenu intéressant... s’il génére un
revenu, bien entendu. Il faut toujours faire des compromis, ou, comme le dit
cette maxime populaire : « Toute chose a son prix ». Dans le monde de
I’investissement, ce prix se mesure sous I’angle du temps et de 1’argent.

Une fois que vous aurez dressé et mis en application le plan
d’investissement qui vous assurera la sécurité et/ou 1’aisance, vous serez
mieux placé pour tenter votre chance a la Bourse grace a un bon tuyau donné
par un ami. Dans I’univers des produits financiers, la spéculation est



amusante, mais il faut s’y adonner de facon responsable. De nombreux soi-
disant investisseurs sont aux prises avec un grave probleme de jeu.

Lorsque les gens me posent des questions telles que : « Dans quelles
entreprises avez-vous investi ? » je dois leur répondre : « Je ne choisis pas les
actions que j’achete. Des gestionnaires de portefeuille professionnels le font
pour moi. »

Alors, ils disent souvent : « Je croyais que vous étiez un investisseur
professionnel. »

Et je leur réponds : « Je le suis, mais je n’investis pas comme le font la
majorité des gens. J’investis comme pere riche m’a appris a le faire. »

J’investis activement au plus haut palier d’investissement. Tres peu de
gens investissent ou jouent le jeu de I’investissement a ce palier. La suite de
cet ouvrage porte justement sur ce palier d’investissement, celui ou pere riche
m’a appris a évoluer. Ce n’est pas une méthode qui convient a tout le
monde... surtout aux gens qui n’ont pas encore acquis la sécurité et 1’aisance.

Donc, les questions concernant votre état d’esprit sont :

1. Etes-vous disposé a mettre en place un plan d’investissement qui
vous permettra de répondre a vos besoins financiers et vous
garantira la sécurité et/ou I’aisance ? Répondez par oui ou non sur
une feuille a ces deux questions.

2. Etes-vous disposé a investir le temps nécessaire pour apprendre a
investir au palier de la richesse, ce palier ou évoluait pére riche ?

Si vous n’étes pas certain de vos réponses et souhaitez déterminer le degré
d’engagement requis pour investir comme le faisait pere riche, sachez que la
suite de cet ouvrage vous permettra d’y voir plus clair.



CHAPITRE 12

Lecon d’investissement n° 12

Pourquoi investir n’est pas risqueé

Les gens disent qu’investir est risqué pour trois principales raisons :

1. Premiérement, ils n’ont pas été formés pour devenir des
investisseurs.

Si vous avez lu Le Quadrant du CASHFLOW, la suite de Pere riche,
Pere pauvre, vous vous rappelez sans doute que la majorité des gens
font des études dans le but d’évoluer du c6té gauche du quadrant du
CASHFLOW plutot que du coté droit.

2. Deuxiémement, la majorité des investisseurs manquent de controle
ou n’en ont aucun.

Pere riche donnait cet exemple :

« Conduire une voiture comporte des risques, mais conduire une
voiture sans poser les mains sur le volant est vraiment tres risqué.
Lorsqu’il s’agit d’investir, la majorité des gens conduisent sans poser
les mains sur le volant. » La phase un de cet ouvrage porte sur la prise



de controle de soi qu’il convient d’effectuer avant de commencer a
investir. Si vous n’avez pas de plan, de discipline et de détermination,
les autres paliers de controle de 1’investisseur ne voudront pas dire
grand-chose. La suite de cet ouvrage traite des autres paliers de
controle de I’investisseur.

3. Troisiemement, les gens disent qu’investir est risqué parce que la
majorité d’entre eux investissent de I’extérieur plutot que de
Pintérieur.

La plupart d’entre nous savons intuitivement que les bonnes affaires se
font de I’intérieur. On entend souvent dire :

« J’ai un ami dans I’industrie... » Le genre d’industrie importe peu.
Cet ami pourra vous aider dans 1’achat d’une voiture, de billets de
théatre ou d’une nouvelle robe. Nous savons tous que les bonnes
affaires se font de I’intérieur. Le monde de I’investissement n’est pas
différent. Comme le dit Gordon Gekko, le personnage sans scrupule
incarné par Michael Douglas dans le film Wall Street : « Ou bien t’es
a ’intérieur, ou alors tu n’es rien du tout. »

Nous verrons plus loin cette relation qui existe entre |’intérieur et
I’extérieur. Ce qu’il est intéressant de noter pour le moment, c’est que les
gens qui évoluent du co6té gauche du Quadrant du CASHFLOW
investissent habituellement de 1’extérieur. Inversement, les P et les I sont
en mesure d’investir aussi bien de I’intérieur que de 1’extérieur.

Une note importante

A mesure que progressera ce livre, de nombreuses vaches sacrées de
I’argent pourraient bien étre massacrées. Les transactions d’initiés en font
partie. Attention, il y a l’investissement de D’intérieur 1égal et il y a
I’investissement de 1’intérieur illégal. Cette distinction est importante. C’est
le délit d’initié qui fait la une des journaux. Toutefois, dans ce domaine, il y a
davantage d’activités légales dont on n’entend jamais parler, et c’est de ce
type d’investissement de 1’intérieur que je parle.

Un bon tuyau fourni par un chauffeur de taxi est a bien des égards une
information privilégiée. La véritable question pour un investissement de
I’intérieur est la suivante : « Jusqu’a quel point eétes-vous pres de



I’intérieur ? »

Le plan de pere riche

Lorsque pére riche m’a présenté la liste des trois valeurs financieres
fondamentales que sont la sécurité, 1’aisance et la richesse, il m’a dit : « Il est
tout a fait sensé d’investir de 1’extérieur lorsque tu privilégies les deux
premieres valeurs financieres fondamentales. C’est pour cette raison que tu
confies ton argent a un professionnel, qui, esperes-tu, est plus pres de
I’intérieur que toi. Mais si tu veux devenir riche, tu dois étre encore plus pres
de I’intérieur que le professionnel a qui la majorité des gens confient leur
argent. »

Le plan de pere riche était construit autour de cette idée. Ce plan, il I’a
respecté et c’est pour cette raison qu’il est devenu riche. Pour faire de méme,
il me fallait acquérir les connaissances et I’expérience que 1’on trouve chez
ceux qui évoluent du coté droit du Quadrant du CASHFLOW et que ne
possedent pas ceux qui évoluent du coté gauche. Je devais donc investir plus
de temps que ne le fait I’investisseur moyen, et c’est le sujet du reste de ce
livre. Il explique ce qu’il faut faire pour passer de 1’extérieur a I’intérieur.

Avant de prendre une décision

Je me rends compte que de nombreuses personnes ne veulent pas investir
le temps nécessaire pour étre en mesure d’investir de 1’intérieur. Avant que
vous preniez une décision et avant que je vous expose plus en détail le plan
de pere riche, je crois qu’il convient de vous présenter une vue d’ensemble
tres simplifiée de ce sujet qu’est I’investissement. J’espere que, apres avoir lu
les chapitres qui suivent, vous aurez appris quelques nouveaux moyens de
réduire les risques dans vos investissements afin de devenir un investisseur
plus prospere, méme si vous ne souhaitez pas investir de I’intérieur. Comme
je I’ai dit plus tot, investir est une décision tres personnelle et je respecte
entierement cette réalité. Je suis conscient que de nombreuses personnes ne
veulent pas consacrer autant de temps a l’investissement que pere riche et
moi I’avons fait.

Avant d’aborder le plan éducatif de pere riche, qui visait a faire de moi un
riche investisseur, je vous offre dans les quelques chapitres qui suivent une



vue d’ensemble simplifiée du plan d’investissement de pére riche.

Jeu questionnaire au sujet de votre état d’esprit

Le monde de I’investissement a de nombreuses similitudes avec celui du
sport professionnel. Comparons-le au football américain. Des millions
d’amateurs du monde entier regardent le match du Super Bowl. Il y a les
joueurs sur le terrain, les spectateurs dans les estrades, un dirigeable au-
dessus du stade, les meneuses de ban, les vendeurs, les commentateurs
sportifs et enfin les partisans qui regardent le match a la télévision.

De nos jours, aux yeux de nombreux investisseurs, le monde de
I’investissement ressemble a un match de football professionnel. On y
observe la méme distribution des roles. Il y a les commentateurs de
télévision, qui décrivent chaque mouvement de la bataille des valeurs-
vedettes sur le terrain. Il y a les partisans, remplis d’admiration, qui achetent
des actions au lieu de billets et qui encouragent leur équipe favorite. Il y a
également les meneuses de ban, qui nous disent pourquoi le cours d’une
action est en hausse ; ou, si le marché est a la baisse, qui essaient de nous
encourager en nous laissant espérer que l’action reprendra bient6t de la
valeur. Il y a les preneurs aux livres, appelés courtiers en valeurs mobilieres,
qui vous donnent des cotes au téléphone et qui enregistrent vos paris. De
plus, au lieu de lire la page des sports, vous lisez la page financiere. Il y a
méme 1’équivalent des trafiqueurs de billets, mais dans le monde financier, ils
ne vendent pas de billets a prix gonflés aux retardataires ; ils vendent a prix
d’or des renseignements sur le marché a des gens qui souhaitent se
rapprocher de I’univers des initiés. Puis, il y a les vendeurs de hot-dogs, qui
offrent également des antiacides, et les gens qui passent le balai a la fin de la
séance. Enfin, bien entendu, il y a les téléspectateurs, qui sont chez eux.

La majorité des gens ne voient pas ce qui se passe dans les coulisses du
monde du sport et du monde de I’investissement, mais c’est la que tout se
joue. Vous verrez peut-étre de temps a autre le propriétaire de 1’équipe, tout
comme le PDG ou le président de 1’entreprise, mais cette figure de proue
n’est pas 1’entreprise elle-méme. Comme le disait pere riche : « Le véritable
jeu se joue dans les coulisses. C’est dans les coulisses de 1’entreprise que 1’on
s’enrichit, peu importe le gagnant ou la tendance du marché, qu’il soit a la
hausse ou a la baisse. C’est I’entreprise qui vend les billets a qui veut assister



au match ; elle ne les achete pas. » C’est la le jeu que m’a enseigné pere riche
en matiere d’investissement, et qui est a I’origine de la fortune des gens les
plus riches du monde.

Donc, les questions concernant votre état d’esprit sont :

1. Etes-vous disposé a commencer a exercer un controle sur vous-
méme ? Répondez par oui ou par non sur une feuille a ces deux
questions.

2. En vous fondant sur vos connaissances actuelles, étes-vous disposé
a investir le temps nécessaire pour acquérir les connaissances et
P’expérience qui vous permettront de réussir en investissant de
Pintérieur ?



CHAPITRE 13

Lecon d’investissement n° 13

De quel cote de la table voulez-vous
vous asseoir ?

on pere pauvre disait toujours : « Travaille dur et économise. »

Pere riche disait : « Si tu veux acquérir la sécurité et 1’aisance, il est
important de travailler dur et d’économiser, mais si c’est devenir riche que tu
veux, il est peu probable que tu y arriveras en travaillant dur et en
économisant. Les gens qui travaillent dur et qui économisent sont aussi
souvent ceux qui disent : “Investir est risqué.” »

Ce n’est pas sans raison que pere riche nous rappelait souvent, a Mike et a
moi, que ce n’était pas en travaillant dur et en économisant qu’il avait fait
fortune. Il savait que travailler dur et économiser, voila qui est approprié pour
les masses, mais pas pour 1’individu qui veut devenir riche.

C’est pour trois raisons bien précises qu’il nous conseillait de trouver un
plan différent si nous voulions faire fortune.

1. Premierement, il disait : « Les gens qui travaillent dur et qui
économisent ont de la difficulté a s’enrichir parce qu’ils paient plus
que leur juste part d’impdts. Le gouvernement leur impose une
contribution lorsqu’ils gagnent de I’argent, lorsqu’ils économisent,
lorsqu’ils dépensent et lorsqu’ils meurent. Si tu veux étre riche, tu ne
dois pas te contenter de travailler dur et d’économiser, mais faire
preuve d’une plus grande subtilité financiere. »

Pere riche a poursuivi ses explications en disant : « Lorsque tu as
réussi a épargner 1 000 $, le gouvernement a déja prélevé sa part en
impots. Tu dois donc économiser 1 300 $ ou plus pour avoir 1 000 $



dans ton compte d’épargne. Cette somme est ensuite érodée par
I’inflation et ces 1 000 $ perdent de leur valeur année apres année. Les
maigres intéréts que ce placement te rapporte sont également rongés
par I’inflation et les impots. Donc, si ta banque te verse 5 % d’intérét
et que le taux d’inflation se situe a 4 % et le taux d’imposition a 30 %,
tu es perdant. » C’est pourquoi pere riche pensait que c’était choisir la
voie la plus difficile que de travailler dur et d’économiser dans le but
de s’enrichir.

2. La seconde raison pourquoi il recommandait un plan différent pour
devenir riche est que les gens qui travaillent dur et qui économisent
pensent souvent qu’il est risqué d’investir. Les gens qui voient des
risques partout ont souvent tendance a fuir I’acquisition de nouvelles
connaissances. »

3. La troisieme raison est que les gens qui valorisent le dur labeur et
I’épargne, et qui croient qu’investir est risqué n’arrivent que rarement
a voir ’autre coté de la médaille. » Dans ce chapitre, j’expose
certaines des raisons pour lesquelles investir n’est pas nécessairement
risqué.

Pourquoi investir n’est pas risqué

Pere riche avait le don d’aborder des sujets tres complexes et de les
simplifier de maniere a ce que presque tout le monde puisse au moins en
comprendre les fondements. Dans Pere riche, Péere pauvre, j’ai présenté les
diagrammes illustrant 1’état des résultats et le bilan dont pere riche s’est servi
pour m’enseigner les rudiments de la comptabilité et des finances. Dans Le
Quadrant du CASHFLOW, j’ai présenté un diagramme expliquant les
différences émotives et éducationnelles fondamentales entre les gens qui
évoluent dans les quatre quadrants. Pour comprendre ce qu’est
I’investissement, je devais d’abord avoir bien assimilé les lecons présentées
dans ces deux ouvrages.

Entre 1’age de 12 et 15 ans, il m’est arrivé a I’occasion de m’asseoir aux
cotés de pére riche pendant qu’il interviewait des candidats a un poste. A 16 h
30, I’heure a laquelle il faisait passer les entrevues, je prenais place comme
lui dans un fauteuil derriere une grande table de bois brune. De I’autre c6té de



la table, il n’y avait qu’une simple chaise, destinée au candidat. Sa secrétaire
faisait entrer un par un les employés éventuels dans la vaste piece et les
invitait a s’asseoir sur cette chaise.

J’ai vu des adultes d’un certain age postuler pour des emplois rémunéreés
un dollar I’heure, assortis d’avantages sociaux dérisoires. Méme si je n’étais
qu’un adolescent, je savais qu’il était difficile d’élever une famille et encore
plus difficile de devenir riche en gagnant huit dollars par jour. J’ai également
vu des gens qui avaient un diplome d’études collégiales, et méme un
doctorat, demander a pere riche de leur donner un emploi de gestionnaire ou
de technicien, méme si le salaire était inférieur a 500 $ par mois.

Aprés un certain temps, le fait de m’asseoir aux cotés de pere riche m’est
devenu banal. Il ne me disait jamais rien avant, pendant ou apres ces
entrevues. Un jour, a I’age de 15 ans, fatigué d’étre assis derriere la table, je
lui ai demandé :

« Pourquoi voulez-vous que je m’assoie ici et que j’observe des gens qui
demandent des emplois ? Je n’apprends rien et cela devient assommant.
Aussi, c’est pénible de voir des adultes qui ont tant besoin d’un emploi et
d’argent. Certains d’entre eux sont désespérés. Ils ne peuvent pas se
permettre de quitter leur emploi si vous ne leur en offrez pas un nouveau. Je
doute que certains d’entre eux puissent tenir le coup trois mois sans un
cheque de paie. Et certains sont plus agés que vous et sont manifestement
sans le sou. Que leur est-il arrivé ? Pourquoi voulez-vous que je voie ca ? Je
me sens désolé pour eux chaque fois que je fais ce travail avec vous. Je n’ai
pas de probleme avec le fait qu’ils demandent un emploi, mais le désespoir
que je vois dans leurs yeux me dérange. »

Pere riche est demeuré immobile un moment, rassemblant ses pensées.

« J’attendais que tu me poses cette question, a-t-il dit. Ca me désole, moi
aussi, et c’est pour cette raison que je voulais que tu voies ca avant d’étre
plus agé. »

Pere riche a pris son bloc de papier jaune et y a dessiné le Quadrant du
CASHFLOW.

« Tu viens d’entrer a 1’école secondaire. Tu prendras bientdt quelques
décisions trés importantes a propos de ton avenir, si tu ne les as pas déja
prises. Je sais que ton pere t’encourage a faire des études supérieures qui te



permettront d’obtenir un emploi bien rémunéré. Si tu suis ses conseils, tu iras
dans cette direction. »

Pére riche a alors tracé une fléche orientée vers le coté des E et des T.

ECOLE

Pére patvre

« Si tu m’écoutes, tu étudieras dans le but d’évoluer du coté droit du
Quadrant du CASHFLOW. » Il a alors tracé une fléche orientée vers le coté
des P et des 1.

Péra riche

« Vous m’avez souvent montré et dit ca, ai-je répondu doucement.
Pourquoi revenez-vous sans cesse la-dessus ?

— Parce que, si tu écoutes ton pere, tu te trouveras bientot assis sur cette
chaise solitaire de I’autre coté de la table. Si tu m’écoutes, moi, tu seras assis
de mon coté de la table. C’est cette décision que 1’on prend, consciemment ou
inconsciemment, lorsqu’on entre a 1’école secondaire. Je t’ai demandé de
t’asseoir avec moi derriere cette table parce que je voulais que tu saches qu’il
existe plusieurs points de vue. Je ne dis pas qu’un coté de la table est meilleur
que I’autre. Je veux seulement que tu commences a choisir de quel co6té tu
souhaites t’asseoir, car ce que tu étudieras a partir d’aujourd’hui déterminera
le coté de la table ou tu aboutiras. Veux-tu te retrouver du coté des E et des T,
ou bien du coté des P et des I ? »



Un rappel discret 10 ans plus tard

En 1973, pere riche m’a rappelé cette conversation que nous avions eue
lorsque j’avais 15 ans.

« Te souviens-tu que je t’ai demandé de quel coté de la table tu voulais
t’asseoir plus tard ? m’a-t-il demandé.

J’ai hoché la tete et j’ai répondu :

« Qui aurait pu prédire a cette époque que mon pere, le partisan de la
securité d’emploi et du poste a vie, se trouverait assis de 1’autre coté de la
table a 1’age de 52 ans ? Tout allait bien pour lui lorsqu’il avait 40 ans et
voila que tout est a refaire 10 ans plus tard.

— Ton pere est un homme tres courageux. Malheureusement, il n’avait pas
de plan au cas ou une telle chose lui arriverait et il se retrouve avec des soucis
autant professionnels que financiers. Sa situation pourrait empirer s’il tarde a
effectuer quelques changements. S’il continue a entretenir ses vieilles
croyances au sujet du travail et de la sécurité d’emploi, j’ai bien peur qu’il
gaspille les dernieres années de sa vie. Je ne peux pas 1’aider, mais je peux te
guider, toi.

— Donc, vous me demandez de choisir de quel coté de la table je veux
m’asseoir ? C’est-a-dire accepter un poste de pilote de ligne ou tracer ma
propre voie ?

— Pas nécessairement. Je veux seulement attirer ton attention sur quelque
chose.

— Et qu’est-ce que C’est ? »
Peére riche a de nouveau dessiné le Quadrant du CASHFLOW.




Il a ensuite dit :

« Trop de jeunes gens se concentrent sur un seul coté du Quadrant du
CASHFLOW. Lorsqu’ils étaient enfants, la majorité d’entre eux ont eu a
répondre a cette question : “Que veux-tu faire quand tu seras grand ?” Tu as
sans doute remarqué que la plupart des enfants répondent : “Un pompier”,
ou : “Une ballerine”, ou : “Un médecin”, ou : “Un professeur”.

— Donc, la majorité des enfants choisissent le coté des E et T.

— Oui. Le quadrant I, celui de I’investisseur, résulte d’une réflexion apres
coup, a condition bien stir qu’il ait fait I’objet d’une réflexion. Dans de
nombreuses familles, la seule attention que 1’on préte au quadrant I, c’est
lorsque les parents disent : “Assure-toi que ton emploi soit assorti
d’excellents avantages sociaux et d’un bon régime de retraite.” Autrement dit,
c’est laisser a ton employeur la responsabilité de répondre a tes besoins
d’investissement a long terme. Mais tout ¢a est en train de changer
rapidement.

— Pourquoi dites-vous c¢a ? Pourquoi dites-vous que ¢a change ?

— Nous entrons dans une période axée sur I’économie mondiale. Pour étre
concurrentielles a 1’échelle mondiale, les entreprises doivent réduire leurs
dépenses et I’une de ces dépenses majeures est le financement des salaires et
des régimes de retraite des employés. Retiens bien mes paroles : Au cours des
prochaines années, les entreprises vont commencer a transférer aux employés
la responsabilité d’investir pour la retraite.

— Vous voulez dire que les gens devront payer eux-mémes leur pension
de retraite au lieu de compter sur leur employeur ou sur le gouvernement ?

— Oui. Le probleme sera plus grave pour les gens pauvres et c’est pour
eux que je m’inquiete. C’est pour cette raison que je t’ai rappelé 1’époque ou
je te demandais de t’asseoir de 1’autre coté de la table, en face de ceux dont le
seul soutien financier était un emploi. Lorsque tu auras mon age, la société
aura un probleme de taille avec les gens agés qui se trouveront sans soutien
financier et médical. Et ta génération, la génération du baby-boom, devra
probablement trouver une solution a ce probleme, qui atteindra une gravité
sans précédent autour de 2010.

— Dans ce cas, que devrais-je faire ?



— Faire du quadrant I le plus important des quatre quadrants. Choisis de
devenir investisseur. Tu feras travailler ton argent pour toi de maniere a ne
pas étre obligé de travailler si tu ne le souhaites pas ou si tu n